1402

DIRITTO E PROCEDURA CIVILg

consente ['applicabilita dell'art. 669 duodecies c. p. c., in tema di attua-
zione del provvedimento;

— individua il riferimento normativo della disciplina applicabile in
tale procedimento negli artt. 737 ¢ 738 c. p. c. in tema di procedimenti
in camera di consiglio;

— ritiene, quindi, esclusa la possibilita di impugnare in cassazione il
decreto della Corte d’appello che abbia deciso il reclamo, trattandosi di
un provvedimento privo dei caratteri di decisorieta e di definitivita, cosi
come le misure cautelari vere e proprie, ugualmente non suscettibili di
essere impugnate con il ricorso straordinario per cassazione.

In relazione al sequestro in questione, la giurisprudenza ¢ divisa, sia
in ordine alla sua natura (cautelare o meno), sia in ordine alla disciplina
applicabile.

Anteriormente alla riforma del 1990 alcuni ne riconoscevano la na-
tura di provvedimento cautelare atipico, assoggettabile alla disciplina
del sequestro conservativo e al giudizio di convalida (App. Milano, 3
dicembre 1993, in Rep. Foro It., 1995, voce «Separazione di coniugi»,
n. 118; Id. Perugia, 29 settembre 1987, in Dir. Famiglia, 1989, I, 106;
App. Genova, 18 ottobre 19853, in Nuova Giur. Comm., 1986, 603, con
nota di RoTa, Sequestro ex art. 136 c. ¢. - Natura giuridica - Competenza
e rito); altri, invece, negandone la natura cautelare e qualificandolo
come una misura coercitiva (atipica) preordinata a garantire il futuro
adempimento dei doveri patrimoniali derivanti dalla separazione, lo
sottraevano al giudizio di convalida e ne consentivano I'emanazione da
parte del solo Tribunale in camera di consiglio, sentito il p. m., con
decreto motivato (Trib. Monza, 27 ottobre 1989, in Foro Iz, 1990, I,
1726, con nota di BriLL1), non essendo consentito assimilarlo con il
sequestro conservativo di cui all’art. 671 c. p. ¢., neppure per finalita di
mera regolamentazione (cfr. Cass., 5 febbraio 1988, n. 1261, in Corriere
Giur, 1988, 612, con nota di Catarano, E competente il collegio per il
sequestro a tutela dei crediti di mantenimento).

Successivamente all'emanazione delle norme relative al nuovo proce-
dimento cautelare uniforme, la giurisprudenza prevalente ha conti-
nuato ad escludere la natura cautelare del sequestro ex art. 156 c. c. (cfr.
Trib. Foggia, 12 giugno 2000, in Foro I1., 2000, 1, 2054, con nota ctitica
di Cga, Due sequestri speciali e il reclamo cautelare; Cass., 12 maggio
1998, n. 4776, in Giust. Civ., 1998, 1, 2533; Corte cost., 18 aprile 1997,
n. 99, in Foro It., 1998, 1, 3074; 1d., 19 luglio 1996, n. 258, i, 1996, 1,
3603, con nota di Creriant, If giudice istruttore e la competenza a prov-
vedere ex art. 156, &° comma, c. c.; Cass., 30 gennaio 1992, n. 961, in
Giust. Civ.,, 1993, 1, 3078, con nota di Cavarro, Sulla violazione del
dovere di fedelti coniugale e sulle sue conseguenze in tema di addebita-
bilitd della separazione).

Una volta negata la natura cautelare di tale provvedimento, ne di-
scende in via automatica 'inapplicabilita della disciplina di cui agli artt.
669 bis e segg. c. p. c. (cfr. Trib. Milano, 21 luglio 1995, in Giur. It
1995, 1, 2, 878, con nota di Vurro, Sulla competenza per il reclamo
contro il provvedimento cautelare collegiale del tribunale e sull applica-
bilitd della nuova disciplina cautelare uniforme al sequestro ex art. 156,
6” comma, c. p. ¢.;1d. Modena, 13 aprile 1995, in Fam. e Dir., 1995, 367,
con nota di Vurro, Inapplicabilitd della nuwova disciplina cautelare uni-
forme ai provvedimenti ex art. 156, 6° comma, c. c.; Id. Messina, 7 mag-
gio 1993, in Foro It., 1993, 1, 1989; Id. Catania, 23 aprile 1993, in Dir.
Famiglia, 1994, 1, 217, con nota di BoNGIORNO e ZnNo, Note sulla
competenza a disporre il sequestro ex art. 156 ¢. ¢. dopo la I n. 353/90),
e, di conseguenza, del reclamo previsto dall’art. 669 ferdecies c. p. c.
(cfr. Trib. Foggia, 12 giugno 2000, cit.; Id. Milano, 21 luglio 1995, cit.;
1d. Modena, 13 aprile 1995, cit.).

Peraltro, non mancano le decisioni che riconoscono al sequestro in
discorso natura cautelare: cfr. Cass., 4 dicembre 1999, n. 13579, in Rep.
Fora I1., 1999, voce «Competenza civile», n. 263, la quale lo qualifica
«provvedimento cautelare atipico»; Id., 28 aprile 1998, n. 4323, in
Giust. Civ., 1998, T, 2811; nonché, nell’ambito della giutisprudenza di
merito, Trib. Cagliati, 21 maggio 1998, in Foro It., 1998, 1, 2285, che si
pronuncia per I'applicabilitd del reclamo ex art. 669 terdecies c. p. c.

Peraltro, quand’anche si reputasse applicabile al provvedimento in
questione la disciplina di cui all’art. 669 terdecies c. p. c., ugualmente
dovrebbe negarsi I'impugnabilita in cassazione ex art. 111 Cost, dell’or-
dinanza emanata dal giudice del reclamo, secondo il costante orienta-
mento giurisprudenziale (cfr., in tal senso, ad es., Cass., 7 maggio 2002,
n. 6536, in Rep. Foro It., 2002, voce «Procedimenti cautelari», n. 84;
per la ritenuta manifesta infondatezza dell’eccezione di illegittimita co-
stituzionale, per violazione dell’art. 3 Cost,, della inammissibilita del
ricorso straordinario per cassazione, a norma dell’art, 111 Cost., av-
verso I'ordinanza che, accogliendo il reclamo in procedimento cautelare
ai sensi dell’art. 669 ferdecies c. p. c., conceda la misura invocata, cfr.
Cass., 20 dicembre 2002, n. 18142, sbidem, voce cit., n. 82).

In dottrina, in generale sui sequestri de quibus cfr. Acong, Due se-
questri per la tutela giudiziale dei crediti di mantenimento nella riforma
del diritto di famiglia, in [ processi speciali, Napoli, 1979, 43 e segg.; Tp.,
La tutela dei crediti da mantenimento, Napoli, 1983, spec. 63 e segg.;
CARRATTA, Sulla funzione coercitiva e non conscrvativa del «sequestrox»
exart, 156 ¢. ¢, in Fam. e Dir., 1998, 518 e segg.

TRIBUNALE PADOVA, SEZIONE DISTACCATA ESTE, 25 febbraiy
2004 — Ruzziert Giudice unico. — SO.M.AGRI g4
(avv. Canal) - Erzeugerorganisation Marchfeldgemijsa
GmbH & Co. KG (avv.ti Wenter, Greggio).

Vendita — Vendita internazionale — Convenzione di Vienng
del 1980 — Specialita della disciplina convenzionale —
Prevalenza sulle norme di diritto internazionale privato,

Vendita — Vendita internazionale — Convenzione di Vienng
del 1980 — Interpretazione — Ricorso alla giurispry.
denza straniera — Valore non vincolante della giurispry-
denza straniera (art. 7, 2° comma).

Vendita — Vendita internazionale — Convenzione di Vienng
del 1980 — Termine di pagamento del prezzo (art. 58) —
Facolta del venditore di concedere proroga — Effexi
della proroga (art. 63).

Vendita — Questione non disciplinata dalla Convenzione dj
Vienna del 1980 — Ricorso al diritto internazionale pri-
vato — Diritto applicabile: diritto del credito azionato,

All'approccio internazionalprivatistico si deve preferive un gp-
proccio che favorisca, ove possibile, la diretta applicazione di
norme di diritto sostanziale. Queste norme prevalgono su quelle
di diritto internazionale privato in quanto pii speciali, Esse ripe-
stono per definizione carattere di specialitd, giacché risolvono il
problema sostanziale «direttamentes, ossia evitando il doppio
passaggio, che sempre si rende necessario quando si fa ricorso alla
giustizia di divitto internazionale privato, consistente prima nel-
Vindividuazione del divitto applicabile e poi nell applicazione
dello stesso (1).

Nell'interpretazione della Convenzione la giurisprudenza stra-
niera, sebbene non vincolante, dev’essere attentamente conside-
rata onde assicurare l'applicazione uniforme della Convenzione
delle Nazion: Unite, come richiesto dal suo art. 7, 1° comima (2).

Se le parti non hanno contrattualmente stabilito il termine per
il pagamento del prezzo, il compratore deve pagarlo quando il
venditore mette a sua disposizione i beni. La Convenzione sanci-
sce pertanto il principio della contemporaneita del pagamento alla
messa a disposizione dei beni, che si applica ogniqualvolta le parti
non si siano accordate diversamente e non esistano usi (che pre-
sentino { caratteri di cui all'art. 9, 2° commea, della Convenzione)
dai quali si evinca un termine diverso. Il compratore puo tuttavia
fissare al compratore un termine aggiuntivo per 'adempimento;
se il venditore fissa un termine supplementare, fintanto che que-
sto non sia scaduto egli non pud risolvere il contratto, né agire per
Padempimento; scaduto il termine, il venditore pud immediata-
mente chiedere la risoluzione del contratto (3).

La compensazione deve considerarsi una questione esclusa
dalla portata della Convenzione, con la conseguenza che non 5i
puo ricorrere, ex art. 7, 2° comma, ai principi generali; la Con-
venzione non permette minimamente di risolvere i problemi con-
nessi all'istituto della compensazione (come ad esempio Uindivi-
duazione dei requisiti che devono sussistere per poter compensare
recipraci debiti). Pertanto, come tutte le questioni non regolate
dalla Convenzione, anche la compensazione internazionale é di-
sciplinata dal diritto applicabile in virti delle norme di diritto
internazionale privato, in questo caso il diritto del credito azio-
nato (4).

Omissis. — SO.M.AGRI s.a.s. di Ardina Alessandro & C.

ha proposto opposizione verso il decreto ingiuntivo chie-
sto ed ottenuto da Erzeugerorganisation Marchfeldgemiise
GmbH & Co. KG, con cui il Tribunale di Padova, nella persona
del giudice monocratico della sezione di Este, le ha ordinato il
pagamento di lire 40.690.916, oltre spese ed interessi, quale cor-
rispettivo della fornitura di prodotti agricoli, tra cui patate «in-
vernali».

Lopposizione si fonda sui seguenti motivi:

1) la societa austriaca, prima di rivolgersi al Tribunale, non ha
messo in mora 'opponente, diffidando il pagamento, cosi che
«nulla poteva sapere la soc. SO.M.AGRI prima della notifica
del decreto ingiuntivo circa le pretese avversarie» (v. atto di
citazione); di conseguenza non erano dovute le spese liquidate
dal giudice al momento della concessione del decreto ingiun-
tivo;

2) SO.M.AGRI s.a.s. & a sua volta creditrice nei confronti di
Erzeugerorganisation Marchfeldgemiise GmbH della somma
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di lire 245.605.200, quale prezzo della vendita di patate «esti-
ye», sicché pud operare I'istituto della compensazione.

L'opposizione non ¢ fondata e dev’essere percid rigettata.

Innanzitutto, si osserva con riferimento al punto 1) che la
presente controversia riguarda un rapporto d’indubbio carat-
tere internazionale. Da cid deriva l'esigenza di individuare il
diritto sostanziale applicabile. A questo fine potrebbe ritenersi
necessario ricorrere alle norme di diritto internazionale privato
in materia di vendita internazionale, che in Italia— come affer-
mato dalla Suprema Corte in una recente pronuncia (Cass. Civ.,
Sez. Un., 19 giugno 2000, n. 448, in Corr. giur., 2002, 369 ss.) —
sono le norme previste dalla Convenzione dell’Aja del 15 giu-
gno 1955, ratificata con 1. 4 febbraio 1958, n. 50 ed entrata in
vigore il 1° settembre 1964, e non gia quelle previste dalla Con-
venzione di Roma del 1980 sulla legge applicabile alle obbliga-
zioni contrattuali, resa esecutiva con . 18 dicembre 1984, n. 975
ed entrata in vigore il 1° aprile 1991 (in questo senso, v. anche
Trib. Rimimi, 26 novembre 2002, n. 3095, in Giur. it., 2003, 896
ss.; Trib. Vigevano, 12 luglio 2000, n. 405, in Giur. 7., 2001, 281
ss.; Trib. Pavia, 29 dicembre 1999, n. 468, in Corr. giur, 2000,
932 ss.). Tale affermazione si basa sull’opinione che le norme di
diritto internazionale privato costituiscano lo strumento pid
idoneo (ed appositamente creato) per l'individuazione delle
norme sostanziali applicabili.

A questo approccio internazionalprivatistico si deve tuttavia
preferire uno diverso, che favorisca, ove possibile, la diretta ap-
plicazione di norme di diritto sostanziale. Con riferimento al
caso di specie, cid impone di stabilire se sussistano i requisiti di
applicabilita della Convenzione delle Nazioni Unite sui con-
tratti di vendita internazionale di beni mobili del 1980 (ratifica-
ta con . 11 dicembre 1985, n. 765, ed entrata in vigore il 1°
gennaio 1988). La preferenza per la Convenzione delle Nazioni
Unite (che & convenzione di diritto materiale uniforme, e non di
diritto internazionale privato, come talvolta si & erroneamente
affermato), rispetto alle norme di diritto internazionale privato
poste dalla Convenzione dell’Aja, ¢ anzitutto dovuta al fatto che
I'ambito di applicazione internazionale della Convenzione delle
Nazioni Unite & speciale rispetto a quello della Convenzione
dell’Aja, perché piti limitato. La prima, infatti, si applica sol-
tanto ai contratti di vendita la cui internazionalita dipende dalla
diversa ubicazione statale della sede d’affari delle parti con-
traenti, mentre — com’é noto — la Convenzione dell’Aja ri-
guarda ogni tipo di contratto di vendita «internazionale». Inol-
tre, la specialita della Convenzione delle Nazioni Unite si fonda
su un giudizio di prevalenza delle norme di diritto materiale
uniforme rispetto a quelle di diritto internazionale privato, in-
dipendentemente dalla fonte (nazionale od internazionale) di
queste ultime. Le norme di diritto materiale uniforme rivestono
per definizione carattere di specialitd, giacché risolvono il pro-
blema sostanziale «direttamentes, ossia evitando il doppio pas-
saggio, che sempre si rende necessario quando si fa ricorso alla
giustizia di diritto internazionale privato, consistente prima nel-
Pindividuazione del diritto applicabile e poi nell’applicazione
dello stesso.

Cio premesso, si rileva che la Convenzione delle Nazioni
Unite richiede per trovare applicazione la sussistenza di diversi
presupposti.

Dal punto di vista materiale, occorre che il contratto sia un
contratto di compravendita, di cui tuttavia la Convenzione non
di alcuna definizione. La mancanza di una definizione espressa
non deve pero indurre a ricorrere ad una definizione nazionale,
come ad esempio quella prevista dall’art. 1470 c.c. Infatt, il
concetto di «compravendita» dev’essere ricavato, come d’al-
tronde la maggior parte dei concetti utilizzati nel testo della
Convenzione (tra i quali anche quello di «sede d’affari», di «re-
sidenza abituale», di «beni», ma non quello di «diritto inter-
nazionale privato», che corrisponde al concetto di diritto inter-
nazionale privato del foro, o quello di «partes, che va indivi-
duato sulla base del diritto al quale rinviano le norme di diritto
internazionale privato del foro), in modo autonomo, ossia senza
basarsi su definizioni proprie di un determinato ordinamento.
A tale proposito diventa rilevante il disposto degli artt. 30 e 53
della Convenzione (cosi anche Tribunal cantonal de Vaud, 11
marzo 1996, n. 01 93 1061, pubblicata su internet all’'indirizzo:
http: //www.unilex info/case.cfm?pid = 1 &do = case&id =302&
step=FullText), dal quale si evince che é contratto di compra-
vendita alla luce della Convenzione il negozio in forza del quale
il venditore & obbligato a consegnare i beni, trasferirne la pro-

prietd ed eventualmente rilasciare tutti 1 documenti ad essi re-
lativi, mentre il compratore & obbligato a pagare il prezzo ed a
prendere in consegna i beni. Con riferimento al caso di specie,
non pud quindi dubitarsi che il contratto tra la SO.M.AGRI
s.as. e la societa Erzeugerorganisation Marchfeldgemise
GmbH & Co. KG costituisca una compravendita nel senso in-
dicato.

La Convenzione richiede altresi che 'oggetto della compra-
vendita sia, al momento della consegna, mobile e tangibile,
come gia sottolineato dalla giurisprudenza italiana (Trib. Ri-
mini, cit.; Trib. Pavia, cit.) ed anche straniera (v. OLG Kéln, 26
agosto 1994, in Newe Juristische Wochenschrift Rechtsprechuings-
Report, 1995, 246; Cour d’appel de Grenoble, 26 aprile 1995,
rinvenibile su internet al seguente indirizzo: http://witz.jura.
uni-sb.de/CISG/decisions/2604952.htm), giurisprudenza che,
sebbene non vincolante, come invece vorrebbe una dottrina mi-
noritaria, dev’essere comungue attentamente considerata onde
assicurare I'applicazione uniforme della Convenzione delle Na-
zioni Unite, come richiesto dal suo art. 7, 1° comma. Infatti, la
mera interpretazione autonoma della Convenzione, ossia I'in-
terpretazione che non faccia riferimento al significato che a de-
terminate espressioni viene attribuito in un determinato ordi-
namento, di per sé & insufficiente ad assicurare I'uniformita alla
quale mira la Convenzione stessa allo scopo di favorire lo svi-
luppo del commercio internazionale.

Poiché il contratto oggetto della presenta controversia pre-
senta i requisiti appena menzionati, sotto il profilo materiale la
Convenzione appare applicabile.

E pero necessario stabilire se il contratto, ai sensi della Con-
venzione, sia da reputarsi internazionale. Il carattere dell'inter-
nazionalita ¢ infatti definito dalla stessa Convenzione (come pe-

raltro avviene per la maggior parte delle convenzioni di diritto

materiale uniforme). Occorre, a questo proposito, che le parti
contraenti abbiano, al momento della conclusione del contratto
(pertanto & irrilevante se questa circostanza muta successiva-
mente), la loro sede d’affari, ossia il luogo dal quale viene svolta
un’attivitd commerciale caratterizzata da una certa durata c sta-
bilitd nonché da una certa autonomia (cfr. OLG Stuttgart, 28
febbraio 2000, in Internationales Handelsrecht, 2000, 66), in
Stati diversi. Con riferimento al contratto dedotto in giudizio, &
evidente che questo requisito d’internazionalitd sussiste,
avendo il venditore la propria sede d’affari in Austria, mentre il
compratore in Iralia. Inoltre, si osserva che I'internazionalita del
contratto era ben conosciuta dalle parti al momento della sua
conclusione, pertanto essa non pud considerarsi irrilevante ai
sensi dell’art. 1, 2° comma, della Convenzione.

L'internazionalita del contratto non € tuttavia sufficiente a
rendere applicabile la Convenzione. Questa richiede, come
d’altronde la maggior parte delle convenzioni di diritto mate-
riale uniforme, un ulteriore elemento, e cioé che i paesi nei quali
le parti hanno la loro sede d’affari siano Stati contraenti della
Convenzione al momento della conclusione del contratto (art. -
1, 1° comma, lett. ), oppure che le norme di diritto internazio-
nale privato del foro rinviino al diritto di uno Stato contraente
(art. 1, 1° comma, lett. b).

Nel caso di specie, si evidenzia che la Convenzione & entrata
in vigore sia in Austria che in Ttalia ben prima della conclusione
del contratto, rispettivamente il 1° gennaio 1989 ed il 1° gen-
naio 1988. Essa deve pertanto considerarsi applicabile in virta
dell’art. 1, 1° comma, lett. a). Si aggiunga che le parti non hanno
fatto ricorso alla possibilita di escludere I'applicazione della
Convenzione, ancorché detta facolta fosse loro spettante ed
esercitabile anche in forma tacita, come spesso affermato dalla
giurisprudenza italiana (Trib. Rimini, cit.; Trib. Vigevano, cit.)
e straniera (si vedano, ad esempio, Oberster Gerichtshof, 22
ottobre 2001, pubblicata su internet all'indirizzo: http://
www.cisg.at/1_7701g.htm; Cour de Cassation, 26 luglio 2001,
su  http://witz.jura.uni-sb.de/CISG/decisions/2606012v.htm;
OLG Miinchen, 9 luglio 1997, in International Legal Forum,
1997, 159 s.). A nulla poi rileva il silenzio dei difensori delle
parti in merito all’applicabilita della disciplina in esame, perché
in presenza di tutti i requisiti sopra indicati la Convenzione si
applica di diritto (cosi anche Corte di Cassazione francese, 26
giugno 2001, in Recueil Dalloz, 2001, Jur. 3607). Dunque non
occorre alcuna manifestazione, espressa o tacita, di volonta da
parte dei contendenti. Neppure pué sostenersi che il silenzio
delle parti costituisca un’implicita manifestazione dell’inten-
zione di escludere Papplicazione della Convenzione (v. Corte
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Federale tedesca, 23 luglio 1997, in Newe Juristische Wochen-
schrift, 1997, 3309 ss.): il riferimento nelle comparse al solo di-
ritto domestico non uniforme di uno Stato contraente, pur po-
tendo in astratto rappresentare un elemento che depone a fa-
vore della scelta della legge interna di quello Stato, non & di per
sé sufficiente ad escludere la disciplina convenzionale (cosi an-
che Corte di Cassazione francese, 17 dicembre 1996, in Revue
eritique de droit international privé, 1997, 72 s.; LG Diissel-
dorf, 11 ottobre 1995, rinvenibile al seguente sito internet:
http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/180.htm; Corte Arbi-
trale della Camera di Commercio Internazionale, lodo arbitrale
no. 7563, in ICC International Court of Arbitration Bulletin, no-
vembre 1995, 64 ss.; contra BG Weinfelden, 23 novembre 1998,
in Schweizerische Zeitschrift fiir internationales und europdisches
Recht, 1999, 198; Cour d’Appel de Colmar, 26 settembre 1993,
rinvenibile al seguente sito internet: www.witz.jurauni-
sb.de/CISG/decisions/260995.htm). Per potere ritenere che le
parti abbiano inteso escludere I'applicazione della Convenzione
deve infatti risultare in modo univoco che esse si sono rese
conto della sua applicabilita, e cid nonostante abbiano insistito
nel fare riferimento unicamente alla disciplina interna. Nel caso
in esame, dalle difese svolte dai rispettivi avvoeati non risulta
che le parti si siano rese conto dell’applicabilita della Conven-
zione delle Nazioni Unite, percid non possono aver voluto
escluderne — neppure implicitamente — 'applicazione, sce-
gliendo di fare esclusivo riferimento al diritto italiano. Quindi,
in virta del principio zura novit curia, spetta senz’altro al giudice
determinare quali siano le norme italiane applicabili (cosi anche
Trib. Vigevano, cit.; Trib, Cuneo, 31 gennaio 1996, rinvenibile
al seguente sito internet: http://sol.cnrit/#Acrdes/crdes/it
310196f£.htm): norme che devono essere individuate, per tutte
le ragioni sopra esposte, nelle disposizioni della Convenzione in
esame.

Con riferimento alla questione sostanziale sollevata dalla
SO.M.AGRI s.a.s., 'applicabilita della Convenzione delle Na-
zioni Unite porta ad escludere che Erzeugerorganisation Mar-
chfeldgemiise GmbH & Co. KG avesse ['onere di richiedere
per iscritto il pagamento del prezzo, fissando al comprarore un
termine per adempiere, prima di rivolgersi al giudice.

Si osserva che i contraenti hanno concluso il contratto oral-
mente (possibilita loro concessa dall’art. 11 della Convenzione),
senza specificare un termine di pagamento del prezzo (termine
che non si pud evincere neppure dalle rispettive difese). Non &
dunque dato sapere se le parti abbiano determinato il momento
in cui 'obbligazione del compratore doveva essere adempiuta.
Si deve percio presumere che un termine non sia stato concor-
dato tra le parti. Proprio per fare fronte a questa ipotesi 'art. 58
della Convenzione delle Nazioni Unite stabilisce che «se il com-
pratore non & obbligato a pagare il prezzo in un altro momento
determinato» — il che, come si diceva, non risulta nel caso in
esame —, «egli deve pagarlo quando, in conformita al contratto
e alla presente Convenzione, il venditore mette a sua disposi-
zione 1 beni». La disposizione in esame sancisce pertanto il
principio della contemporaneita del pagamento alla messa a di-
sposizione dei beni (o dei documenti rappresentativi di essi),
che si applica ogniqualvolta le parti non si siano accordate di-
versamente (ad esempio, concordando che il prezzo debba es-
sere pagato in vari momenti: 30% al momento dell'ordine dei
beni, 30% al momento dell'inizio dell'assemblaggio, 30% al
termine dell'installazione, 10% al momento di verifica del buon
funzionamento: v. Corte Federale svizzera, 18 gennaio 1996, in
Schweizerische Zeitischrift fiir internationales und europdisches
Recht, 1997, 129 ss.) e non esistano usi (che presentino i carat-
teri di cui all’art. 9, 2° comma, della Convenzione) dai quali si
evinca un termine diverso.

Nel caso concreto, il principio ricordato porta a sostenere
che il credito del venditore sia divenuto esigibile nell’ottobre
del 1999, perché in quel mese & avvenuta presumibilmente la
consegna di tutta la merce.

Dal momento della consegna, in cui & divenuto attuale il de-
bito del compratore, a quello in cui & stato depositato il ricorso
per ingiunzione (5 maggio 2000), sono trascorsi almeno sei
mesi, senza che SO.M.AGRI s.a.s. effettuasse il pagamento. Pur
ipotizzando, come fa parte della dottrina, il dovere in capo al
venditore di concedere all’acquirente un breve termine per il
pagamento, nel caso in cui il compratore non sapesse in anti-
cipo quando i beni gli sarebbero stati messi a disposizione, la
societd austriaca non poteva certo considerarsi obbligata ad at-

tendere ulteriormente, né era tenuta ad intimare per iscritto
(od in una qualsiasi altra forma) il pagamento, Infard, secondo
Part. 59 della Convenzione delle Nazioni Unite, «il compra.
tote deve pagare il prezzo alla data determinata o determing.
bile in base al contratto ed alla presente Convenzione, sengy
bisogno di alcuna richiesta o formalitd da parte del venditares
Ne consegue che a seguito del mancato pagamento il Compra:
tore & automaticamente in mora (v. Handelsgericht des Kap.
tons Aargau, 5 novembre 2002, rinvenibile su internet 4] se.
guente sito: http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/715 htm:
LG Stendal, 12 ottobre 2000, in Internationales Handelsrecht.
2001, 30), senza, ciog, che occorra un ulteriore atto da parte
del venditore (cosi anche AG Viechtach, 11 aprile 2002, rinye.
nibile su internet al seguente sito: http://cisgw3 law.pace.edu/
cisg/text/020411glgerman.html; Kantonsgericht Schaffhay-
sen, 25 febbraio 2002, rinvenibile su internet al seguente sito:
http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/723 htm; Landgericht
Aachen, 3 aprile 1990, in Recht der internationalen Wirtschaft,
1990, 491 s.).

Quanto detto non significa che il venditore non possa fissare
al compratore un termine aggiuntivo per 'adempimento; in-
fatti, Part. 63, 1° comma, della Convenzione delle Nazioni
Unite stabilisce espressamente che «il venditore puo fissare al
compratore un termine supplementare di durata ragioneyole
per 'adempimento delle sue obbligazioni». Questa norma, che
ha lo scopo di offrire al venditore — che voglia in caso d’ina-
dempimento dell’obbligazione di pagare il prezzo risolvere il
contratto senza doversi chiedere se possa trovare applicazione
I'art. 25 (che prevede un concetto assai generico di «inadempi-
mento essenziale») — uno strumento cerfo per ottenere la
risoluzione del contratto, & modellata sulla scorta dell’istituto
tedesco della Nachfrist, e, come nel diritto tedesco, prevede
una facolra e non un onere (Cour d’Appel Grenoble, 4 feb-
braio 1999, rinvenibile su internet al seguente sito: http://witz.
jura.uni-sb.de/CISG/decisions/040299v.htm; contra, con rife-
rimento alla Convenzione, apparentemente LG Géttingen, 20
settembre 2002, rinvenibile su internet al seguente sito: http://
www.cisg-online.ch/cisg/urteile/655 . htm). Quindi, se decide
di non concedere un termine supplementare, il venditore puo
agire immediatamente per ottenere il pagamento, anche fa-
cendo ricorso all’autorita giudiziaria (potra pero chiedere la
risoluzione del contratto soltanto se I'inadempimento puo es-
sere qualificato «essenziale» ai sensi del citato art. 25). Se
invece il venditore fissa un termine supplementare, fintanto
che questo non sia scaduto egli non pud risolvere il contratto,
né agire per 'adempimento (scaduto il termine, il venditore
pud immediatamente chiedere la risoluzione del contratto, in-
dipendentemente dal fatto che I'inadempimento possa essere
qualificato come «essenziale» [v. Corte Suprema austriaca, 28
aprile 2000, in Zeitschrift féir Rechtsvergleichung, 2000, 80; LG
Bielefeld, 18 gennaio 1991, rinvenibile su internet al seguente
sito:  http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/174.htm; Cour
d’'Appel Grenoble, 4 febbraio 1999, rinvenibile su internet
il seguente sito: http://witz.jura.uni-sb.de/CISG/decisions/
040299v.htm], cosi come pud agire in giudizio per il paga-
mento del prezzo).

Si puo aggiungere che l'esercizio della facolté di concedere o
no un termine supplementare non pud avvenire in modo arbi-
trario, dovendo comunque il venditore attenersi al criterio di
correttezza (come del resto si evince anche dal riferimento alla
«durata ragionevole» del termine supplementare: cfr. LG Aa-
chen, 14 maggio 1993, in Recht der internationalen Wirtschaft,
1993, 760 s.). Pitt in generale, la condotta dei contraenti dev’es-
sere rispettosa del principio di buona fede, il quale, in quanto
costituisce uno dei principi generali sui quali la Convenzione sl
basa (v. Hof Beroep Gent, 15 maggio 2002, rinvenibile su in-
ternet al seguente sito: http://www.law.kuleuven.ac.be/int/
tradelaw/WEK/2002-05-15.htm; Corte Federale tedesca, 9 gen-
naio 2002, in Internationales Handelsrecht, 2002, 19; Corte Fe-
derale tedesca, 31 ottobre 2001, in Internationales Hm:rcfel?v-
recht, 2002, 14 s.; Corte d’appello Milano, 11 dicembre 1998, In
Rivista di diritto internazionale privato e processuale, 1999, 112
ss.; Corte Federale tedesca, 25 novembre 1998, in Reeht der
internationalen Wirtschaft, 1999, 383; Lodo arbitrale Dulces
Luisi v. Seoul International del 30 novembre 1998 reso dalla
Comission para la Protecion del Comercio Exterior de Mexico,
in Diario Oficial del 29 gennaio 1999, 69 ff.), informa l'intera
disciplina della compravendita internazionale (v. in merito an-
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che lodo arbitrale della Corte Arbitrale di Amburgo, 21 marzo
1996, in Recht der internationalern Wirtschaft, 1996, 766 ss.), ma
offre altresi un imprescindibile canone per linterpretazione
delle disposizioni della Convenzione (v. art. 7, 1° comma). Si
deve percid ritenere che sia contrario 2 buona fede rivolgersi al
giudice pochi giorni dopo la scadenza del termine di paga-
mento del prezzo, senza avere richiesto al compratore spiega-
zioni sul ritardo oppure avere concesso al medesimo un termine
per provvedere all’adempimento. Non puo invece giudicarsi
scorretto il comportamento del venditore, il quale si rivolga al
giudice dopo avere atteso per ben sei mesi il pagamento del
prezzo, senza che nel frattempo il compratore abbia comuni-
cato una qualche giustificazione del ritardo.

Si ossetva, con riferimento al punto 2), che la Convenzione
delle Nazioni Unite non regola espressamente la compensa-
zione. Lassenza di disposizioni in merito ha fatto sorgere una
disputa tra coloro che sostengono che la compensazione debba
essere trattata come una questione disciplinata dalla Conven-
zione, anche se non espressamente (facuna practer legem), e chi
invece ritiene che sia materia esclusa dall'ambito di applica-
zione della Convenzione (lacuna intra leger). Nella prima ipo-
tesi & possibile ricorrere ai principi generali della Convenzione,
mentre nella seconda occorre fare ricorso alla giustizia di diritto
internazionale privato per individuare il diritto sostanziale ap-
plicabile. Questo giudice propende, come d’altronde la mag-
gior parte della dottrina e giurisprudenza (v., ad esempio, OLG
Miinchen, 9 luglio 1997, pubblicata nella banca dati dell’Uni-
versita di Friburgo, Germania, dedicata alla Convenzione delle
Nazioni Unite, rinvenibile al seguente sito internet: www.jura.
uni-freiburg.de/iprl/cisg; OLG Koblenz, 31 gennaio 1997, in
OLG-Report Koblenz, 1997, 37 ss.), per la seconda soluzione,
La compensazione — come anche la prescrizione (cfr. LG Dis-
seldorf, 11 ottobre 1993, rinvenibile sul seguente sito internet:
http://wwiw.cisg-online.ch/cisg/urteile/180.htm; OLG Hamm,
9 giugno 1995, in Newe Juristische Wochenschrift Rechtsprechun-
gs-Report, 1996, 179; Corte Arbitrale della Camera di Commer-
cio Internazionale, lodo arbitrale no. 7660, in ICC International
Court of Arbitration Bulletin, novembre 1995, 69 ss.), la ces-
sione di crediti (v. OLG Hamm, 8 febbraio 19953, in Praxis des
internationalen Privat-und Verfabrensrechts, 1996, 197), la rap-
presentanza (Corte Suprema austriaca, 20 giugno 1997, in
Osterreichische Juristenzeitung, 1997, 829 ss; AG Alsfeld,
12 maggio 1995, in Newe Juristische Wochenschrift Rechtspre-
chungs-Report, 1996, 120) e la validita di una clausola penale
apposta dalle parti (Corte Arbitrale della Camera di Commer-
cio Internazionale, lodo arbitrale no. 7331, in Journal du droit
international, 1993, 1001 ss.) — deve considerarsi una que-
stione esclusa dall’ambito della Convenzione, con la conse-
guenza che non si pud ricorrere, ex art. 7, 2° comma, ai principi
generali (tra cul vanno annoverati, ad esempio, quello della pre-
valenza dell’autonomia delle parti, della liberta della forma,
della vincolativita degli usi generalmente conosciuti e regolar-
mente osservati dalle parti, del divieto di venire contra factuim
proprium, della mitigazione dei danni da parte del danneggiato,
della limitazione del danno risarcibile a quello prevedibile, della
c.d. full compensation, nonché quello secondo cui qualsiasi av-
viso od altro tipo di comunicazione effettuato o trasmesso dopo
la conclusione del contratto produce effetti fin dal momento
della sua spedizione e quello per cui omus probandi incumbit ei
qui dicit) nemmeno nel caso in cui i crediti da compensare de-
rivino tutti da contratti soggetti alla Convenzione delle Nazioni
Unite (cosi invece OLG Hamburg, 26 novembre 1999, in Inn/er-
nationales Handelsrecht, 2001, 19 ss.). A questa conclusione si
giunge in base alla considerazione che la Convenzione non per-
mette minimamente di risolvere i problemi connessi all'istituto
della compensazione (come ad eseripio 'individuazione dei re-
quisiti che devono sussistere per poter compensare reciproci
debiti); del resto, nel corso dei lavori preparatori, la questione
non & mai stata affrontata, e cid spiega il silenzio del testo sul

punto. Pertanto, la ricerca della disciplina nell’ambito delle di-
sposizioni della Convenzione (o meglio, dei suoi principi gene-
rali) sarebbe fonte d’incertezza, per Passenza di sicuri criteri di
riferimento, con la conseguenza che, anziché promuovere solu-
zioni uniformi, la Convenzione finirebbe per generare soluzioni
interpretative ampiamente discrezionali, risolvendosi in defini-
tiva in un ostacolo allo sviluppo del commercio internazionale.

Come tutte le questioni non regolate dalla Convenzione, an-
che la compensazione ¢& disciplinata, in assenza di altra conven-
zione di diritto materiale uniforme, dal diritto applicabile in
virtt delle norme di diritto internazionale privato. Nel caso
concreto, si deve pertanto ricorrere alle norme della gia ricor-
data Convenzione dell’Aja del 1955, che nel caso di specie rin-
via, in forza dell’art. 3, 1° comma, al diritto austriaco, in quanto
diritto del venditore Erzeugerorganisation Marchfeldgemiise
GmbH & Co. KG. Giacché il credito di cui SO.M.AGRI s.a.s.
afferma di essere titolare (e con il quale vorrebbe compensare il
credito vantato dalla venditrice) & nei confronti di Erzeugeror-
ganisation Marchfeldgemiise GmbH (v. le fatture prodotte), oc-
corre anche determinare il diritto applicabile a questo secondo
rapporto. Essendo anche questo riconducibile ad un contratto
di compravendita, si applicano le stesse norme sopra menzio-
nate, che tuttavia ora rinviano al diritto italiano (in quanto
diritto del vendirore). Non pud pertanto applicarsi automatica-
mente il diritto austriaco alla compensazione legale, che sa-
rebbe senz’altro applicabile se anche il credito della SO.M.
AGRI s.a.s. fosse sottoposto al diritto austriaco. Il diritto au-
striaco sara sf applicabile, ma in quanto diritto regolatore del
contratto da cui nasce il credito oggetto della disputa, ossia
quello contro il quale & opposta compensazione, ¢ cio sulla base

- del fatto che con I'eccezione di compensazione viene fonda-

mentalmente in questione una vicenda estintiva del credito
azionato. Ne consegue che la compensazione legale & discipli-
nata dal diritto austriaco, perché il credito azionato ¢ sottoposto
al diritto austriaco. In partticolare, trova applicazione I'art. 1438
ABGB, il quale fra I'altro richiede che i soggetti titolari dei rap-
potti da cui nascono i crediti da compensare siano i medesimi.
SO.M.AGRI s.a.s. non potra pertanto compensate il proprio
debito verso Erzeugerorganisation Marchfeldgemiise GmbH &
Co. KG con il credito che vanta nei confronti di Erzeugerorga-
nisation Marchfeldgemiise GmbH, trattandosi di due diverse
societd, la prima in accomandita semplice, mentre la seconda a
responsabilita limitata. Come si evince dalle certificazioni pro-
dotte in giudizio dalla convenuta, la societd a responsabilita
limitata & socia accomandataria di Erzeugerorganisation Mar-
chfeldgemiise GmbH & Co. KG. Dunque, sebbene la conve-
nutasia partecipata e gestita da Erzeugerorganisation Marchfeld-
gemiise GmbH (e cio giustifica la coincidenza delle sedi socia-
[i), essa & — sulla base del diritto austriaco, che in virta dell’art.,
25, 2° comma, della 1. 218/95 si applica sul punto (ma non di-
versamente sarebbe per il diritto italiano) — un soggetto for-
malmente distinto da quest’ultima compagine sociale.

Difettando, se non altro, il requisito della reciprocita sogget-
tiva, di cui allart. 1438 AGBGB, non puo trovare accoglimento
Peccezione di compensazione.

In conclusione, il decreto ingiuntivo va confermato; le spese
del presente giudizio di opposizione seguono la soccombenza e
sono liquidate come in dispositivo, — Ouzissis.

Q (1-4) Nuove e vecchie questioni in materia di ven-

dita internazionale tra interpretazione autonoma e
ricorso alla giurisprudenza straniera. Nota a Trib. Pa-
dova, sez. distaccata di Este, 25 febbraio 2004

1 IIT{J'G{/HZ.”{JI?&’.

Malgrado la Convenzione delle Nazioni Unite sui contratti di vendira
internazionale di beni mobili') stia per compiere 25 anni, non sono
molte le sentenze che in Tralia se ne sono occupate?). Questo non signi-
fica, tuttavia, che tra queste non vi siano sentenze degne di nota. A tal

') In Italia la Convenzione delle Nazioni Unite sui contratti di ven-
dita internazionale di beni mobili dell’'L1 aprile 1980 & stata ratificata
con L. 11 dicembre 1983, n. 785, ed & entrata in vigore il 17 gennaio
1988.

2) Cfr. in ordihe cronologico Cass., Sez. un., 24 ottobre 1988, n, 5739,
in Foro. Ir., 1989, I, 2878, con nota di Pisaneschr; Pret. Parma-Fi-
denza, 24 novembre 1989, pubblicata sul scguente sito internet:

http//sol.enrit/#Acrdes/crdes/it241189E hem; Corte cost., 19 novem-
bre 1992, in Giust. Civ., 1994, 314; Trib. Monza, 14 gennaio 1993, in
Foro. It., 1994, 1, 916 e segg., con nota di D1 Paora; App. Genova, 24
marzo 1995, in Dir. Maritt., 1995, 1039 e segg., con nota di LOPEZ DE
Gonzaro; Cass., Sez. un., 9 giugno 1993, n. 6499, in Foro Pad., 1997,
1,2 e segg., con nota di Marr; Trib. Cuneo, 31 gennaio 1996, pubblica-
ta sul seguente sito internet: http://wwiv.unilex.info/case.cim?pid=
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proposito vanno ricordate, per il modo esemplare in cui risolvono le
questioni controverse?), soprattutto la sentenza del Tribunale di Vige-
vano del 12 luglio 20004), nonché quella del Tribunale di Rimini del 26
novembre 20025), sentenze che sono state accolte molto favorevol-
mente, tanto da definitle «straordinaries$).

Alla lista delle sentenze italianc che applicano in modo esemplare la
Convenziene delle Nazioni Unite si deve oggi aggiungere anche la sen-
tenza in epigrafe; se si considera, tuttavia, che il giudice che ha redatto
(in qualita di giudice unico) la sentenza del Tribunale di Vigevano ri-
cordata ¢ lo stesso giudice, dott. Alessandro Rizzieri, che ha anche re-
datto la sentenza in epigrafe, allora cié non pud sorprendere, come, per
la stessa ragione, non pud sorprendere che la sentenza in epigrafe si
occupi, con lo stesso risultato, di alcune questioni gia trattate dalla sen-
tenza del Tribunale di Vigevano, Cid non significa, perd, che la sentenza
in epigrafe ricalchi in tutto e per tutto quella del Tribunale di Vigevano;
il Tribunale di Padova (nella persona del giudice Rizzieri) si & infatti
occupato anche di alcune questioni finora mai trattate dalla giurispru-
denza italiana,

2. Questioni metodologiche: interpretazione «autonoma» e ricorso alla
garisprudenza straniera.

Prima di volgere I'attenzione alle questioni pii sostanziali, in prece-
denza non trattate dalla giurisprudenza italiana, appare opportuno
rilevare che il Tribunale di Padova si & anche occupato di due aspetti
pit generali, relativi rispettivamente all’interpretazione della Conven-

zione delle Nazioni Unite nonché al modo di colmare le lacune delly
stessa.

Per quanto riguarda linterpretazione, il Tribunale ha fatto proprio
I'insegnamento della dottrina e di una parte della giurisprudenza?) che
da tempo afferma che la necessita di tenere conto del carattere interna-
zionale della Convenzione nellinterpretazione della stessa, di cui all’art,
7, 1° comma, richiede che Pinterprete non dimentichi che 1a Conven?
zione rappresenta il risultato di sforzi diretti a livello internazionale
verso I'uniformazione del diritto®), che essa non & venuta in essere — 5
differenza delle leggi statali — nel contesto di un ordinamento giuridico
nazionale unitario, né sulla base di una volonti del legislatore chiara-
mente riconoscibile, e che essa pertanto non va interpretata alla lyce di
un particolare diritto nazionale?). Infatti, sulla scia di questi insegna-
menti, il Tribunale ha affermato che le esigenze ricordate si traducong
nella necessita di una «interpretazione autonomas %), un’interpreta-
zione, ciog, che «che parta dalla Convenzione stessa [...], con la conse-
guenza che un ricorso al diritto nazionale o a determinati concetti o
modi di intendere propri di un diritto nazionale da parte di chi & chia.
mato ad applicare la Convenzione non & ammesso»11). Si deve, nelle
parole del Tribunale di Padova, ricorrere quindi ad un’interpretazione
che non si basi «su definizioni proprie di un determinato ordinamentay,

Mentre un riferimento all’esigenza di interpretare la Convenzione
«autonomamente» non si trova soltanto nella sentenza in epigrafe, ma
anche in (pochissime) altre decisioni!2), la sentenza in epigrafe & finora
I'unica sentenza che fa riferimento anche ai limiti posti a questo tipo di

18&do=case&id=1608&step=Full Text; Pret. Torino, 30 gennaio 1997, in
Giur. 1., 1998, 982 e segg., con nota di CALLEGART; Trib, Verona, 19
dicembre 1997, in Riv. vr. giur. ec. impr:, 1998, 22 e segg.; App. Milano,
20 marzo 1998, in Riv. Dir. Internaz. Priv. ¢ Process., 1998, 170 e segg.;
Cass., Sez. un., 8 maggio 1998, n. 4668, ivi, 1999, 290 ¢ segg.; Id., Sez.
un., 7 agosto 1998, n, 7759, in Dir. comnz. int., 1999, 757 ¢ segg., con
nota di MoneeLr; Id., Sez. un., 5 novembre 1998, n. 11088, in Giur. Iz,
Recentissime, 1999, 164 ¢ seg.; App. Milano, 11 dicembre 1998, in Rip.
Dir. Internaz. Priv. e Process., 1999, 112 e segg.; Cass., Sez. un., 14 di-
cembre 1999, n. 895, in Giust. Civ., 2000, 2333 e segg., con nota di F.
Ferrarr; Trib. Pavia, 29 dicembre 1999, in Corriere Giur, 2000, 932 e
seg., con nota di F. FErrart; Cass., Sez. un., 10 marzo 2000, in Giust.
Crp.,, 2000, 1, 3203 e segg.; Id., Sez. un., 19 giugno 2000, n. 448, in
Corriere Giur., 2002, 369 e segg., con nota di F. FErrarr; Trib. Reggio
Emilia, 3 Iuglio 2000, pubblicata sul seguente sito internet: http://
www.unilex.info/ case.cfm?pid=1&do=case&id =762 &step=Full Text;
Id. Vigevano, 12 luglio 2000, in Grur. It., 2001, 281 e segg.; App. Mi-
lano, 23 gennaio 2001, in Rip. Dir. Internaz. Priv. e Process., 2001, 1008
e segg.; Id. Milano, 29 gennaio 2001, v/, 2002, 742 e segg.; Cass., Sez.
un., 18 ottobre 2002, n. 14837, in Rep. Foro It., 2002, voce «Giurisdi-
zione civile», n. 110; Trib. Rimini, 26 novembre 2002, in Graur, I., 2003,
896 e segg.

*) Si noti che non manca una sentenza che ha attirato Pattenzione
della dottrina per i risultati non condivisibili ai quali & giunta; v, Trib.
Monza, 14 gennaio 1993, in Foro I1., 1994,1, 916 e segg.; per commenti
critici v, ad esempio F. FErrart, Uniform Law of International Sales:
Issues of Applicability and Private International Law, in Journal of Law
and Commeree, 1995, 159 e segg.; Ip., Diritto uniforme della vendita
internazionale: questioni di applicabilita e diritto internazionale privato,
in Rev. Dir. Civ., 1995, 11, 669 ¢ segg.

*) V. Trib. Vigevano, 12 luglio 2000, in Gaur It., 2001, 281 e segg.,
sentenza che peraltro ¢ anche stata tradotta in diverse lingue; per la
traduzione tedesca v. Internationales Handelsrecht, 2001, 72 e segg.; per
la traduzione inglese, v. Journal of Law and Commerce, 2001, 209 e
segg.; per commenti favorevoli v. E FErrARI, Problematiche tipiche
della Convenzione di Vienna sui contratti di vendita internazionale di
beni mobili risolte in una prospettiva uniforme, in Gaur. It., 2001, 281 ¢
segg.; Ip., Applying the CISG in a Truly Uniform Manner: Tribunale di
Vigevano (Italy), 12 July 2000, in Uniform Law Review, 2001, 203 ¢
segg.; Ip., Tribunale di Vigevano: Specific Aspects of the CISG Uniformly
Dealt with, in Journal of Law and Commerce, 2001, 225 ¢ segg.; Ip.,
Internationales Kaufrecht einbeitlich ausgelegt, in Internationales Han-
delsrecht, 2001, 56 e segg.; Mazzotta, The International Character of
the UN Convention on Contracts for the International Sale of Goods: An
Ltalian Case Example, pubblicato su interner al seguente indirizzo: http:
//cisgw3 law.pace.edu/cisg/biblio/mazzotta html; Rosari, Anmerkung
2 Trib. Vigevano, in Internationales Handelsrecht, 2001, 78 e segg.; VE-
NEZIANO, Mancanza di conformiti delle merci ed onere della prova nella
vendita internazionale: un esempio di interpretazione autonoma del di-
ritto uniforme alla luce dei precedenti stranieri, in Dir. conum. int., 2001,
509 e segg.

?) Trib. Rimini, 26 novembre 2002, in Giur. 12, 2003, 896 e segg.

©) Sant’EL1a, Editorial remarks on Trib. Vigevano, 12 July 2000, pub-
blicato su internet al seguente sito: http://cisgw3.law.pace.edu/cisg/
wais/db/cases2/00071213 html.

) V. Cass., 24 giugno 1968, n. 2106, in Riv. Dir. Internaz. Priv. e
Process., 1969, 914: «Non é consentito, sulla base di una norma interna
avente diversa area di applicazione, dare ad una norma di derivazione
internazionale diretta a regolare il traffico internazionale un significato
diverso da quello risultante dalla formula per essa adoperata e dalla

comune intenzione degli Stati contraenti. La norma di derivazione in-
ternazionale fa parte [...] dell’'ordinamento giuridico italiano, ma non
pud essere interpretata per mezzo di una norma interna»; per un rife-
rimento a questa sentenza in occasione dell’esame dell’art. 7 della Con-
venzione delle Nazioni Unite, v. anche BoNELL, Linterpretazione del
diritto uniforme alla luce dell'art. 7 della Convenzione di Vienna sulla
vendita internazionale, in Rév. Dir. Cip., 1986, 11, 225,

®) Cfr. anche le osservazioni di MEL1s, Art. 7, in Kommentar zum
UN-Kaufrecht, a cura di Honsell, Zurigo, 1997, 87 e seg.; LoEwE, In-
ternationales Kaufrecht, Vienna, 1989, 32.

%) In questo senso v. anche BAILEY, Facing the Truth: Seeing the Con-
vention on Conttacis for the International Sale of Goods as an Obstacle to
a Uniform Law of International Sales, in Cornell International Law Jour-
nal, 1999, 288; HERBER, in Internationales Handelsrecht - ein fiir die
Praxis wichtiges, doch fiir sie bisher zu wenig erschiossenes Rechtsgebiet,
in Transportrecht-Internationales Handelsrecht, 1999, 2; KarorLus,
UN-Kaufrecht. Eine systematische Darstellung fiir Studiuns und Praxis,
Vienna/New York, 1991, 11; Romrto e SaNT'Evia, Italian Court and
Homeward Trend, in Pace International Law Review, 2002, 186,

'%) Per questa espressione, v. in dottrina AcHILLES, Kommentar zum
UN-Kaufrechtsiibereinkommen (CISG), Betlino, 2000, 28-29; Aubir,
La vente internationale de marchandises, Convention des Nations Unies
du 11 avri] 1980, Parigi, 1990, 47; SAENGER, Art. 7, in BGB, a cura di
Bamberger e Roth, ITT, Monaco, 2003, 2781; BongLL, Arz. 7, in Com-
mentary on the International Sales Law. The 1980 Vienna Sales Conven-
tion, Milano, 1987, 74; Ip., La nouvelle Convention des Nations-Unies
sur les contrats de vente internationale de marchandises, in Droit et pra-
tigue du commerce international, 1981, 7, 14; DiepricH, Maintaining
Uniformity in International Uniform Law Via Autonomous Interpreta-
tion: Software Contracts and the CISG, in Pace International Law Re-
view, 1996, 303; FELEMEGAS, The United Nations Convention on Con-
tracts for the International Sale of Goods: Article 7 and Uniform Inter-
pretation, in Review of the CISG, 2000/2001, 235; F. FERRARI,
Interprétation uniforme de la Convention de Vienne de 1980 sur la vente
internationale, in Revue internationale de droit comparé, 1996, 827,
HacknEy, Is the United Nations Convention on the International Sale of
Goods Achieving Uniformity?, in Lousiana Law Review, 2001, 475; Ma-
oNus, Konventionsiibergreifende Interpretation internationaler Staat-
svertrige privatrechtlichen Inhalts, in Aufbruch nach Europa. 75 Jabre
Max-Planck-Institut fiir Privatrecht, a cura di Basedow et al., Tubinga,
2001, 572; TorseLLo, The CISG's Impact on Leglators: The Drafting of
International Contract Law Convnetions, in The 1980 Uniform Sales
Law. Old Issues Revisited in the Light of Recent Experiences. Verona
Conference 2003, a cura di F. Ferrari, Milano, 2003, 235; VazQUEZz LE-
PINETTE, The Interpretation of the 1980 Vienna Convention on Interna-
tional Sales, in Dir. comm. int., 1995, 387 e seg.

1) Macwus, Wiener UN-Kaufrecht (CISG), Betlino, 1999, 152; v. an-
che Basiak, Defining « Fundamental Breachs under the United Nations
Convention on Contracts for the International Sale of Goods, in Temple
International and Comparative Law Journal, 1992, 117; DiepricH, Au-
tonome Auslegung von internationalem Einbeitsrecht. Computersoft:
ware im Wiener Kaufrecht, Baden-Baden, 1994, 77; F. FERRART, Bespre-
chung von U. Magnus Kommentar zum Wiener UN-Kaufrecht, in Praxis
des internationalen Privat- und Verfabrensrechts, 1997, 65; Hevz#, La
vente internationale de marchandises. Droit uniforme, Parigi, 1992, 79;
PranTtaRD, Un nouvean droit uniforme de la vente internationale: La
Convention des Nations Unies du 11 avril 1980, in Journal du droit in-
ternational, 1988, 329.

'2) Cfr. Trib. Pavia, 29 dicembre 1999, in Corriere Giur., 2000, 932 ¢
segg., con nota di F. Ferrary; BGH, 3 aprile 1996, in JuristenZeitung,
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interpretazione ed individuati dalla dottrina!?). Infatti, dopo aver fatto
un breve elenco di espressioni che debbono senz’altro essere interpre-
tate in modo autonomo (la «compravendita», la «sede d’affari», la «re-
sidenza abituales, i «benis), il Tribunale ricorda due espressioni che
non sono da interpretare autonomamente: quella di «diritto internazio-
nale privato», al quale la Convenzione fa espressamente riferimento sia
all'art. 1, 1° comma, lett. 5), che all’att. 7, 2° comma, e che va inteso nel
senso di «diritto internazionale privato del foro» '), e quella di «par-
te», per cui & tale soltanto quella che lo & sulla base del diritto applica-
bile da individuare attraverso le norme di diritto internazionale privato
del foro ).

Rispetto alle decisioni finora pubblicate, la sentenza del giudice Riz-
zieri & innovativa anche per I'affermazione, finora rinvenibile esclusiva-
mente in dottrina!¢), che «la mera interpretazione autonoma della Con-
venzione [...] di per sé & insufficiente ad assicurare I'uniformita alla
quale mira la Convenzione stessa». Il giudice si rende conto, ciog, che
non & sufficiente che la Convenzione venga considerata un corpo nor-
mativo autonomo'7), potendo essa essere comunque interpretata in
modo diverso nei vari ordinamenti'®), Cié puo avvenire, ad esempio?),
quando la Convenzione ammette diverse interpretazioni autonome, In
questa ipotesi, I'uniformitd del risultato non sarebbe che un caso
quanto mai improbabile. Nell'ipotesi, ad esempio, in cui vi fossero tre
interpretazioni autonome possibili, la probabilita che si giungesse ad un
risultato uniforme sarebbe, secondo un calcolo di probabilita, sola-

mente del 33%, mentre la probabilitd che si producesse un conflitto
sarebbe del 67%29).

Anche i redattori della Convenzione in esame si sono resi conto che
la sola «interpretazione autonoma» non avrebbe potuto assicurare I'au-
spicata uniformitd, per cui, oltre ad imporre all'interprete di aver ri-
guardo al «carattere internazionale» della Convenzione, essi hanno an-
che introdotto il precetto di tener conto della necessita di promuovere
l'uniformita della sua applicazione?!). Questo precetto viene inteso
dalla dottrina [sia italiana2) che straniera?)] nel senso che le corti che
applicano la Convenzione sono tenute ad avere riguardo alla giurispru-
denza degli altri Stati, al fine di giungere in tal modo ad un’interpreta-
zione uniforme?4). Ed € proprio il ricarso alla giurisprudenza straniera
che caratterizza non soltanto le sentenze gia citate del Tribunale di Vi-
gevano (dove sono state citate 40 decisioni straniere) e del Tribunale di
Rimini (che ha fatto riferimento a 35 decisioni straniere), ma anche
quella in epigrafe. Infatti, il giudice Rizzieri ha fatto riferimento ad oltre
40 decisioni (tra sentenze di corti statali e lodi arbitrali) rese nei pit
diversi Paesi?) per risolvere le questioni sottopostegli, promuovendo
cosi senz’altro I'uniformita nell’applicazione della Convenzione. Nel ci-
tare queste decisioni il giudice Rizzieri ha ancora una volta2s) ribadito
che alla giurisprudenza non deve essere attribuito valore «vincolan-
te»27), bensi soltanto valore «persuasivo»28). Il Tribunale ha quindi (a
ragione)??) rifiutato 'opinione minoritaria che riconosce alla giurispru-
denza straniera valore vincolante ed auspica persino la creazione di un

1997, 35 e segg.; OLG Frankfurt, 20 aprile 1994, in Recht der interna-
tionalen Wirtschaft, 1994, 595; Gerichtspriisident Laufen, 7 maggio
1993, in Sehweizerische Zeitschrift fiir internationales und europdisches
Recht, 1995, 277 e seg.; Orbisphere Corp. v. United States, 726 ESupp.
1344, 1355 (Ct. Int’l Trade 1989).

) V. in merito F. Ferrar1, How to Create One Uniform Law, in

Vindobona Journal of International Commereial Law and Arbitration,
2001, 3 e segg.

4) In questo senso espressamente F. FERrARL, Der Begriff des «Inter-
nationalen Privatrechts» nach Art. 1 Abs. 1 lit. b) des UN-Kaufrechts, in
Zettschrift fiir europiisches Privatrecht, 1998, 162 ¢ segg.

1) Cosi anche SAENGER, Ast. 1, in BGB, cit., 2767.

16) V., ad esempio ENDERLEIN, MASKOW e STROHBACH, [nternationa-
les Kaufrecht, Kommentar, Friburgo/Berlino, 1991, 62; F. FerraARl,
Vendita internazionale di beni mobili. Art. 1-13. Ambito di applicazione.
Dr'.vgmz'zz‘om' generali, Bologna, 1994, 136 e seg.

7) Lautonomia del diritto uniforme di origine convenzionale, anche
diverso dal diritto uniforme derivante dalla Convenzione delle Nazioni
Unite in esame, & stata spesso sottolineata dalla dottrina; v., ad esempio,
Bawriatri, Interpretazione delle convenzioni internazionali di divitto uni-
forme, Padova, 1986, 141; CHAUVEAU, Des Conventions portant loi uni-
forme, in Journal du droit international, 1956, 588; MaLinTOPPI, Les
rapports entre droit uniforme et droit international privé, in Recueil des
Cours de I'Académie de Droit International de La Haye, 1965/111, 43.

CARBONE, L'ambito di applicazione ed i criteri interpretativi della Con-
venzione di Vienna sulla vendita internazionale, in Riv. Dir. Internaz.
Priv. e Process., 1980, 533, invece, preferisce qualificare il diritto deri-
vante da convenzioni di diritto uniforme quale diritto «speciale», con-
siderato che «questa espressione accentua maggiormente proprio la esi-
genza di garantire su di essa una sicura influenza delle disposizioni di
diritto comune e di altre convenzioni internazionali almeno nel caso in
cui sia necessario effettuare al loro riguardo delle vere e proprie reci-
proche integrazioni», La dottrina che si & interessdta di questo pro-
blema, tra cui Bariarrt, op. cit., 141, nota 35, ha, pero, giustamente
rilevato che sembra che «le due espressioni (autonomia, specialita) in-
dichino due aspetti diversi del diritto uniforme che & opportuno distin-
guere: da un lato, pare corretto utilizzare 'espressione “autonomia” nei
confronti degli ordinamenti nazionali, in modo da mantenere “isolato”
nell’ordinamento interno il diritto uniforme si che 'operatore interno
non utilizzi categorie giuridiche e norme del foro pet integrare la disci-
plina di origine convenzionale; d’altro lato, in determinati casi pud ri-
levarsi utile la nozione di specialitd proprio nel senso indicato da Car-
bone al fine dell'integrazione del sistema convenzionales.

%) Confronta per una simile affermazione anche Munbay, The Uni-
form Interpretation of International Conventions, in International and
Comparative Law Quarterly, 1978, 450, dove 'A. afferma che «even
when outward uniformity is achieved following the adoption of a single
authoritative text, uniform application of the agreed rules is by no means
guaranteed, as in practice different countries almost inevitably come to
put different interpretations on the same enacted words».

Per una conclusione simile, v. anche BoneLL, Commento all’art. 7
delle Convenzione di Vienna sui contraiti di vendita internazionale di
beni mobili, in Nuove Leggi civ. comm., 1989, 21; ENDERLEIN e
Maskow, International Sales Law. The United Nations Convention on
Contracts for the International Sale of Goods, Londra/New York/Roma,
1992, 56; RoseNBeRG, The Vienna Convention: Uniformity in Interpre-
tation for Gap-Filling - An Analysis and Application, in Australian Busi-
ness Law Review, 1992, 442 e segg.

%) Per questo esempio v. F. FERRART, Vendita internazionale di beni
mobili, cit., 137.

20) Rileva che anche nel caso in cui la disciplina uniforme venga in-

terpretata in via autonoma possono sorgere dubbi interpretativi ed
aversi soluzioni non uniformi, anche STURLEY, International Uniform
Laws in National Courts: The Influence of Domestic Law in Conflicts of
Interpretation, in Virginia Journal of International Law, 1986, 739, dove
I'A. fa un calcolo simile a quello riportato nel testo.

Anche la giurisprudenza straniera, con riferimento tuttavia ad una
convenzione di diritto uniforme diversa da quella delle Nazioni Unite,
ha affermato che malgrado si faccia leva sull'interpretazione autonoma
possono aversi interpretazioni divergenti di una disposizione di diritto
uniforme; cfr. James Buchanan v. Babeo, [1977]1 3 All ER. 1048 HL
1053, dove, con riferimento alla Convenzione di Givevra sul trasporto
di merci su strada del 1956 (CMR) si legge che si dovrebbe «of course
try to barmonise interpretation but [...] on this very convention, courts in
6 member countries bave produced 12 different interpretations of parti-
colar provisons».,

21 Magnus, Wiener UN-Kaufrecht, cit., 155.

22) Cfr. BoNEgLL, Art. 7, cit., 90 e segg.; F. FErRRARL, Vendita interna-
zionale di beni mobili, cit., 138.

23) Cosi ad esempio Coox, The Need for Uniform Interpretation of
the 1980 United Nations Convention on Contracts for the International
Sale of Goods, in Unzversity of Pittshurgh Law Review, 1988, 226; Ip.,
The UN Convention on Contracts for the International Sale of Goods: A
Mandate to Abandon Legal Ethnocentricity, in Journal of Law and Com-
merce, 1997, 261; Darkey, A U.S. Court’s Interpretation of Damage Pro-
visions under the UN, Convention on Contracts for the International
Sale of Goods: A Preliminary Step towards an International Jurisprudence
of CISG or a Missed Opportunity?, in Journal of Law and Commerce,
1995, 142; ENDERLEIN, MASKOW e STROHBACH, op. cit., 62; HarT-
NELL, Rousing the Sleeping Dog: The Validity Exception to the Conven-
tion on Contracts for the International Sale of Goods, in Yale Journal of
International Law, 1993, 7; HERBER e CZERWENKA, [nternationales
Kaufrecht. Kommentar zu dem Ubereinkommen der Vereinten Nationen
vom 11 April 1980 diber Vertrige iiber den internationalen Warenkauf,
Monaco, 1991, 48; HEuzE, op. cit., 79 e seg.; Honnovp, Uniform Law
for International Sales, 3% ed., L'Aja, 1999, 95 e segg.; Krrtzer, Guide to
Practical Applications of the United Nations Convention on Contracts for
the International Sale of Goods, Deventer, 1989, 109; Maskow, The
Convention on the International Sale of Goods from the Perspective of
the Soctalist Countries, in La vendita internazionale, a cura di AA, VV,,
Milano, 1981, 54; Pivrz, Internationales Kaufrecht. Das UN-Kaufrecht
(Wiener Ubereinkommen von 1980) in praxisorientierter Darstellung,
Monaco, 1993, 66; MaeNus, Wiener UN-Kaufrecht, cit., 155; WINSHIP,
Changing Contract Practices in the Light of the United Nations Sales
Convention: A Guide for Practitioners, in The International Lawyer,
1995, 528.

24) Cosi anche F. FERRARI, Tnterprétation uniforme, cit., 831 e seg.

#) 11 Tribunale di Padova ha richiamato giurisprudenza proveniente
dai seguenti Paesi: Austria, Belgio, Francia, Germania e Svizzera.

26) V. gia Trib. Vigevano, cit.

27) In questo senso anche Trib, Rimini, cit.; Trib. Pavia, cit.

28) In questo senso F. FERRARI, La jurisprudence sur la CVIM: un
nouveau défi pour les interprétes?, in Revue de droit des affatres interna-
tionales, 1998, 503; Kramer, Uniforme Interpretation von Einbeitspri-
vatrecht -mit besonderer Beriicksichtigung von Art. 7 UNKR, in Oster-
reichische Juristische Blitter, 1996, 146; MeLis, op. cit., 88; MAGNUS,
Wibrungsfragen im Einbeitlichen Kaufrecht. Zugleich ein Beitrag zu sei-
ner Liickenfiillung und Auslegung, in Rabels Zeitschrift fiir auslindisches
und tnternationales Privatrecht, 1989, 123,

2%) Vediin questo senso anche Macnus, Wiener UN-Kaufrecht, cit.,21.
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«supranational stare decisis»*9). La pretesa di creare un sistema di «su-
pranational stare decisis» non tiene perd conto del fatto che un sistema
siffatto presuppone una rigida struttura gerarchica delle corti, che
manca sul piano internazionale?!), cosicché la tesi sostenuta dalla dot-
trina minoritaria ricordata deve essere respinta.

3. Segue: Lacure esterne, lacune interne e principi generali.

La sentenza in epigrafe si occupa anche di un’altra questione di ca-
rattere generale, ossia delle tecniche da adottare per colmare le lacune
della Convenzione delle Nazioni Unite32). Infatti, la Convenzione delle
Nazioni Unite, come, d’altronde, ogni altra convenzione di diritto ma-
teriale uniforme?*), «non si pone come disciplina esaustiva»?4), come
invece erroneamente affermato dalla giurisprudenza stranieras); cid
pud dare luogo a problemi relativi alla necessita di colmare le lacune
che in una disciplina incompleta sono inevitabilmente riscontrabili. Ed
& proprio per soddisfare questa esigenza®¢) che la Convenzione all’art.
7, 27 comma, prevede che «le questioni concernenti materie discipli-
nate dalla presente Convenzione che non sono espressamente risolte da
essa devono essere risolte in conformitd con i principi generali sui quali
cssa si basa, ovvero, in mancanza di tali principi, in conformita con la
legge applicabile in virth delle norme di diritto internazionale privatos.
Lo scopo di questa «norma di orientamento»37) non & molto diverso da
quello al raggiungimento del quale tende anche la disciplina dell'inter-
pretazione della Convenzione ricordata: «i giudici dovrebbero, per
quanto possibile, astenersi dal ricorrere alle varie leggi nazionali e sfor-
zarsi di trovare una soluzione all'interno della Convenzione»?8), in
modo da poter piii facilmente raggiungere I'obbiettivo ultimo fissato

nell’art. 7, 1° comma, ossia un’applicazione uniforme della Conyen.
zione. Secondo l'art. 7, 2° comma, questo approccio non si applica perdy
indistintamente ad ogni tipo di lacuna; essendo invece necessario dj.
stinguere tra diversi tipi di lacune3?),

Di cio si ¢ evidentemente reso conto anche il Tribunale di Padoya
laddove ha affermato che occorre preliminarmente determinare se u.na:
questione «deve essere trattata come una questione concernente mate-
ria disciplinata dalla Convenzione, ma non espressamente risolta dg
essa (lacuna praeter legens), o se deve piuttosto essere considerata ma.
teria esclusa dall’ambito di applicazione della Convenzione (lzeng i
tra legem), distinzione che influisce sulla disciplina applicabile, dato che
nel primo caso occorre ricorrere ai principi generali della Convenzione,
mentre nel secondo caso occorre fare ricorso alla giustizia di diritto
internazionale privato per individuare una soluzione sostanziales.

11 Tribunale di Padova non si & tuttavia limitato a questa affermazione
di carattere generale, peraltro senza precedenti in giurisprudenza, ma
ha anche fatto un elenco di principi generali ai quali ricorrere per col-
mare le lacunae praeter legem, elenco che ha un unico. precedente in
giurisprudenza, rappresentato dalla decisione del Tribunale di Riminj
nella sentenza gia pit volte citata.

Lelenco di questi principi generali, al pari di quello rinvenibile nella
sentenza del Tribunale di Rimini, include alcuni principi generali gene-
ralmente riconosciuti dalla dottrina e dalla giurisprudenza come prin-
cipi generali sui quali la Convenzione stessa si basa“); in particolare: il
principio della prevalenza dell’autonomia delle parti*!), quello della
liberta della forma+?), nonché quello della vincolativita degli usi gene-

%) Cosi DimatTEO, Ant International Contract Law Formula: The In-
Jormality of International Business Transactions Plus the Tnternationali-
zation of Contract Law Equals Unexpected Contractual Liability, in Syra-
cuse Journal of International Law and Commerce, 1997, 79; Ip., The
CISG and the Presumption of Enforceability: Unintended Contractual
Liability in International Business Dealings, in Yale International Law
Journal, 1997, 133,

1) Cosi gia E Ferrary, Awt. 7, in Kommentar zum Einbeitlichen

UN-Kaufrecht (CISG), a cura di Schlechtriem, 3* ed., Monaco, 2000,
128. .
*2) Per un esame approfondito della questione di cui nel testo, v. ad
esempio CALLAGHAN, U.N. Convention on Contracts for the Internatio-
nal Sale of Goods: Exantining the Gap-filling Role of the CISG in Two
French Decisions, in Journal of Law and Commerce, 1995, 183 e segg.;
DiepricH, Lickenfiillung im Internationalen Einbeitsrecht - Maglich-
keiten und Grenzen richterlicher Rechtsforthildung im Wiener Kaufre-
cht, in Recht der Internationalen Wirtschaft, 1995, 353 e segg.; F. FEr-
RARIL, Gap-filling and Interpretation of the CISG: Overview of Interna-
tional Case Law, in Revue de droit des affaives internationales, 2003, 221
e segg.; FRIGGE, Externe Liicken und internationales Privatrecht nach
denz UN-Kaufrecht (Art. 7 Abs. 2), Francoforte, 1994; HELLNER, Gap-
Filling by Analogy: Art. 7 of the U.N. Sales Convention in Its Historical
Context, in Studies in International Law: Festskrift till Lars Hjerner, a
cura di Ramberg, Stoccolma, 1990, 219 e segg.; LoewE, Kaufrechtsiibe-
reinkommen - Liickenfillung durch nichtamtliche Kodjftkationen, in
Transport- und Vertriebsrecht. Festschrift fiir Rolf Herber, Neuwied,
2000, 7 e segg.; PovrzENIC, [nterpretation and Gap-Filling under the
United Nations Convention on Contracts for the lnternational Sale of
Goods, pubblicato su internet al seguente sito: http://cisgw3 law.pace.
edu/cisg/biblio/gap-fill html; RosEnBERG, 0p. cit., 442 e segg.; Scu-
M1D, Das Zusammenspiel von Einheitlichen: UN-Kaufrecht und nationa-
lem Recht. Liickenfiillung und Normenkonkurrenz, Betlino, 1996;
StoLy, Regelungsliicken im Einbeitlichen Kaufrecht und IPR, in Praxis
des internationalen Privat- und Verfabrensrechts, 1993, 75 ¢ segg.; Vis-
SER, Gaps in the CISG: In General and with Specific Empbasis on the
Interpretation of the Remedial Provisions of the Convention in the Light
of the General Principles of the CISG, pubblicato su internet al seguente
sito: http://cisgw3 law.pace.edu/cisg/biblio/visserhtml.

%) In questo vedi KROPHOLLER, Tnternationales Einbeitsrecht. All-
genzeine Lebren, Tubinga, 1975, 167; TROMPENAARS, Pluriforme unifi-
catie en uniforme interpretatie, Deventer, 1989, 18 e segg,

) BeneDETTL, Commento allart. 4 della Convenzione di Vienna sui
contratti di vendita internazionale di beni mobili, in Leggi civ. comm.,
1989, 9; in questo senso anche TORSELLO, ap. eit.,, 210 ¢ seg. e 241,

) V. in merito Corte Federale svizzera, 15 settembre 2000, rinveni-
bile su internet al seguente sito: hitp://cisgw3 Jaw. pace.edu/cisg/text/
000915s1french.html: «La CVIM est d'application exhaustive; elle régit
lensemble du contrat, ¢est-d-dire la formation de celui-ci, ainsi que les
droils et obligations des parties, de méme que les conséguences d'une
inexécution. En principe, lapplication supplétive du droit national est
exclues; Gerichtspriisident Laufen, 7 maggio 1993, in Schweizerische
Zeitschrift fiir internationales und europiisches Rechi, 1995, 277-278:
«eine abschliefende Kaufrechtsordnungs».

*) V., per un’affermazione non dissimile, Edrst, General Provisions,
in International Sale of Goods, a cura di Galston e Smit, New York,
1984, 2-11.

?7) Con questa espressione si indicano le norme che «impongono
all'interprete di cercare nel sistema stesso della convenzione, alla luce

del suo scopo e dei criteri generali cui si ispira, la soluzione dei pro-
blemi che incontra nell'applicazione del diritto uniformes, Bariatrr,
op. cit., 151,
© %) BongwL, Comimnento all'art. 7 della Convenzione delle Nazioni
Unite sui contratti di vendita internazionale di beni mobili, in Leggi civ.
comm., 1989, 22.

*%) V. F. Ferrari, Vendita internazionale di beni mobil, cit., 151 e

segg.

"%) Per scritti in materia, vedi ad esempio F. FERRART, Das Verbiltnis
zwischen den Unidroit-Grandsitzen und den allgemeinen Grandsitzen
internationaler Einheitsprivatrechtskonventionen. Zugleich ein Beitrag
zur Liickenfiillung in staatlichen Gerichten, in JuristenZeitung, 1998, 9 e
segg.; 1., Principi generali inseriti nelle convenzioni internazionali di
diritto uniforme: l'esempio della vendita, del «factoring» e del «leasing»
internazionali, in Clausole e principi generali nell argomentazione giuri-
sprudenziale degli anni novanta, a cura di Cabella Pisu e Nanni, Padova,
1998, 121 e segg.; Koneru, The International Interpretation of the UN
Convention on Contracts for the International Sale Of Goods: An Ap-
proach Based on General Principles, in Minnesota Journal of Global
Trade, 1997, 105 e segg.; MaGNUS, Die allgemeinen Grundsitze im UN-
Kaufrecht, in Rabels Zeitschrift fir auslindisches und internationales Pri-
vatrecht, 1995, 469 e segg.

1) In dottrina, si vedano BURKART, Interpretatives Zusammenwirken
von CISG und UNIDROIT Principles, Baden-Baden, 2000, 194; FeLE-
MEGAS, op. c¢it., 284; FERRART, Gapfilling and Interpretation, cit., 227;
GaRRO e Zurrl, Compraventa internacional de mercaderias, Buenos Ai-
res, 1990, 58, nota 10; HackNEY, op. cit., 478; HyLanp, Conformity of
Goods to the Contract under the United Nations Sales Convention and
the Uniform Commercial Code, in Einbeitliches Kaufrecht und nationa-
les Obligationenrecht a cura di Schlechtriem, Baden-Baden, 1987, 329 e
seg.; KaROLLUS, op. cit., 16 e seg.; KrRAMER, op. cif., 149; REIFNER,
Stillschweigender Ausschluss des UN-Kaufrechts im Prozess?, in Interna-
tionales Handelsrecht, 2002, 52, 54; ScurowTer, Freedom of contract:
Comparison between provisions of the CISG (Article 6) and counterpart
provisions of the Principles of European Contract Law, in Vindobona
Journal of International Conmercial Law and Arbitration, 2002, 258;
VEnEzIANO, Mancanza di conformitia delle merci ed onere della prova
nella vendita internazionale: un esempio di interpretazione autonoma del
diritto uniforme alla luce dei precedents stranieri, in Dir. comm. int.,
2001, 514; in giurisprudenza, v. le sentenze citate dal Tribunale di Pa-
dova: Hof Beroep Gent, 17 maggio 2002, pubblicata sul seguente sito
internet:  http://www.law.kuleuven ac.be/int/tradelaw/WK/2002-05-
17.htm; Rechtbank Koophandel Teper, 29 gennaio 2001, pubblicata sul
seguente sito internet: hitp://www.law.kuleuven.ac. be/int/tradelaw/
WK/2001-01-29.htm; Landgericht Stendal, 12 ottobre 2000, in Inter
nationales Handelsrecht, 2001, 32.

) In dottrina vedi F. FErrAR1, The Formal Validity of Contracts for
the International Sale of Goods Governed by the CISG - An Overview of
Case Law, in Revue de droit des affaires internationales, 2004, 85;
ReNHART, UN-Kaufrecht. Kommentar zum Ubereinkonunen der Ve-
reinten Nationen vow 11. April 1980 ziber Vertrige fber den internatio-
nalen Warenkauf, Heidelberg, 1991, 32; ScHLECHTRIEM, A, 11, in
Kommentar zum Einbeitlichen UN-Kaufrech, cit., 147; contra JAMETTT
GREINER, Der Vertragsabschluss, in Das Einbeitliche Wiener Kaufrecht,
a cura di Hoyer e Posch, Vienna, 1992, 46 ¢ seg.; in giurisprudenza ve-
di Compromex Arbitration, 16 luglio 1996, pubblicato sul seguente
sito internet: http://www.uc3m.es/cisg/rmexi2.htm; Compromex Ar-
bitration, 29 aprile 1996, pubblicato sul seguente sito internet:
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ralmente conosciuti e regolarmente osservati*?), il principio del divieto
di wenire contra faceum proprium*), quello della mitigazione dei danni
da parte del danneggiato), della limitazione del danno risarcibile a
quello prevedibile“€), della full compensation®?), ed anche quello se-
condo cui gualsiasi avviso od altro tipo di comunicazione effettuato o
trasmesso dopo la conclusione del contratto produce effetti fin dal mo-
mento della sua spedizione*s).

Oltre a questi principi generali per cosi dire «incontestati», il Tribu-
nale di Padova elenca anche due principi, guello secondo cui onus pro-
bandi incunibit ei qui dicit®®) e quello della buona fede®), che in dot-
trina e giurisprudenza hanno creato qualche perplessita.

Con riferimento al primo va ricordato che si discute in dottrina se
l'onere della prova ricada tra le materie disciplinate dalla Convenzio-
ne?!). Diversi Autori ritengono che la Convenzione non regoli le que-
stioni relative all’onere della prova, e che si debba — salvo eccezioni®?)
— a tale riguardo fare ricorso al diritto nazionale®®); si tratta di un
punto di vista che & stato sostenuto anche in giurisprudenza®). Quale
sia il diritto nazionale da applicare, non & tuttavia chiaro. Mentre alcuni
Autori sono dell'ayviso che si debba sempre fare ricorso alla lex fori>),

altri difendono un altro punto di vista, secondo cui l'onere della prova
andrebbe regolato sulla base del diritto di volta in volta richiamato dalle
norme di diritto internazionale privato del foro?®).

La dottrina dominante parte invece dal giusto presupposto che la
questione della ripartizione dell’onere della prova sia regolata nella
Convenzione®”) [almeno implicitamente™®) o «indirettamente»?)].
Questa opinione viene basata in primo luogo sul fatto che la Conven-
zione stessa prevede espressamente una regola in tema di onere della
provaé?®), all’art. 79, 1° comma®!), di modo che una totale esclusione
della questione della ripartizione dell'onere probatorio dall’ambito
della Convenzione non pud essere stata voluta nemmeno dai redattori
della Convenzione. Si fa inoltre notare che sussistono cosi strette rela-
zioni tra 'onere probatorio ed il diritto materiale che una disciplina
sull’'onere della prova deve necessariamente essere ricercata all'interno
del diritto materiale, cioé della Convenzione stessa®?),

Se si ammette, com’é giusto fare®?), che la Convenzione disciplini
l'onere probatorio®), rimane solo da interrogarsi su come esso possa
concretamente essere ripartito. Un’indagine delle singole disposizioni
sulla base tanto del loro izer formativo quanto della loro formulazione

http://www.unilex info/case.cfm? pid=18&do=case&id=258&step=Full
Text.

43) Tn questo senso v. in dottrina E FErraRY, General Principles and
International Uniform Commercial Law Conventions: A Study of the
1980 Vienna Sales Convention and the 1988 Ottawa Conventions, in
Uniforn: Law Review, 1997, 462; KARoLLUS, 0p. cit., 17; PLANTARD,
op. cit., 332; in giurisprudenza v. RB Koophandel Ieper, 29 gennaio
2001, in Rechtskundig Weekblad, 2001, 1396 e segg., con nota Roox.

4 V. AcHILLES, op. cit., 30; BURKART, op. cit., 195; EscHER, UN-
Kaufrecht: stillschweigender Verzicht auf Eimwand einer verspateten
Mingelriige: Zugleich Anmerkung zu BGH, in Recht der internationalen
Wirtschaft, 1999, 500; FeLEMEGas, Comparative Editorial Remarks on
the Concept of Good Faith in the CISG and the PECL, in Pace Interna-
tional Law Review, 2001, 402; SAENGER, Art. 7, cit., 2782; v. in giuri-
sprudenza Corte Arbitrale della CCL, lodo no. 8786, in ICC Court of
Arbitration Bulletin, 2000, 70 e segg.

) V. anche LG Zwickau, 19 marzo 1999, pubblicato sul seguente
sito internet: http://www.jura.uni-freiburg.de/iprl/cisg/urteile/text/
519 him; Corte Arbitrale CCI, lodo arbitrale no. 8817, pubblicato sul
seguente sito internet: http://www.unilex.info/case.cfm?pid=18&do=
casedrid=3988&step=FullText.

46) V.in merito Faust, Die Vorbersebbarkeit des Schadens gemif Art. 74
Satz 2 UN-Kaufrecht (CISG), Tubinga, 1996; F. FERRART, Prevedibilizd del
danno e contemplation rule, in Contratto e Impresa, 1993, 760 e segg.

47) Cfr. CALLAGHAN, op. cit., 200; CoLLiGaN, Applying the General
Principles of the United Nations Convention on Contracts for the Inter-
national Sale of Goods to Fill the Article 78 Interest Rate Gap in Zapata
Hermanos, S.A. v. Hearthside Baking Co. Inc., in Vindobona Journal of
Interitational Commercial Law and Arbitration, 2002, 50 e seg;
DARKEY, op. cit., 150; FLampouras, The Doctrines of Impossibility of
Performance and clausula rebus sic stantibus in the 1980 Vienna Conven-
tion on Contracts for the International Sale of Goods and the Principles of
European Contract Law: A Comparative Analysis, in Pace International
Law Review, 2001, 289; KoNERU, op. cit., 125; ROBMEIER, Schadenser-
satz und Zinsen nach UN-Kaufrecht - Art. 74 bis 78 CISG, in Recht der
Internationalen Wirtschaft, 2000, 408; vaN ALSTINE, Dynamic Treaty
Interpretation, in University of Pennsylvania Law Review, 1998, 752; in
giurisprudenza vedi Oberster Gerichtshof, 9 marzo 2000, pubblicato
sul seguente sito internet: http://www.cisg.at/6_31199z.htm; Interna-
tionales Schiedsgericht der gewerblichen Wirtschaft, lodi arbitrali no.
SCH-4366 e SCH-4318, in Recht der internationalen Wirtschaft, 1995,
590 e segg.

48) Confronta anche BoNgLL, A#t. 7, cit., 83; ENDERLEIN, MASKOW
STROHBACH, ap. cit., 64; MacNus, op. alf. cit., 160; v, anche Oberster
Gerichtshof, 30 gingno 30, 1998, pubblicato sul seguente sito internet:
http://wwnw.cisg.at/1_27397x.htm; Landgericht Stuttgart, 13 agosto
1991, pubblicato sul seguente sito internet: http://www.jura.uni-frei-
burgg. de/iprl/cisg/urteile/text/33.htm.

*%) Per questo principio in giurisprudenza v. anche Trib. Rimini, cit.;
Handelsgericht Kanton Ziirich, 26 aprile 1995, in Schweizerische Zeit-
schrift fiir internationales und europdisches Recht, 1996, 53.

*) Per un esame approfondito della questione, v. DIessE, La bonne
J0i, la cooperation et le raisonnable dans la Convention des Nations Unies
relative i la vente internationale de merchandises (CVIM), in Journal du
droit international, 2002, 55 ¢ segg.; Keivy, Good Faith and the Vienna
Convention on Contracis for the International Sale of Goods (CISG), in
Vindobona Journal of International Commercial Law and Arbitration,
1999, 15 e segg.; Kemvata, Der gute Glauben int UN-Kaufrecht, Co-
stanza, 1997; LerEBVRE, La bonne foi dans la Convention des Nations
Unies sur les contrats de vente internationale de marchandises, in Revue
Juridigue Thémis, 1993, 561 e scgg.; Macnus, Remarks on Good Faith:
The United Nations Convention on Contracts for the International Sale
of Goods, in Pace International Law Review, 1998, 89 e scgg.; POWERs,
Defining the Undefinable: Good Faith and the United Nations Conven-
tion on the Contracts for the International Sale of Goods, in Journal of
Law and Commerce, 1999, 333 ¢ segg.; Stiuva Ruiz, La buena fe en la

Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias, in Libro centenario del codige civil, I, Ma-
drid, 1989, 111 e segg.; Sim, The Scape and Application of Goad Faith in
the Vienna Convention on Contracts for the International Sale of Goods,
pubblicato su internet al seguente sito: http://cisgw3 law.pace.edu/
cisg/biblio/sim1.html.

1) Per alcune monografie sulla questione dell’onere della prova nella
Convenzione di Vienna, cfr. ANTWEILER, Beweislastverteilung im UN-
Kaufrecht. Insbesondere bei Vertragsverletzungen des Verkiufers, Franco-
forte, 1995; HENNIGER, Die Frage der Beweislast im Rabmen des UN-
Kaufrechts: zugleich einerechtsvergleichende Grundlagenstudie zur Bewei-
slast, Monaco, 1995; IMBERG, Die Verteilung der Beweislast beim

- Gefabriibergang nach UN-Kaufrecht, Francoforte, 1998;June, Die Bewei-

slastverteilung int UN-Kaufrecht, Francoforte, 1996; REIMER-ZOCHER,
Beweislastfragen im Haager und Wiener Kaufrecht, Francoforte, 1995.

52) Cfr. ad esempio HUTTER, Die Haftung des Verkdufers fiir Nichtlie-
ferung der Ware bzw. Licferung vertragswidriger Ware nach dem Wiener
UNCITRAL-Ubereinkommen iiber internationale Warenkaufvertrige
vom 11. April 1980, Diss, Regensburg, 1988, 44,

53 Kroo, Art. 2,in Commentary on the International Sales Law, cit.,
39; HusEr, Der UNCITRAL- Entwurf eines Ubereinkommens iiber in-
ternationale Warenkaufvertrige, in Rabels Zeitschrift fiir auslindisches
und internationales Privatrecht, 1979, 479 e seg.; REINHART, op. ¢it., 89
e seg.; RoserT, Critical Reflections on the United Nations Convention on
Contracts for the International Sale of Goods, in Obio State Law Journal,
1984, 281; Ryeeev, Die Schadenersatzbaftung des Verkiufers nach dem
Wiener Ubercinkommen iiber internationale Warenkaufvertrige vom 11.
April 1980, Berna, 1992, 59.

>) Cfr. Corte Arbitrale della CCT, lodo arbitrale no. 6653/93, in Jour-
nal du droit international, 1993, 1044,

%) Cfr. Knoo, op. ult. eit., 39, Orro, Produkthafiung nach dent UN-
Kaufrecht, in Monatsschrift fiir Deutsches Recht, 1992, 534; RyEgEL, uit.
loe. cit.

%) Cosi GrREWAL, Risk of Loss in Goods Sold During Transit: A Com-
parative Study of the United Nations Convention on Contracts for the
International Sale of Goods, the Unifors Commercial Code, and the Bri-
tish Sale of Goods Act, in Loyola of Los Angeles International and Corm-
parative Law Journal, 1991, 102,

57) Cfr, Auk, Méngelgewdibrleistung im UN-Kaufrecht, Trancoforte,
1989, 110 e segg.; FERRART, Interprétation uniforme, cit., 102; C. M.
Bianca, Art. 36, in Commentary on the International Sales Law, cit.,
287 e seg.; Kware, Art. 74, in Commentary on the International Sales
Law,cit.,541; HERBER, Anwendungsbereich des UNCITRAL- Kaufrechts-
iibereinkommens, in Das UNCITRAL-Kaufrecht in Vergleich zum dster-
reichischen Reche, cit., 41; HerBER ¢ CZERWENKA, 0p. cil., 32; JUNG, op.
cit., 40; Macnus, Stand und Entwicklung des UN-Kaufrechts, in Zeit-
schrift fiir europdisches Privatrecht, 1995, 207; REIMERS-ZOCHER, op.
cit., 148.

%) Cosi espressamente anche HG Ziirich, 9 settembre 1993, in
Schuweizerische Zeitsehrift fiir internationales und européisches Recht,
19953, 278.

59 HARTWIEG, Prozessuale Aspekte einbeitlicher Anwendung der
Wiener UN-Konvention iiber den Internationalen Warenkauf (CISG).
Line komparative Fall- Studie zur einbeitlichen Rechtsanwendung, in
Zeitschrift fiir vergleichende Rechtswissenschaft, 1993, 321.

0 Cfr. per tutti Macnus, Wiener UN-Kaufrecht, cit., 122; in giuri-
sprudenza v. in metito Trib. Vigevano, cit.

1) Cfr, anche REIMERS-ZOCHER, op. cit., 146 e segg.

62) Cosi espressamente JUNG, op. cit., 38 e 40; nello stesso senso an-
che HARTWIEG, op. cit., 288 e seg.

63 V. F. FerRARI, Scope of Application: Artieles 4-3, in The Draft UN-
CITRAL Digest and Beyond: Cases, Analysis and Unresolved Issues in
the U.N. Sales Convention, a cura di F. Ferrari, Flechtner e Brand, Mo-
naco-Londra, 2004, 110 ¢ scgg.

) Tn giurisprudenza annoverano U'onere della prova tra le questioni
disciplinate dalla Convenzione delle Nazioni Unite ad esempio Trib.
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letterale®) ha portato la dottrina®®) e la giurisprudenza®?) ad claborare
il principio generale per cui ciascuna delle parti & tenuta a provare i
presupposti di fatto delle norme su cui si basano le rispettive pretese$?),
il principio, ciog, che il Tribunale di Padova cosi ha sintetizzato: ef fn-
cumbit probatio, qui dicit®),

Anche la questione se tra i principi generali della Convenzione debba
essete annoverato quello della buona fede ¢ stata discussa a lungo in
dottrina79). Sulla scia della giurisprudenza maggioritaria?), peraltro ci-
tata dallo stesso Tribunale di Padova, quest’ultimo ha dato risposta af-
fermativa alla questione, sottolineando perd anche che il principio di
buona fede «offre altresi, e soprattutto, un imprescindibile canone per
Pinterpretazione delle disposizioni della Convenzione». La soluzione
adottata dal Tribunale di Padova va senz’altro condivisa?2): il principio
della buona fede costituisce un principio generale della Convenzione,
anche se non deve essere sopravvalutato. Questo principio infatti non
pud essere utilizzato per imporre o fare venire meno obblighi espressa-
mente previsti dalla Convenzione™), giacché a questo principio gene-
rale, come a tutti i principi generali ai quali si riferisce Part. 7, 2°
comma, si pud ricorrere soltanto per risolvere le questioni disciplinate,
ma non espressamente risolte, dalla Convenzione. Pertanto, quando la
Convenzione stessa prevede specifici obblight, il principio in questione
non pud essere utilizzato per fare venire meno gli obblighi stessi’#).

4. Diritto uniforme della vendita e diritto internazionale privato.

La questione che ha dato luogo alla decisione del Tribunale di Pa-
dova riguardava 'opposizione proposta da una societa debittice italiana
al decreto ingiuntivo per il pagamento del corrispettivo di una fornitura
di prodotti acquistati da una societa creditrice austriaca. Per risolvere
tale questione il Tribunale si & giustamente posto il problema dell’indi-
viduazione del diritto sostanziale applicabile a quanto lo stesso Tribu-
nale ha definito un «rapporto d’indubbio carattere internazionale», di
modo che in relazione al diritto applicabile a tale rapporto appare «ne-
cessario ricorrere alle norme di diritto internazionale privato in materia

di vendita internazionale», Il Tribunale di Padova, come prima di que.
sto i tribunali di Pavia, Vigevano e Rimini, non si & tuttavia limitato alla
individuazione delle norme di diritto internazionale privato rilevanti ed
alla loro applicazione, ma, come si vedra, si & anche posto il problemg
della applicabilita di tali norme nel caso concreto.

Con riferimento al primo quesito, il giudice — a differenza di altrg
glurisprudenza?), anche recentissima’%) — ha correttamente indiyi.
duato nelle norme poste dalla Convenzione dell’Aja del 1955 le norme
di diritto internazionale privato rilevanti per determinare la legge ap-
plicabile ad un contratto di compravendita internazionale di beni mo.
bili’7). 1l giudice ha fatto prevalere questa Convenzione su quella di
Roma sulla legge applicabile alle obbligazioni contrattuali del 1980, pur
essendo quest’ultima entrata in vigore pili recentemente, ossia il 10
aprile 1991; questa soluzione che, come espresgamente rilevato an-
che7®) dalla sentenza del Tribunale di Padova, si impone sia alla luce
dell’art. 21 della Convenzione di Roma™), clausola di compatibilita in
virti della quale la stessa «non pregiudica 'applicazione delle conyen-
zioni internazionali di cui uno Stato ¢ o sara parte»0), sia alla luce della
parte finale dell’art. 57 della legge n. 218/1995, che riafferma — 44
abundantiam®') — quanto gid stabilito dall’art. 21 della Convenzione dj
Roma, ossia la prevalenza di accordi internazionali, esistenti o futuri,
sulla stessa®2), ,

Individuata, pero, la disciplina internazionalprivatistica (teoticamen-
te) applicabile, il giudice — a nostro avviso correttamente®*) — non la
applica. Egli infatti fa prevalere il ricorso alle norme della Convenzione
delle Nazioni Unite sul ricorso alle norme di diritto internazionale pri-
vato in quanto le prime rappresentano norme di diritto materiale uni-
forme che per la loro specialita prevalgono su qualsiasi norma di diritto
internazionale privato®), Cosf facendo, il giudice Rizzieri si & confor-
mato alla tesi della dottrina maggioritaria, secondo la quale il diritto
materiale uniforme di origine convenzionale deve prevalere sul diritto
internazionale privato (anche convenzionale) in quanto speciale ri-
spetto a questo®?), indipendentemente dal fatto che il primo non abbia

Pavia, cit.; HG Ziirich, 10 febbraio 1999, in Internationales Handels-
recht, 2001, 44 e seg.; HG Ziirich, 26 aprile 1995, in Schweizerische
Zeitschrift fiir internationales und europdisches Recht, 1996, 51 e segg.;
HG Ziirich, 9 settembre 1993, in Schiweizerische Zeitschrift fiiv interna-
tionales und exropiisches Recht, 1993, 278.

%) Cfr. ad esempio June, op. cit., 52 e segg.

- %) Cfr, V. FerraRr1, Charge de la preuve dans la Convention des Na-
tions Unies sur les contrats de vente internationale de marchandises, in
Revue de droit des affaives internationales, 2000, 665 e segg.; JUNG, #llL.
loc. cit.; MaeNus, Wiener UN-Kaufrecht, cit., 123,

&7) V. Trib. Vigevano, cit.; LG Frankfurt, 6 luglio 1994, rinvenibile al
seguente sito internet: http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/257 htm,
secondo cui l'attore «[deve] provare i fatti che di norma devono sussi-
stere per fondate una pretesa»; OG Innsbruck, 1° luglio 1994, in UNI-
LEX, dove si afferma che alla base della CISG ci sia la regola per cui
«ogni parte deve provare le norme che sono a favore della sua posizio-
ne»,

%) MacNus, wlt. loc. cit., che sottolinea che questa idea sull’onere
della prova & chiaramente alla base dell’art. 79, 1° comma; cfr. per I'im-
portanza dell’art. 79, 1° comma, per la ripartizione dell’onere della
prova anche REIMERS-ZOGHER, op. eit., 146 ¢ segg,

°) V. anche Juna, op. cit., 44.

79) V. gli scritti citati in nota 50.

“!) Hof Beroep Gent, 15 maggio 2002, rinvenibile su internet al se-
guente sito: http://www.law.kuleuven.ac.be/int/tradelaw/WK/2002-
05-15.htm; Corte Federale tedesca, 9 gennaio 2002, in Internationales
Handelsrecht, 2002, 19; Corte Federale tedesca, 31 ottobre 2001, in
Internationales Handelsrecht, 2002, 14 e seg.; App. Milano, 11 dicem-
bre 1998, in Riv. Dir. Int. Priv. e Process., 1999, 112 e segg.; Corte Fe-
derale tedesca, 25 novembre 1998, in Recht der internationalen Wirt-
schaft, 1999, 385; Lodo arbitrale Dulces Luisi v. Seoul International del
30 novembre 1998 reso dalla Comission para la Protecion del Comercio
Exterior de Mexico, in Diario Oficial del 29 gennaio 1999, 69 e segg.

) V. in dottrina AcHILLES, op. cit., 30; BURKART, op. cit., 194;
Diessk, op. cit., 58 e segg.; HoNNOLD, op. cit., 100; MELIs, op. cit., 91;
Karovrus, op. eit., 12; Scavecatriem, Uniform Sales Law. The UN
Convention on Contracts for the International Sale of Goods, Vienna,
1986, 39; THIELE, op. cit., 894; Wrrz, SALGER e LORENZ, Infernational
Einbeitliches Kaufrecht. Praktiker-Kommentar und Vertragsgestaliung
zum CISG, Heidelberg, 2000, 93.

) Contra OLG Hamburg, 28 febbraio 1997, rinvenibile su internet
al seguente sito: http://www:cisg-online.ch/cisg/urteile/261 . htm.

™) In questo senso anche F. FERRARTL, Interpretation of the Conven-
tion and gap-filling: Article 7, in The Draft UNCITRAL Digest, cit., 156.

) V. App. Milano, 18 luglio 1997, in Riv. Dir Internaz. Priv. e Pro-
cess., 1997, 980 e segg.; Trib. Monza, 24 luglio 1986, 7bid., 1987, 783;
Cass., Sez. un., 20 marzo 1986, n. 1971, ibid., 1986, 681;1d., Sez. un., 12
giugno 1984, n. 3479, ibid., 1985, 380; 1d., Sez. un., 20 dicembre 1982,
n. 7040, ibid., 1984, 152; Trib. Torino, 16 gennaio 1978, in Rév. Dir.
Internaz. Priv. ¢ Process., 1978, 590.

7€) Cfr. Cass., Sez. un., 18 ottobre 2002, n. 14837, in Rep. Foro It.,
2002, voce «Giurisdizione civile», n. 110.

77) Che le norme di diritto intetnazionale privato rilevanti in materia
di vendita siano quelle poste dalla Convenzione dell’Aja del 1955 ri-
chiamata nel testo & stato spesso rilevato in dottrina; v., in dottrina,
FerRrAR1, Vendita internazionale di beni mobili, cit., 37; Lanciorri,
Norme uniformi di conflitto e materiali nella disciplina convenzionale
della compravendita, Napoli, 1992, 61 e seg. e 239; Luzzaro, vace
«Vendita (dir. internaz. ptiv.)», in Ere. Dir, XLVI, Milano, 1993, 515;
Rosst, Il problema dei conflitti tra le convenzioni promosse dalla CEE e
dalla Conferenza Permanente dell’Aja, in Diritto comunitario e degli
scantbi internazionali, 1986, 367 e segg,; in giurisprudenza, v. da ultimo
Trib, Vigevano, cit.; Cass., Sez. un., 19 giugno 2000, n. 448, in Corriere
Giur.,, 2000, 970; App. Milano, 20 marzo 1998, in Rév. Dir Internaz.
Priv. e Process., 1998, 170 e segg.

78) Cf. in merito anche Trib. Vigevano, cit.; Cass., Sez. un,, 19 giugno
2000, n. 448, cit. nella nota precedente.

") V. in merito anche BoscRIERO, 1] coordinamento delle norme in
materia di vendita internazionale, Padova, 1990, 472 ¢ seg.; contra
MaGaGN1, La prestazione caratteristica nella Convenzione di Roma
del 1980, Milano, 1989, 438, che fa prevalere la Convenzione di
Roma.

) Per un commento a questa disposiziong, v. SACERDOTI, I rapports
con le altre convenzioni e con il diritto comunitario, in Verso una disci-
plina comunitaria della legge applicabile ai contratti, a cura di Treves,
Padova, 1983, 63 e segg.

Per un'attenta analisi del conflitto di convenzioni e di diritto interna-
zionale privato, v. da ultimo Bri&rg, Les conflits de conventions inter-
nationales en droit privé, Parigi, 2001; MALAN, La concurrence de con-
ventions internationales dans le droit des conflits de lois, Aix-en-
Provence/Marsiglia, 2002,

#1) In dottrina & stato rilevato che l'ultima parte dell’art, 57 della
legge n. 218/1995 non fa che ripetere un principio gii esistente, sia
perché previsto dalla stessa Convenzione di Roma, all’art. 21 appunto,
sia perché previsto dall’art. 2 della stessa legge n. 218/1995, con la con-
seguenza che «[’unica funzione che & dunque possibile attribuire alla
disposizione in esame & quella “pedagagica” di richiamare I'attenzione
dell'operatore giuridico» (BENEDETELLI, Commento all'art. 57 della .
218/95, in Leggi civ. comm., 1997, 1388) sull’esistenza di altre conven-
zioni,

#2) Cfr. anche Treves, Commento all'art. 57 della . 218/95, in Com-
mentario del nuovo divitto internazionale privato, Padova, 1996, 280 e

seg.
#) V. in merito anche E. Ferrary, Rapporto di divitto materiale uni-
forme di origine convenzionale e diritto internazionale privato, in Cor-
tiere Giur., 2000, 933 e segg.

#) 1l giudice ha, in altre parole, dato risposta affermativa alla do-
manda posta da MaviNTOPPI, Diritto uniforme e divitto internazionale
privato in tema di trasporto, Milano, 1955, 51 e segg., se il modo d’essere
e di operare delle norme diritto internazionale privato risulti essere mo-
dificato o comunque influenzato dall'introduzione di norme di diritto
materiale uniforme di origine convenzionale.

%) Per un quadro delle posizioni della dottrina in materia, v. Bo-
SCHIERO, op. cil., 346 e segg,
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valore gerarchico superiore né rispetto alle norme di diritto interno di
origine statale, né rispetto ad altre norme di origine convenzionale®).

Parte della dottrina fonda la specialita sul fatto che il diritto materiale
uniforme di origine convenzionale viene introdotto con uno «speciale»
atto di produzione, ossia l'ordine di esecuzione®). Appare evidente che
tale criterio — ammesso che possa essere utilizzato®) — puo operare
soltanto nei confronti del diritto internazionale privato che non abbia
ess0 stesso origine convenzionale; questa rappresenta probabilmente la
ragione per cui il giudice nel caso concreto non si & neppure riferito a
questo tipo di «specialiti», poiché le norme di diritto internazionale
privato rilevanti nel caso di specie erano quelle poste dalla Convenzione
dell’Aja del 1955.

Altra parte della dottrina, invece, fonda la specialita del diritto ma-
teriale uniforme di origine convenzionale sul diritto internazionale pri-
vato sulla specialita ratione materiae del primo®®). Anche la sentenza in
epigrafe®?) fa riferimento a questo tipo di specialita per affermare la
prevalenza della disciplina della Convenzione delle Nazioni Unite,
come pud facilmente evincersi dal testo della stessa: «Questa prefe-
renza per la Convenzione delle Nazioni Unite (che ¢ convenzione di
diritto materiale uniforme, e non di diritto internazionale privato, come
talvolta erroneamente affermato) rispetto alle norme di diritto interna-
zionale privato poste dalla Convenzione dell’Aja [...] & anzitutto dovuta
al fatto che 'ambito di applicazione internazionale della Convenzione
delle Nazioni Unite & speciale rispetto a quello della Convenzione del-
I"Aja, perché pit limitato. Detta Convenzione, infatti, si applica soltanto
ai contratti di vendita la cui internazionalita dipende dalla diversa ubi-
cazione statale della sede d'affari delle parti contraenti, mentre —
com’é noto — la Convenzione dell’Aja riguarda ogni tipo di contratto
di vendita «internazionalex».

Tl tipo di specialiti piti convincente addotto dal Tribunale di Padova,
e prima di esso da altre corti italiane?), a giustificazione della preva-
lenza delle convenzioni di diritto materiale uniforme & tuttavia costi-
tuito da un tipo di «specialitd» diversa da quella ora ricordata; si tratta
di una «specialiti» intrinseca del diritto materiale uniforme che deve-
ravvisarsi nell'idoneita delle norme di diritto materiale uniforme a ri-
solvere direttamente il problema sostanziale che le parti vogliono ve-

dere risolto, soluzione che il ricorso al diritto internazionale privato non
fornisce direttamente, poiché questo individua «soltanto» il diritto ap-
plicabile le cui norme materiali debbono poi essere applicate per por-
tare ad una soluzione sostanziale?2). La specialiti del diritto materiale
uniforme di origine convenzionale va ravvisata quindi (anche, e soprat-
tutto) nella mancata necessitd di questo «procédé par deux étapes»**)
che & indispensabile quando si ricorre alle norme di diritto internazio-
nale privato®). )

5. Ambito di applicazione ratione materiae”

Affermata la prevalenza de¥ ricorso alle norme di diritto materiale
uniforme (nel caso concreto, quindi, a quelle della Convenzione delle
Nazioni Unite) sul ricorso alla giustizia di diritto internazionale privato,
il Tribunale di Padova ha esaminato i requisiti di applicabilita della
Convenzione delle Nazioni Unite, facendo una distinzione tra quelli
inerenti all'ambito di applicazione ratione materiae e quello internazio-
nale, da una lato, e quelli di applicabilita in senso stretto, dall’altro.

Come pud facilmente evincersi dalla stessa denominazione ufficiale
della Convenzione delle Nazioni Unite, essa si applica a cié che viene
identificato nei testi ufficiali francese ed inglese rispettivamente con le
espressioni contrat de vente de marchandises e contract of sale of goods. Tl
primo quesito a cui rispondere riguarda, dunque, e di cio si € ovvia-
mente reso conto anche il Tribunale di Padova, il significato da attri-
buire ai concetti di vente e sale. In merito occorre perd rilevare, come
correttamente rilevato dalla decisione in esame, che tale tipo di con-
tratto non & stato espressamente definito dalla Convenzione delle Na-
zioni Unite%). Come ha fatto notare anche il Tribunale di Padova, cio
non deve perd condurre interprete a fare ticorso ad un concetto «na-
zionalistico» di «compravenditax»; infatti, «il concetto di «compraven-
dita» dev’essere ricavato, come d’altronde la maggior parte dei concetti
utilizzati nel testo della Convenzione [...], in modo autonomo, ossia
senza basarsi su definizioni proprie di un determinato ordinamentos,
compito che non appare troppo arduo, giacché la Convenzione stessa
prevede, agli artt. 30 e 53, i diritti e doveri delle parti di un contratto di
compravendita internazionale®). Ne consegue che, indipendentemente
dal carattere commetciale o civile delle parti e del contratto®), pud

#) La dottrina ha spesso affermato che il rango delle norme conven-
zionali, ossia di quelle prodotte mediante ordine di esecuzione sia il
medesimo delle altre norme interne emanate con atto legislativo della
medesima natura; v. per tutti BOSCHIERO, op. ¢it., 347; Faozzr, L'at-
tuazione dei trattati internazionali mediante ordine di esecuzione, Mi-
lano, 1961, 142 e segg.; GruLiaNo-Scovazzi-TREVES, Diritio interna-
zionale, I, Milano, 1983, 641; in giurisprudenza si veda Corte cost., 6
giugno 1989, in Rév. Dir. Internaz. Priv. e Process., 1990, 93.

57) Per un riferimento a questo tipo di specialita, v. Conrorri, Di-
ritto comunitario e divitto degli Stati membri, in Riv. Dir. Internaz. Priv.
e Process., 1966, 19; Ip., La specialitd dei trattati internazionall eseguiti
nell ordinamento interno, in Studs in onore di G. Balladore Pallieri, Mi-
lano, 1978, 188 e segg.

38) Per una critica del criterio di specialitd richiamato nel testo, v.
CasstsE, Lefficacia delle norme italiane di adattamento alla convenzione
europea dei diritti dell'uomo, in Rév. Dir. Internaz. Priv. e Process., 1969,
930, La PerGoLa, Costituzione e adattamento dell’ordinamento interno
al diritto internazionale, Milano, 1960, 226 ¢ seg.; Pau, Considerazioni
sul valore dei trattati internazionali nell ordinamento italiano, in Riv.
Diy. Inz., 1984, 748.

5%) Per un quadro completo in merito, v. BOSCHIERO, op. cit., 380 e
segg.

29) Nello stesso senso anche Trib. Rimini, cit.; Id. Vigevano, cit.

21 V. Trib. Rimini. cit.; Id. Vigevano, cit. y

2) A favore di una «generale prevalenza» della norma di diritto ma-
teriale uniforme di origine convenzionale sulle norme di diritto inter-
nazionale privato (pattizio e non) si sono espressi anche ZWEIGERT e
Drosing, Einbeitliches Kaufgesetz und Internationales Privatrecht, in
Rabels Zeitschrift fiir auskindisches und internationales Privatrechs,
1964, 146 e segg., in particolare 150.

%) Lespressione & di MaJoros, Le droit international privé, 4" ed.,
Paris, 1997, 6.

94) V, Trib. Padova: «E tuttavia, la specialita — e dunque la preva-
lenza — della Convenzione delle Nazioni Unite si fonda soprattutto su
un giudizio di prevalenza delle norme di diritto materiale uniforme ri-
spetto a quelle di diritto internazionale privato, indipendentemente
dalla fonte (nazionale od internazionale) di quest’ultime. Le prime, in-
fatti, rivestono per definizione carattere di specialita, giacché risolvono
il problema sostanziale “direttamente”, ossia evitando il doppio passag-
gio, consistente nellindividuazione del diritto applicabile prima e
quindi nell'applicazione dello stesso, che sempre si rende necessario
quando si fa ricorso alla giustizia di diritto internazionale privato (cfr.
Trib, Rimimi, cit.; Trib, Vigevano, cit.)».

97) Confronta in merito BeLL, The Sphere of Application of the Vienna
Convention on Contracts for the International Sale of Goods, in Pace
International Law Review, 1996, 250; Papovint, Der internationale
Kauf- Von den Haager Konventionen zur Wiener Konvention - Erfabrun-
gen und Aussichten, in Zeitschrift fiir Rechtsvergleichung, 1987, 91;

Pritz, op. cit., 23; Ricuaros, Contracts for the International Sale of
Goads: Applicability of the United Nations Conventions, in Iowa Law
Review, 1983, 227; SaMsoN, La Convention des Nations Unies sur les
contrats de vente internationale de marchandises: Etude comparative des
dispositions de la Convention et des régles de droit québécots en la ma-
tiére, in Cabiers de droit, 1982, 927; TORSELLO, op. cit., 221.

“6) In questo senso si sono espressi anche ENDERLEIN e Maskow, op.
cit., 27, dove si legge che «the description of what is a contract of sale,
whose existence is the first decisive criterion for the application of the
Convention, follows in particular from the provisions on the obligations
of the seller (Article 30) and of the buyer (Article 53). Both taken together
could be conceived as a definition of the contract of sale». Per afferma-
zioni non dissimili confronta anche KritzeRr, op. cit., 69.

Per un esame compiuto dei diritti e degli obblighi che derivano dalla
vendita internazionale, vedi per tutti AbaME GODDARD, Las obligacio-
nes del vendedor en la compraventa international, in Ars furds, 1993, 11
e segg.; ID., Las obligaciones del comprador en la compraventa interna-
cional, in Revista de Derecha Comparado, 1992, 471 ¢ segg.; ENDER-
LEIN, Rights and Obligations of the Seller under the UN Convention on
Contracts for the International Sale of Goods, in International Sale of
Goods. Dubrovnik Lectures, a cura di Sarcevic e Volken, New York,
1986, 133 e segg.; FARNSWORTH, Réights and Obligations of the Seller, in
Wiener Ubereinkomimen von 1980. Lausanner Kolloguium, a cura del
Schweizerisches Institut fiir Rechtsvergleichung, Zurigo, 1985, 83 e
segg.; LUDERITZ, Pfichten der Parteien nach UN-Kaufrecht im Vergleich
21 EKG und BGB, in Einbeitliches Kaufrecht und nationales Obligatio-
nenrecht, cit., 179 e segg.; NIGGEMANN, Die Pflichten des Verkiufers
und die Rechtsbebelfe des Kiufers, in Das Einbeitliche Wiener Kaufrecht,
cit., 77 e segg.; PLANTARD, Droits et obligations de achteur, in Wiener
Ubereinkonzmen von 1980, cit. in questa nota, 111 e segg.; Posch, Die
Pflichien des Kéufers und die Rechtshebelfe des Verkiufers, in Das
Einbeitliche Wiener Kaufrecht, cit., 143 e segg.; SCHLECHTRIEM, Die
Pflichten des Verkiufers und die Folgen ibrer Verletzung, insbesondere
beziiglich der Beschaffenkeit der Ware, in Wiener Kaufrecht, a cura di
Bucher, 1991, 103 e segg.; Sevon, Obligations of the Buyer under the
UN Convention on Contracts for the International Sale of Goods, in In-
ternational Sale of Goods. Dubrovnik Lectures, cit,, 203 e segg.; TER-
CIER, Droits et obligations de achteur, in Wiener Ubereinkonumen von
1980, cit. in questa nota, 119 e segg.; WIDMER, Droits et obligations du
vendeur, ibid., 91 e segg.; WitGaND, Die Pflichten des Kiufers und die
Folgen ibrer Verletzung, ibid., 143 e segg.

97 Lart. 1, 3° comma, della Convenzione delle Nazioni Unite ri-
prende il contenuro dell’art, 7 della LUVI (v. in merito Vorken, The
Vienna Convention: Scope, Interpretation and Gap-Filling, in Internatio-
nal Sale of Goods. Dubrovnik Lectures, cit., 49 alla nota 16), per cui si
applica la disciplina uniforme indipendentemente dalla natura civile o
commerciale del contratto o dal carattere civile o commerciale delle
parti. Questa disposizione & stata introdotta sulla base non solo della
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considerarsi®) «compravendita» il contratto in virti del quale il ven-
ditore & obbligato a consegnare i beni, trasferirne la proprietd ed even-
tualmente rilasciare tutti i documenti relativi ad essi, mentre il compra-
tore ¢ obbligato a pagare il prezzo ed a prendere in consegna i beni®?).

Il Tribunale di Padova non si perd limitato a definire il contratto di
compravendita nel senso indicato; esso ha fornito anche alcuni elementi
utili a circoscrivere meglio il concetto di «beni» la cui compravendita &
soggetta alla Convenzione in esame, concetto che, al pari di quello di

«compravenditas € un concetto autonomo, da elaborare dunque senza -

particolare riferimento ad un determinato ordinamento statale.

Sulla scia degli insegnamenti della dottrina nonché della giurispru-
denza (italiana e straniera), il Tribunale di Padova rileva innanzitutto
che goods o marchandises ai sensi della Convenzione in esame sono
soltanto beni che sono — al momento della consegna —1%) mobili e
tangibili 197). [l concetto di «beni» coincide quindi sostanzialmente con
quello previsto dalle vecchie Convenzioni dell’Aja del 1964 192), anche
se le espressioni usate sono in parte diverse: mentre, infatti, tutti i testi
ufficiali inglesi usano il termine goods, il testo ufficiale francese della
Convenzione delle Nazioni Unite parla di marchandises e non pid, come
invece facevano le Convenzioni dell’Aja del 1964, di objets mobiliers
corporels193), Tale innovazione, tuttavia, & stata considerara un’innova-
zione meramente terminologica, non anche sostanziale'%4), per cui non

puo dubitarsi della coincidenza dei concetti in questione, Ne consegue
ad esempio, che non sono beni ai sensi della Convenzione delle Nazion;
Unite, come non lo erano ai sensi delle Convenzione dell’Aja del 1964

quelli incorporali’®?), come ad esempio le invenzioni industrialitoe) i
marchio e la dittal"”), Proprio per questo motivo sorprende che LL.na.
corte tedesca abbia affermato che la vendita internazionale di un logo &
soggetta alla Convenzione delle Nazioni Unite108),

Dalla definizione ora data consegue anche che si debbono escludere
dall’ambito di applicazione della Convenzione delle Nazioni Unite ;
contratti di compravendita internazionali aventi ad oggetto il Enow
hotw, anche se parte della dottrina italiana '%?) e straniera19) ritiene dj
poter applicare la Convenzione in esame anche a simili compravendj.
telll).

A differenza di quanto avviene con riferimento al krow bow, deve
considerarsi, invece, bene mobile ai sensi della Convenzione in esame
non soltanto Uhardware112) che sia oggetto di una compravendita inter
nazionale, ma anche il soffware?), ¢ ¢id non in virtd del fatto che nej
vari ordinamenti la vendita dF software viene equiparata ad una com-
pravendital™), ma perché in questa ipotesi, come ad esempio anche
nella vendita di libri oppure dischi!!3}, il risultato dell'attivicd intellet-
tuale viene generalmente incorporato in un bene corporale!’6), A ng-
stro avviso, perd, quanto affermato vale solamente quando il soffiare

constatazione che manca una definizione unitaria del contratto com-
merciale o del carattere commerciale di un soggetto, per cui sarebbe
impossibile definire il carattere «commerciale» di una parte o di un
contratto (cosi espressamente SCHLECHTRIEM, Uniform Sales Law, cit.,
27), ma ancora sulla base della considerazione che la distinzione in que-
stione non & universalmente riconosciuta (per un quadro dei Paesi che
conoscono tale distinzione vedi da ultimo Garcano, Dirtto civile ¢
diritto commerciale, in Atlante di divitto privato comparato, a cura di
Galgano con la collaborazione di Ferrari e Ajani, 3* ed., Bologna, 1999,
35 e segg.). Di tale distinzione la normativa uniforme sembra, comun-
que, aver tenuto conto in quanto I'art. 2 esclude I'applicabilitd della
normativa uniforme ai contratti di compravendita internazionale di
beni mobili acquistati per uso personale, familiare o domestico, a con-
tratti, cio¢, che appaiono pi civili che commerciali. V. per una simile
conclusione, HERBER, Anwendungsbereich des UNCITRAL-Kaufrechts-
tibereinkonmens, in Das UNCITRAL-Kaufrecht im Vergleich zum &ster-
reichischen Recht, cit., 35.

#8) Tn questo senso si sono espressi anche ENpLER ¢ Daus, [nterna-
tionale Softwarediberlassuny und UN-Kaufrecht, in Computer und Recht,
1993, 601; HERBER e CZERWENKA, ap. eit., 16; LANCIOTTI, op. eit., 120;
Luzzato, op. cit., 502 e seg.; P1irz, op. at., 23.

#) In questo senso anche Trib. Rimini, cit.

Y V. in dottrina MaGNUS, op. wli. cit., 63; in giurisprudenza v. per
questo requisito Cour d’appel de Grenoble, 26 aprile 1995, rinvenibi-
le su internet al seguente sito: hrtp://witz.jurauni-sh.de/CISG/
decisions/2604952 htm).

191 V. in dottrina BERNARDINI, La compravendita internazionale, in
Rapporti contrattuali nel divitto internazionale, Milano, 1991, 85; En-
DERLEIN, MASKOW ¢ STROHBACH, op. ci/., 42; ENDLER e DAUB, op. cit.,
602; Hover, Der Anwendungsbereich des UNCITRAL-Einbeitskauf-
rechts, in Wirtschaflsrechtliche Blitter, 1988, 71; Ip., Der Anwendung-
sbereich des Einbeitlichen Wiener Kaufrechts, in Das Einbeitliche Wie-
ner Kaufrecht, cit., 38; Licuort, La convenzione di Vienna sulla vendita
internazionale di beni mobili nella pratica: un’analisi critica delle prime
cento decisioni, in Foro Ir., 1996, IV, 153; SAMSON, ap. ¢it., 927; in giu-
risprudenza si vedano Trib. Rimini, cit.; Id. Pavia, cit.; OLG Koln, 26
agosto 1994, in Newe Juristische Wochenschrift Rechtsprechungs-Report,
1995, 246. ‘

192) Giungonoad una conclusione analogaanche Czerwenka, Rechls-
anwendungsprobleme in internationalen Kaufrecht. Das Kollisionsrecht
bei grenzitberschreitenden Kaufvertrigen und der Amwvendungsbereich
der internationalen Kaufrechtsiibereinkommen, Berlino, 1988, 147;
Hreuzg, op. cit., 6.

') Per questo rilievo si veda anche DiepricH, Amwendbarkeit des
Wiener Kaufrechts auf Softwareiberlassungsvertrige, in Recht der inter-
nationalen Wirtschaft, 1993, 446; V. Ferrar1, Lambito di applicazione
della convenzione di Vienna sulla vendita internazionale, in Riv. Trim.
Dir. e Proe. Civ., 1994, 930 e seg.

1) In questo senso si sono pronunciati anche Hrrper e Cze-
RWENKA, op. ¢it., 16; Kaun, La convention de Vienne du 11 avril 1980
sur les contrats de vente internationale de marchandises, in Revue inter-
nationale de droit comparé, 1981, 956,

') In questo senso si esprime anche HoNNoLD, op. cit., 51, affer-
mando che «goods governed by the Convention must be tangible, corpo-
real things, and not intangible rights». o

Sembra, invece, esprimere un’opinione contraria, Pivrz, UN-Kauf-
recht, in Handbuch des Kaufvertragsrechts in den EG-Staaten, a cura di
von Westphalen, Colonia, 1990, 10, dove I'A, afferma «daf Waresn mur
bewegliche Sachen sein konnen [...]. Andererseits mufl die Ware nicht
unbedingt cine kdrperliche Sache sein». Cosi anche DiEDRICH, Aniven-
dbarkeit des Wiener Kaufrechts auf Softwareiiberlassungsvertrége, cit.,
446,

- 1% Anche EnDERLEIN e Maskow, op. ¢/t., 29, escludono dall’am-

bito di applicazione i contratti internazionali aventi ad oggetto inven-
zioni industriali; cfr. anche Prurz, Anwendungsbereich des UN-Kaufre-
ehts, in Amwaltsblare, 1991, 59, dove 'A. esclude le invenzioni indu-
striali dall’ambito di applicazione della Convenzione di Vienna.

'%7) Confronta ENDERLEIN, MASKOW e STROHBACH, op. cif., 42,
dove gli Autori avvertono «lmmobilienkiufe als wobl auch Rechtskiufe
(z.B. Kéufe von gewerblichen Schutzrechten) [sind] nicht in den Anwen-
l]tmg'jbe}'eicb der Konvention einbezogen».

19%) Cfr. OLG Koblenz, 17 settembre 1993, in Recht der internatio-
nalen Wirtschaft, 1993, 936.

19%) Fayorevole a ricomprendere anche il krow bow fra i beni la cui
vendita & sottoposta alla Convenzione di Vienna & in Ttalia ad esempio
Dk Nova, Lambito di applicazione «ratione materiaes della Conven-
zione di Vienna, in Rév. Trim. Dir. e Proc. Civ., 1990, 752.

1) Vedi per la dottrina tedesca, ad esempio, MaGnus, op. cit., 64;
Pivrz, Internationales Kaufrecht, cit., 30.

') Escludono la vendira internazionale di £row how dall’ambito di
applicazione anche HonnoLD, op. cit., 52; ScHLECHTRIEM, Efnbeitli-
ches Kaufrecht. Erfabrungen mit den Haager Kaufgesetzen - Folgerungen

fiir das Wiener UN-Kaufrecht, in Recht der internationalen Wirischaft,

1989, 43.

!12) Per un’affermazione di quanto asserito nel testo v. in giurispru-
denza LG Heidelberg, 3 luglio 1992, rinvenibile sul seguente sito inter-
net: http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/38.htm,

") Tn_questo senso anche CzERWENKA, op. cit., 148; DisDRICH,
Amvendbarkeit des Wiener Kaufrechts auf Softwareiiberlassungsver-
trige, cit., 441 e seg.; Fakes, The Application of the United Nations
Convention on Contracts for the International Sale of Goods to Compu-
ter, Software and Database Transactions, in Software Law Journal, 1990,
584; HoEereN, Der Softwareiiberlassungsvertrag als Sachkauf, in Compu-
ter und Recht, 1988, 916; Karorrus, Der Anwendungsbereich des UN-
Kaufrechts im Uberblick, in [uristische Schulung, 1993, 380; MAGNUS,
op. cit., 63 ¢ seg,; PRivmax, Computer Software: Should the U.N. Conven-
tion on Contracts for the International Sale of Goods Apply? A Contex-
tual Approach to the Question, in Computer Law Journal, 1991, 214 e
217,

") Questo & vero ad esempio in Germania (v. in merito BRANDI-
Dourn, Die gewdibrleistungsrechtliche Einordnung des Soffware-Uber
lassungsvertrags, in Computer und Recht, 1986, 66; TeLLIS, Gewdibrier-
stungsanspriiche bei Sachméngeln von Anwendersoftware, in Betriebs-
Berater, 1990, 501), nonché in America (confronta HoroviTz,
Computer Software as a Good under the Uniform Commercial Code, in
Boston University Law Review, 1985, 138 e 151; MEeza, Is Custonz-De-
sigined Software a « Good» under Article 2 of the Uniforn Conumercial
Code?, in Software Law Journal, 1989, 550).

%) Per questa argomentazione si vedano ad esempio ENDLER ¢
Daus, op. cif., 603, Per un’affermazione non dissimile si veda anche,
seppur senza particolare riferimento alla Convenzione di Vienna, Ko-
NIG, Zur Sacheigenschaft von Computerprogrammen und deren Uberlas-
sung, in Newe Juristische Wochenschrift, 1990, 1584.

Si esprime in senso contrario, invece, GRAF vON WESTPHALEN, Das
neue Produkthaftungsgesetz, in Newe Juristische Wochenschrift, 1990,
87, il quale afferma che i programmi di computer non costituiscono
beni mobili corporali «wedl sie eine geistige Leistung verkérpern».

') Per un simile ragionamento in dottrina si vedano anche Dri-
DrIcH, Amwendbarkeit des Wiener Kaufrechts auf Softwarediberlassungs-
vertrge, cit., 449; Pirz, op. wlt. cit., 30.

Per quanto riguarda la giurisprudenza, sia sufficiente richiamare due
sentenze tedesche che fanno leva sul ragionamento menzionato nel te-
sto, seppur senza riguardare la disciplina della Convenzione delle Na-
zioni Unite: BGH, 4 novembre 1987, in Der Betrich, 1988, 106; BGH,
7 settembre 1990, in Newe Juristische Wochenschrift, 1990, 3011.

Si noti che il problema della qualificazione del soffware si & posto
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oggetto della compravendita sia qualificabile quale software standard (o
commetrcializzato in serie), ossia quale soffware concepito per una plu-
ralita di utenti'?), Quando, invece, il programma viene creato su mi-
sura per un singolo utente — in questa ipotesi la dottrina tedesca parla
di Individualsoftioare —11%) puo essere dubbio se si debba applicare la
disciplina uniforme, considerato che la stessa Convenzione delle Na-
zioni Unite esclude dal proprio ambito di applicazione i contratti in cui
«la parte preponderante delle obbligazioni del contraente che fornisce
i beni consiste nella fornitura di mano d’opera o di altri servizi»!1%).
Questa tesi ¢ stata recentemente avvalorata dalla giurisprudenza tede-
sca la quale, in un obiter dictum, ha affermato che il softiware standard
pud considerarsi «bene» ai sensi della Canvenzione in esame, mentre lo
stesso non pud dirsi dell’ lndrvidualsoftiware20), costituendo la «vendi-
ta» di questo piuttosto un contratto escluso, ex art. 3, 2° comma, dal-
Pambito di applicazione della Convenzione21).

|
:]
U

6. Ambito di applicazione internazionale. ¢

Accertato che il contratto oggetto della controversia rientrava nel-
I'ambito di applicazione ratione materiae della Convenzione delle Na-
zioni Unite, il Tribunale di Padova ha esaminato la sussistenza del re-
quisito di internazionalita, requisito in relazione al quale non sono man-
cate le eritiche, in quanto si & detto che la previsione di una disciplina
speciale per i contratti di vendita internazionale di beni mobili non &
piti giustificabile, essendo ormai superate le «differenze un tempo esi-
stenti tra scambi internazionali e I'acquisto o la vendita degli stessi pro-
dotti all'interno di uno stesso Paese»122),

Quanto alla definizione di internazionalitd, questa & prevista dall’art.
1, 1° comma, della Convenzione delle Nazioni Unite, che stabilisce che

un contratto € internazionale, come ribadito anche dal Tribunale di
Padova, quando esso & stato concluso tra soggetti aventi la propria sede
affari in Stati diversi, sede d’affari che la decisione in esame definisce
(in modo autonomo) come «il luogo dal quale viene svolta un ativita
commerciale caratterizzata da una certa durata ¢ stabilita nonché da
una certa autonomia»!2?). I redattori della Convenzione in esame
hanno quindi rigettato la definizione di internazionalita prevista dalle
Convenzioni dell’Aja del 1964 in precedenza richiamate, che conside-
ravano internazionali i contratt di compravendita che presentassero
due elementi di internazionalitd!24), uno soggettivo ed uno oggetti-
v12%), In altre parole, i criteri di determinazione del carattere interna-
zionale previsti dalle Convenzioni dell’Aja del 1964 non erano «salo
soggettivi, riferiti cioé ai contraenti, ma anche oggettivi, relativi cioé a
determinati aspetti materiali del rapporto»12¢), Sotto il primo profilo,
Pinternazionalitd delle Convenzioni dell’Aja presupponeva che le parti
avessero il loro «stabilimentos 27) (in mancanza, la loro residenza abi-

tuale) in due Stari diversi, indipendentemente dalla cittadinanza delle

parti. Sotto il secondo profilo (oggettivo, quindi), era richiesto un ele-
mento di internazionalitd alternativamente 125) inteso nel senso o di un
trasporto transfrontaliero, o dell’effettuazione della proposta e dell’ac-
cettazione in Stati diversi, o ancora della consegna da farsi in uno Stato
terzo rispetto a quello in cui fossero intervenute l'offerta e I'accetra-
zione.

Infatt, come si evince facilmente dall’art. 1, 1° comma, della Con-
venzione delle Nazioni Unite, I'internazionalitd del rapporto contrar-
tuale dipende dal s0/012%) criterio soggettivo'®9), ossia dall'ubicazione
statale diversa della sede d’affari (o della residenza abituale) ') dei
contraenti’??), ubicazione diversa che, secondo il Tribunale di Padova,

anche in occasione dell’entrata in vigore del D. P. R. 24 maggio 1988,
n. 224, in materia di responsabilita del produttore. Infatt, in tale occa-
sione occorreva stabilire se il soffware fosse un bene mobile ai sensi
dell'art, 2 del suddetto D. P. R,, requisito, questo, necessario per I'ap-
plicabilita della stessa disciplina. In merito alla discussione relativa a
tale problematica, v., da ultimo, ZAGCARIA, La responsabilita del «pro-
duttores di software, in Contratto e Impresa, 1993, 298 e segg.

17y Cfr. anche Licuori, La convenzione di Vienna sulla vendita in-
ternazionale di beni mobili nella pratica: un'analisi critica delle prime
cento decistont, in Foro It., 1996, [V, 153. )

U8) Per una definizione di Individualsoftware, vedi per tutti Dig-
DRICH, op. #lt. cif., 449, secondo il quale sono tali «alle Computerpro-
granme, die ausschlieBlich auf die Bediirfnisse eines einzigen Anwenders
zu%ei‘[ﬁﬂit[@ﬂ sind und zu diesem Zweck speziell programimiert werden».

1%) Solleva la questione di cui nel testo anche DIEDRICH, op. #it. cit.,
452,

120 . OLG Kbln, 26 agosto 1994, in Newe Juristische Wochenschrift
Rechisprechungs-Report, 1995, 247, dove si legge che «allenfalls kann
Standardsoftware als bewegliche Sache angeseben werden und damit un-
ter den Warenbegriff des UN-Kaufrechts fallen [...]. Nicht bingegen gilt
dies, wenn es um die Herstellung von Individualsoftware gebt, ein solcher
Vertrag ist als Werkvertrag einzuordnen. ,

"21) Per recenti scritti che esaminano I'applicabiliti della Conven-
zione di Vienha a vendite internazionali di software, v., oltre agli Autori
citati nelle note precedenti, Cox, Chaos versus uniformity: The Diver-
gent Views of Software in the International Community, in Vindobona
Journal of lnternational Commercial Law and Arbitration, 2000, 3 e
segg.; Gurta, EtMerT e Ross, New Rules for International Sales of
Computer Hardware and Software, in The Computer Lawyer, 1988,22 ¢
sega.; LARSON, Applying Uniform Sales Law to International Software
Transactions: The Use of the CISG, its Shortcomings, and a Comparative
Look at How the Proposed U.C.C. Article 2B Would Remedy Therm, in
Titlane Journal of International and Comparative Law, 1997, 445 e segg.;
LockHARDT e McKENNA, Software Licence Agreements in Light of the
UCC and the Convention on the International Sale of Goods, in Michigan
Bar Journal, 1991, 646 e segg.; WeNNING, Die Bebandlung von Standard-
software im Wiener Ubereinkonimen tiber den Warenkauf von 1980, da
esirarre dal sito internet alla pagina: http://www.jura.uni-sb.de/
internet/unku95.html; Wienanw, IPR und UN-Kaufrecht bei grenziiber-
schreitenden Vertrigen im Internet unter besonderer Berdicksichtigung
des Herunterladens von Software, rinvenibile su internet al seguente
sito: http://www.jura.uni-sb.de/jurpe/aufsarz/1997002 1. htm.

122) BonELL, La convenzione di Vienna sulla vendita internazionale:
origine, scelte e principi fondamentali, in Riv. Trim. Dir. e Proc. Civ.,
1990, 717.

Tn questo senso si & espresso anche ROSETT, op. cit., 269, dove silegge
che «zhe very interconnectedness of domestic and international ¢cono-
nmies motivates the effort to barmonized contract law and demonstrates
that the international trasnaction often is neither functionally nor defini-
tonally distinct [from domestic transactions]».

A questo punto occorre perd rilevare che gli sforzi volti alla creazione
di un diritto uniforme in materia commerciale hanno sempre riguardato
soltanto situazioni caratterizzate da un elemento di estraneita (nel senso
di internazionalita); v, in merito Bariarri, Linterpretazione di conven-
ziond internazionali di divitto uniforme, Padova, 1986, 18.

Per un esame compiuto della tendenza di limitare gli sforzi tesi al-
Puniformazione del diritto del commercio internazionale nel senso

poc’anzi indicato, v. per tutti LEMHOTER, Die Beschrinkung der Rechts-
veretinheitlichung auf internationale Sachverballe, in Rabels Zeitschrifl
fiir auslindisches und internationales Privatrecht, 1960, 401 e segg.

123) Per questa definizione v. in giurisprudenza le sentenze citate
dallo stesso Tribunale di Padova: Trib. Rimini, cit.; OLG Stuttgart, 28
febbraio 2000, in Internationales Handelsrecht, 2000, 66.

124y Cfr, SCHLECHTRIEM, From the Hague to Vienna - Progress in Uni-
fication of the Law of International Sales Contracts?, in The Transnatio-
nal Law of International Commercial Transactions, a cura di Horn e
Schmitthoff, II, Deventer, 1982, 127, dove si legge che «the basic requi-
rements for [be internationality and, thus, for the] application of the Ha-
gue Sales Law are two>».

125) Cfr. FrigNant, Il contratto internazionale, Padova, 1990, 262,
dove I'A. afferma che «la legge uniforme [del 1964] ha scelto per la sua
applicazione due criteri di internazionaliti: il primo & soggettivo e si
riferisce agli stessi contraenti il cui centro degli affari sia situato in Stati
[diversi]; il secondo & oggettivo e si riferisce alla cosa oggetto del con-
tratto o alle citcostanze della conclusione dello stesso».

Cfr. anche van pER VELDEN, The Law of International Sales: The
Hague Convention 1964 and the Uncitral Uniform Sales Code 1980 -
Some Main Iteins Compared, in Hague-Zagreb Essays, IV, L'Aja, 1983,
49, dove I'A. afferma che sotto il regime delle leggi uniformi del 1964
«the adjective “international” is defined as baving a double meaning, a
subjective one, concerning the parties, and an objective one, concerning
the parties, and an objective one, concerning the contract of sale itself».

Per la contrapposizione di un criterio soggettivo od uno oggettivo, v.
anche BERNARDINI, op. cil., 88; Kaczoroswska, Linternationalité
d'un contrat, in Revue de droit international et de droit comparé, 1995,
216; Lorez bE GonzaLo, La vendita internazionale, in I contratti in
generale, a cura di Alpa e Bessone, 11, 1, Torino, 1991, 907; LuzzatTo,
op. cit., 509.

126) SARCEDOTI, 0p. cit., 734.

127Y T testi ufficiali inglese e francese utilizzano rispettivamente le
espressioni place of business e établissement che la traduzione non uffi-
ciale italiana delle leggi uniformi ed alcuni Autori traducono con
Despressione «stabilimento» (v., ad esempio, MEMMO, I/ contratto di
vendita internazionale nel diritto uniforme, in Riv. Trim. Dir. e Proc. Civ.,
1983, 199). Quest’espressione &, tuftavia, stata criticata in quanto «con-
notata troppo pesantemente degli elementi fisici» (FRIGNANI, op. if.,
262 alla nota 9).

128) T criteri oggettivi elencati nell’art. 1 della Luvi sono stati dichia-
rati alternativi ad esempio dal LG Hamburg, 14 novembre 1975, in
Recht der internationalen Wirtschaft, 1977, 425.

129) Critica il fatto che secondo la Convenzione delle Nazioni Unite
Pinternazionaliti della compravendita si determina sulla sola base del
criterio soggettiva WanaG, Das Wiener Ubereinkonimen iiber interinatio-
nale Warenkaufvertrige vom 11. April 1980, in Zeitschrift fiir verglei-
chende Rechtswissenschaft, 1989, 187, il quale vorrebbe applicare la
Convenzione soltanto nei casi in cui il rapporto contrattuale presen-
tasse anche un elemeénto oggettivo di internazionalita,

130) Cosi anche Kaczorowska, op. cit., 223; Reczer, The Area of
Operation of the International Sales Convention, in American Journal of
Comparative Law, 1981, 517; ToRSELLO, op. ait., 213-214,

B Cfr, Dart. 10, lett. #) della Convenzione delle Nazioni Unite,

132y In questo senso espressamente CARBONE e Lopez pE Gon-
zavo, Commento all'art. 1 della Convenzione delle Nazioni Unite sui
contratti di vendita internazionale di beni mobili, in Leggi civ. comim.,



1414

DIRITTO E PROCEDURA CIVILE

deve sussistere «al momento della conclusione del contratto (per cui
sara irrilevante se questa circostanza muti successivamente alla conclu-
sione del contratto) »,

Dalla definizione di internazionalita ora richiamata consegue, da un
lato, che se il requisito della diversa ubicazione statale dovesse mancare
(essa manca, ad esempio «where the parties have their places of business
in different legal units of the same contracting State»)133), la disciplina
applicabile sarcbbe quella da individuarsi a mezzo delle norme di di-
ritto internazionale privato del foro, anche s¢ il contratto dovesse essere
eseguite in uno Stato diverso da quello in cui compratore ¢ venditore
hanno la propria sede d*affare134). Dall’altro lato, dalla medesima defi-
nizione di internazionalita consegue che si & in presenza di un contratto
«internazionale ai sensi della Convenzione in esame anche quando la
merce non ¢ destinata a passare alcuna tronticra'?®), purché fe parti
abbiano la loro sede di affari in Stati diversi, ed indiperidentemente dal
fatto che le parti siano cittadini dello stesso Stato 36},

I Tribunale di Padova ha quindi esaminato la sussistenza di un altro
requisito, strettamente collegato a quello dell'internazionaliti, quello,
ciog, previsto dall’art. 1, 2° comma, della Convenzione in esame, che
limita I'ambsito di applicazione della Convenzione!37) richiedendo che
Pinternazionalita del rapporto sia apparente ad entrambe le parti138), o,
in altre parole, che il contratto non appaia essere un contratto mera-
mente «nazionales139)

Allo scopo di determinare se questo presupposto — Pinternazign,.
litd apparente del contratto — esista, accorre fare ricorso ad aleunj
elementi oggettivil#9) tassativamente clencati, quale il contratto steg.
so'¥), le trattative intercorse tra le parti2), nonché le informazionj 143)
che le parti si sono scambiate prima o al momento della conclusione de]
contratto ). Da quanto detto finora consegue, ad esempio, che il cop.
tratto concluso tra due soggetti aventi le loro sedi daffari in Star dj.
versi, senza, perd, che questa ubicazione statale diversa sig apparente
non ¢ disciplinato dalla Convenzionc in esame 145), i

Alla luce delle circostanze del caso con creto, il Tribunale dj Padoya
ha affermato che Pinternazionalita del rapporto era non soltanto appa-
rente, ma addirittura conosciuta da entrambe le parti, per cui il con-
tratto presentava tutti i requisiti di internazionalita necessari,

1. Legame con uno o pis Stati contraenti.

Come ribadito anche4¢) dal Tribunale di Padova, Pinternazionality
del rapporto come definita supra non & per se sufficiente a rendere ap-
plicabile la Convenzione delle Nazioni Unite, a differenza di quanto erg
previsto dalla disciplina uniforme dell’Aja del 1964, il cuj campo di
applicazione era determinato con riferimento al solo carattere di inter-
nazionalitd della compravendita'®). Infatti, ai fini della sua applicabi-
lita la Convenzione delle Nazioni Unite richiede che sussista anche ung
dei due criteri di collegamento alternativi 145) previsti dall’art, 1, 1o
comma, ciascuno dei quali da solo sufficiente a determinare Papplica-

1989, 3; vedi anche BeLw, ap. cit., 244; Ferrart, Lanbito di applica-
zione, cit., 910; KiNDLER, Die Amwendungsvoraussetzungen des Wiener
Kaufrechtsiibercinkommens der Vereinten Nationen int deutsch-italiens-
schen Rechtsverkebr, in Recht der internationalen Wirtschaft, 1988, 777;
Nicrovas, The Viensa Convention on International Sales Law, in Law
Quarterly Review, 1989, 205; VoLxeN, The Vienna Convention: Seope,
lnterpretation, and Gap-Filling, cit,, 24; WinsHip, The Scope of the
Vienna Convention on International Sales Contracts, in International Sa-
les, cit., 1-20,

In giurisprudenza, v, ad esempio OLG Kéln, 26 agosto 1994, in Nexe
Juristische Wochenschrift Rechtsprechungs-Report, 1995, 246; per una
sentenza in cui la Convenzione delle Nazioni Unite non venne applicata
perché le parti avevano le loro sedi d’affari nello stesso Stato, v, invece
OLG Koln, 27 novembre 1991, in Justizministerlialblatt Nordrbein-
Westfalen, 1992, 103 e sepg.; per un riferimento a questa sentenza in
accasione della discussione dell’internazionalita del contratto di com.
pravendita, v. anche BongLL e Licuort, The U.N. Convention on the
International Sale of Goods: a Critical Analysis of Current International
Case Law (Part I), in Uniform Law Review, 1996, 153, nota 32,

133) Jayme, Ar. 1, in Commentary on the International Sale Law, cit.,
30.

Cfr. in questo senso anche ENDERLEIN e Maskow, op. cit., 29, dove
si legge che «the Convention does not apply, per se, to the relations
between parties from different territorial units of States having several
retevant legal SYStenIs».

4) V. in merito HERBER ¢ CZERWEN KA, op. cit., 18; «Ein Vertrag, der
awischen Partnern mit Niederlassung oder gewdbnlichern Aufenthalt in
demselben Land geschlossen warde, unterliegt nicht dem KaufU, auch
wenn der Vertrag in einem anderen Land zu eirfiillen ist».

'2%) V. in merito anche ScHLECHTRIEM, From: ihe Hague to Vienna,
cit., 127, dove I'A. afferma che «non rileva affatto come e dove il con-
tratto venga concluso od eseguitos. Per affermazioni analoghe, v. anche
Luzzarto, op. cit., 510 alla nota 34; S1eHR, Der internationale Anwer-
duigshereich des UN-Kaufrechts, in Rabels Zetschrift fiir auslindisches
und internationales Privatrecht, 1988, 590.

12¢) Lirrilevanza della cittadinanza delle parti ai fini dell’applicazione
della Convenzione di Vienna & espressamente sancita nell'art, 1, 3°
comma, della Convenzione stessa: «Né la nazionalita delle parti né il
carattere civile o commerciale delle parti o del contratto devono essere
presi in considerazione ai fini dell’applicazione della presente Conven-
Ziong».

37) V. in merito anche Boscriero, Le Convenzioni di diritto mate-
riale winiforme, in Trattato di diviteo privato, a cura di Rescigno, XXI,
Torino, 1987, 268, dove I’A. afferma che con la previsione di tale requi-
sito «si € inteso [...] restringere "ambito di applicazione della conven-
zione, escludendo tutte quelle vendite il cui carattere internazionale
non sia emerso chiaramente», Considera Pintroduzione dell’art. 1,29
comma, una limitazione dell'ambito di applicazione anche Herserg,
Anmwendungsbereich des UNCI TRAL-Kaufrechtsiibereinkommens, cit.,
35

17%) Non & sufficiente che Pinternazionalita del rapporto contrattuale
sia apparente ad una soltanto delle parti; cfr. in questo senso MaGNus,
op. ult. cit., 70.

%) Per questa affermazione, v, anche FErrART, Lambito di applica-
zione della convenzione di Vienna sulla vendita internazionale, cit., 915;
HerBER, 0p. uil. cit., 35; KaroLLus, UN-Kaufrecht, cit., 29; Magnus,
op. ult. cit., 70.

Se, perd, ¢ vero, come suggerito, che la ratio dell’arr. 1, 2° comma, sta
nel proteggere I'affidamento delle parti sulla «nazionaliti» del con-
tratto, non pud condividersi I'opinione di VoLkEN, The Vienna Con-
vention: Scope, Interpretation, and Gap-Filling, cit., 24, secondo il quale

le parti debbono concludere il contratto consce del fatto che questo &
Internazionale perché la disciplina convenzionale possa trovare appli-
cazione. A nostro avviso cid non & necessario, in quanto esistono dej
casi in cui Pinternazionalitd puo essere apparente, ma le parti non
hanno concluso il contratto consce di concludere un contratto interna-
zionale,

%) Vari Autori hanno qualificato gli elementi sulla base dei quali
determinare I'apparente internazionalita del contratto come oggettivi;
cfr. ad esempio CzERWENKA, op. cit., 136; KaroLrvrus, op. ult. cit., 29,

Ne consegue, come gia abbiamo avuto occasione di ricordare, che la
conoscenza dell'internazionaliti del contratto non rileva ai sensi del-
Part. 1, 2° comma; cfr. in questo senso anche Magnus, op. cit., 70;
sembra, invece, favorire I'opinione contraria, AUDIT, op. cit., 19.

1) 1l contratto concluso pud rendere apparente I'internazionalita ad
esempio nell'ipotesi in cui sia scritto in una lingua diversa da quella
ufficiale dello Stato in cui viene concluso,

142) E, per fare un esempio, il caso in cui le parti si siano — in occa-
sione delle trattative contrattuali — scambiate informazioni dalle quali
si evince la diversa ubicazione statale di una delle parti.,

') Per esempi riguardanti informazioni scambiate tra le parti che
siano idonee a rendere apparente Iinternazionaliti del contratto, v. Ma-
GNUS, op. ult, cit., 71.

) V. in merito anche BoscHIERO, op. #lt. cit., 268; Hover, Der
Anwendungskereich des Einbeitlichen Wiener Kaufrechts, cit., 35; Ka-
ROLLUS, Der Anwendungshereich des UN-Kaufrechts im Uberblick, cit.,
379; REINHART, op. cit., 17; SIEHR, op. cit., 590 e seg,

%) Per un esempio diverso, v. Official Records of the United Nations
Conference, a cura delle Nazioni Unite, New York, 1981, 15: «One
example of such a situation is where the parties appeared to have their
place of business in the same State but one of the parties was acting as the
agent for an undisclosed foreign principal. In such a sitnation paragraph
(2) provides that the sale, which appears to be between parties whose
places of business are in the same State, is not governed by this Conven-
tion». Per riferimenti a questa ipotesi alla quale la disciplina conven-
zionale sarebbe inapplicabile in virtd del suo art. 1, 2° comma, v. CAR-
BONE e LorEz DE GonzaLo, op. cit., 3 e seg.; ENDERLEIN e MAsKOW,
op. cit.,, 31; REczEL, op. cit., 521,

A nostro avviso &, tuttavia, dubbio se nel caso poc’anzi prospettato la
Convenzione di Vienna sia inapplicabile in virtd del suo art, 1, 2°
comma. A nostro avviso, infatti, essa sarebbe inapplicabile perché il
contratto concluso non presenta I'elemento di internazionalitd necessa-
rio perché la disciplina convenzionale possa applicarsi. Se un soggetto
conclude un contrarto senza spendere il nome della persona per cui
agisce, come nel caso prospettato, sard parte del contratto non gia il
«rappresentato», ma colui che ha formalmente concluso il contratto,
come gid ricordato supra nel testo. Se questo poi ha, come nell’esempio
ricordato, la propria sede d’affari nello Stato in cui ha la sua sede d’af-
fari anche la controparte, manca Pelemento dell'internazionalita essen-
ziale ex art. 1, 1° comma, perché la Convenzione delle Nazioni Unite
possa applicarsi per se. Non occorrerd, di conseguenza, ricorrere al di-
sposto dell’art. 1, 2° comma, per escludere I'applicabiliti della Conven-
zione stessa.

') V. anche Trib. Vigevano, cit.; Id. Pavia, cit,

17) Vedi Boscriero, Le Convenzioni di diritto malteriale uniforime,
cit., 269, dove I'A. afferma che la Convenzione delle Nazioni Unite
abbandona la pretesa, «cosi vivacemente criticata nelle convenzioni del
1964, di determinare autonomamente il proprio ambito d’applicazione

~ in connessione con il solo carattere di internazionalita della venditax.

%) Che si trarta di criteri di collegamento «alternativi» & stato
spesso sottolineato dalla dottring; si vedano in merito ad esempio
GoouE, Reflections on the Harmonisation of Commercial Law, in Uni-
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bilita 4%); la Convenzione richiede, in altre parole, la sussistenza di un
determinato legame tra il contratto o la sede d’affari delle parti ed uno
o pid Stati contraenti.

Un primo criterio di collegamento, previsto dall’art. 1, 1° comma,
lett. a), della Convenzione delle Nazioni Unite, & quello per cuila Con-
venzione & «direttamente»159) applicabile quando le parti abbiano la
Joro sede d’affari non solo in Stati diversi, ma che siano anche contraen-
ti151), poco rilevando se le parti siano a conoscenza del fatto che gli Stati
nei quali hanno le loro sedi siano contraenti o meno. Ne consegue che,
se entrambe le parti hanno le loro sedi d’affari in Stati contraenti (di-
versi), e se il foro & situato in uno Stato contraente e le parti non hanno
escluso Papplicazione della Convenzione delle Nazioni Unite, allora il
regime della Convenzione trova senz’altro applicazione??), indipen-
dentemente dd quanto potrebbero prevedere le norme di diritto inter-
nazionale privato!7?).

Questo Criterio, sulla base del quale il Tribunale di Padova ha appli-

-, cato la Convenzione in esame, giacché sia il venditore che Pacquirente

avevano, al momento della conclusione del contratto, la propria sede
daffari in uno Stato contraente (rispettivamente I'Austria e 1'ltalia),
non pone molti problemi'5#), almeno in linea generale!>®). Problemi
possono, invece, sorgere, ed in effetti sono sorti!*¢), con riferimento
all’altro criterio di applicabilita, previsto dall’art. 1, 1° comma, lett. b),
in virtd del quale la Convenzione pud trovare applicazione anche nei
casi in cui una o addirittura entrambe le parti abbiano la propria sede
d’affari in Stati non contraenti'™?) (diversi, ovviamente), purché le
norme di diritto internazionale privato (del foro) %) portino all’appli-
cazione del diritto di uno Stato contraente!?), )

Da ci6 deriva, ad esempio, che nei casi in cui la lex fori sia la legge di
uno Stato, come I'Ttalia, le cui norme di diritto internazionale privato in
materia di compravendita internazionale sono quelle previste dalla
Convenzione dell’Aja del 1955, la Convenzione in esame si applica di
regola ogni qualvolta la legge scelta (espressamente o in modo indub-
bio) dalle parti o, in mancanza di una valida electio furis, quella del
luogo in cui ha la propria sede d’affari il venditore, sia la legge di uno
Stato contraente’60),

8. Esclusione della Convenzione delle Nazioni Unite.

Dopo avere affermato 1'applicabilita della Convenzione delle Na-
zioni Unite in base al suo art. 1, 1° comma, lett. ), il Tribunale di
Padova ha esaminato se le patti avessero contrattualmente escluso la
Convenzione in esame, possibilita data loro dall’ art. 6161), che sancisce
la natura «dispositiva» della Convenzione'62), A differenza della mag-
gior parte delle altre pronunce in materia'®), il Tribunale di Padova
non si & tuttavia limitato a constatare la mancata esclusione ad opera
delle parti; esso ha invece colto occasione, come gia avevano fatto il
Tribunale di Vigevano ¢ quello di Rimini per occuparsi piti approfon-
ditamente dell’esclusione della Convenzione ed, in particolare, della
sua esclusione implicita.

Tnnanzitutto occorre rilevare che il Tribunale di Padova, a differenza
di alcune corti ed una parte della dottrina'¢4), ha ritenuto ammissibile
anche I'esclusione soltanto implicita della Convenzione %), soluzione
che va senz’altro condivisa !¢6) anche alla luce dei lavori preparatori; in
tal senso a nulla rileva il fatto che Part. 6 della Convenzione delle Na-
zioni Unite, a differenza del suo antecedente, I'art. 3 della Legge uni-

form Law Review, 1991, 67; Memmo, Il contratto di vendita internazio-
nale nel diritto uniforme, in Riv, Trim. Dir. e Proc. Civ., 1983, 203; Pin-
pER, Das Einbeitliche UN-Kaufrecht - Anwendung kraft kollisionsrecht-
licher Verweisung nach Art. 1 Abs. 1 lit. b. UN-Kaufrecht, in Recht der
internationalen Wirtschaft, 1990, 869; Vorken, Das Wiener Uber-
einkonmen iiber den internationalen Warenkauf: Amwendungsvoraus-
setzungen und Anwendungsbereich, in Einbeitliches Kaufrecht und na-
tionales Obligationenrecht, cit., 88.

149) V. in questo senso anche CarBonE e LoPEz DE GONZALO, 0p.
cit., 4, MEMMO, cit. alla nota precedente.

17%) Tn dottrina si & spesso rilevato che il criterio di applicabilita pre-
visto dall’art. 1, 1° comma, lett. @) della Convenzione delle Nazioni
Unite porta all’applicazione «diretta» od «immediata» od «autono-
ma» della Convenzione stessa; cft. in merito E FErrARL, The Sphere of
Application of the Vienna Sales Convention, LAja, 1995, 13; MAGNUS,
Zum raumlich-internationalen Anmwendungsbereich des UN-Kaufrechts
und zur Mangelriige, in Praxis des internationalen Privat- und Verfahren-
srechts, 1993, 390; REINHART, op. cit., 13.

131) Vedi per affermazioni identiche KINDLER, Die Antwendungsvo-
raussetzungen des Wiener Kaufrechtsiibereinkommens der Vereinten Na-
Honen im deutsch-italienischen Rechtsverkebr, in Recht der internationa-
len Wirtschaft, 1988, 777; RECZEL, op. cit., 518; SIEHR, op. ¢it., 591 e seg.

152) Questa conclusione & accolta anche da MagNus, op. ull. cit., 72 €

2.

153) Tn questo senso si esptime anche SACERDOTL, op. cit., 738, dove
si legge che «solo in questo caso, ove il foro sia quello di uno Stato
contraente, il regime uniforme & senz altro applicabile, a prescindere da
quanto potrebbero disporre le norme di diritto internazionale privatos.

A favore di questa soluzione si esprimono anche BeLr, op. cit., 247,
BoscHIERO, Le Convenzioni di divitto materiale uniforme, cit., 269;
HERBER e CZERWENKA, op. cit., 19; Winsuir, The Scope of the Vienna
Convention on International Sale of Goods, cit., I-20.

134) Berr, op. cit., 146,

19%) Per alcune critiche, v. perd VOLKEN, The Vienna Convention:
Scope, Interpretation, and Gap-Filling, cit., 26.

56) V. ad esempio F. Ferrari, Diritto Uniforme della vendita inter-
Hazionale: Questioni di applicabilitd e divitto internazionale privato, in
Riv. Dir. Civ., 1995, 11, 669 e segg,

157) Cosi anche ENDERLEIN e MASKOW, op. eif., 29; SCHLECHTRIEM,
Uniform Sales Law, cit., 24 alla nota 45. Negano, invece, che la Con-
venzione delle Nazioni Unite possa trovare applicazione nell’ipotesi in
cui ambedue le parti abbiano le loro sedi d’affari in Stati non-con-
traenti, RANDALL e Norris, A New Paradigm for International Busi-
ness, in Washington University Law Quarterly, 1993, 614 e seg., dove si
legpe che «if neither nation [where the parties bave their places of busi-
ness] is a signatory, then of course it does not apply».

'8) Th questo senso Trib. Pavia, cit.

13%) Confronta in merito anche CARBONE, L'ambito di applicazione ed
i criteri interpretativi della Convenzione di Vienna, in La vendita inter-
nazionale. La convenzione di Vienna dell’11 aprile 1980, cit., 71 e segg.;
Herger e CZERWENKA, op. cif., 19; SIEHR, op. cit., 592 e seg.

199) Per questa conclusione, v. gia E FERRART, Specific Topics of the
CISG in the Light of Judicial Application and Scholarly Writing, in Prea-
dviezen uitgebracht voor de Vereniging voor Burgerlifk Recht, 1995, 108
€ seg,

161y Cfr, in generale sull'esclusione della Convenzione delle Nazioni
Unite Campuzano Diaz, La exclusion del Convenio de Viena de 11
abril de 1980 sobre compraventa internacional de mercaderias en virtud

de la autonomia de los contratantes, in Revista de derecho patrimonial,
2001, 151 e segg.; F. FERRARL, Zum vertraglichen Ausschluss des UN-
Kaufrechts, in Zeitschrift fiir europdisches Privatrecht, 2002, 737-746;
Ip., Exclusion et inclusion de la CVIM, in Revue de droit des affaires

“internationales, 2001, 401 e segg.; Horrmausen, Vertraglicher Aus-

schluff des UN-Ubercinkommens iiber internationale Warenkaufver-
trige, in Recht der internationalen Wirtschaft, 1989, 513 e segg.; Kocn,
Wider den formularmifigen Ausschiufl des UN-Kaufrechts, in Neue Ju-
vistische Wochenschrift, 2000, 910 e segg.; SPIEGEL, Exclusion tacite de
la CVIM par les parties et dénonciation des défaits de conformité, in Dal-
loz, 2002, 395 e seg.; Witz, Exclusion tacite de la Convention de Vienne
et dénonciation du default de conformité, in Dalloz, 2003, 2363 e segg.;
Ip., Lexclusion de la Convention des Nations unies sur les contrats de
vente internationale de marchandises par la volonté des parties (Conven-
tion de Vienne du 11 avril 1980), in Dalloz, 1990, Chron. 107 e segg.

162) 1,4 dottrina ha in varie accasioni sottolineato la natura «disposi-
tivax della CISG; cfr. AcHILLES, 0p, cit., 25; CARBONE, op. ult. cit., 78;
E FERRART, La vendita internazionale. Applicabilita ed applicazioni della
Convenzione di Vienna del 1980, Padova, 1997, 158; LiNDBACH, Re-
chtswabl im Einbeitsrecht am Beispiel des Wiener UN-Kaufrechts, Aa-
chen, 1996, 67; TORSELLO, op. cit., 248; VOLKEN, Das Wiener Ube-
reinkommen iiber den internationalen Warenkauf. Anwendungsvoraus-
setzungen und Amwvendungsbereich, cit., 92.

163) V. tuttavia Trib. Rimini, cit.; Id. Vigevano, cit.

164y Tny dottrina si vedano ad esempio Dore, Choice of Law under the
International Sales Convention: A U.S. Perspective, in American Journal
of International Law, 1983, 532; DerrANCO ¢ DoORE, A Comparison of
the Non-Substantive Provisions of the UNCITRAL Convention on the
International Sale of Goods and the Uniform Commercial Code, in Har-
vard Internantional Law Journal, 1982, 53; KLErPER, The Convention
for the International Sale of Goods: A Practical Guide for the State of
Maryland and its Trade Community, in Maryland Journal of Internatio-
nal Law and Trade, 1991, 238; MurerY, United Nations Convention on
Contracts for the Tnternational Sale of goods: Creating Uniformity in In-
ternational Sales Law, in Fordhan International Law Journal, 1989, 728;
RennpiLL, The New U.N. Convention on International Sales Contracts:
An Overview, in Brooklyn Journal of International Law, 1989, 25; in
giurisprudenza, v. Ajax Tool Works, Ine. v. Can-Eng Manufacturing Lrd.,
2003 U.S. Dist. LEXIS 1306 (N.D, TIl 2003); St. Paul Insurance Com-
pany et al. v. Nenromed Medical Systewss & Support et al., 2002 U.S. Dist.
LEXIS 5096 (S.D.N.Y., 2002); RB Hassclt, 4 ottobre 1999, rinvenibile
su internet al seguente sito: http://www.law.kuleuven.ac.be/int/trade-
law/WK/1999-10-04. htm: Helen Kaminski PTY, Ltd. v. Marketing Au-
stralian Products, Inc., 1997 WL 414 137 (S.D.N.Y. 1997); Delchi Car-
rier, SpA v. Rotorex Corp., 71 F 3rd, 1024, 1027-28 (2nd Cir. 1995);
Orbisphere Corp. v. United States, 726 F. Supp. 1344 (Ct. Int’l Trade
1989).

163) Cfr, anche Oberster Gerichtshof, 22 ottobre 2001, pubblicata su
internet all'indirizzo: http://www.cisg.at/1_7701g.htm; Cour de Cassa-
tion, 26 luglio 2001, su: http://witz.jura.uni-sb.de/CISG/decisions/
2606012v.htm; OLG Miinchen, 9 settembre 1997, in Forum fiir Inter-
nationales Recht, 1997, 159 e seg.; LG Miinchen, 29 maggio 1995, in
Neue Juristische Wochenschrift, 1996, 401 ¢ seg.

166y In questo senso anche Aupit, op. cit., 38; BELL, op. cif., 255,
Carruccto, La deroga implicita nella convenzione di Vienna del 1980,
in Dir. comm. int., 1994, 868 e seg.; CARAVACA, Art. 6, in La conzpra-
venta internacional de mercaderias, a cura di Diez-Picazo, Madrid, 1998,
94; CARBONE ¢ LuzzaTTo, I contratti del commercio internazionale, in

L—— )
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forme sui contratti di vendita internazionali di beni mobili del 1964,
non preveda un espresso riferimento alla possibilita di escludere impli-
citamente la Convenzione!67), Tnfatti, la mancanza di un espresso rife-
rimento nel senso indicato non significa che ai sensi della Convenzione
delle Nazioni Unite Pesclusione debba essere sempre ed in ogni caso
formulata espressamente; tale soluzione deve essere intesa, quindi, non
come una preclusione della possibilita di esclusione implicita68), ma
piuttosto come espressione della volont di evitare che le corti esclu-
dano la applicazione della normativa uniforme in modo troppo fretto-
loso '%?). Ne deriva che «la esclusione o la deroga [possono] essere im-
pli¢ite, ariche se occorre una certa cautela nel dedurle dalle clausole
contrattuali e dal comportamento delle parti»17°); occorre, in altre pa-
role, una volonta reale') e non soltanto fittizia72).

Ammessa la possibilita di un’esclusione implicita, il Tribunale di Pa-
dava si & anche chiesto se il silenzio dei difensori in merito alla Conven-
zione possa equivalere ad una simile esclusione, questione alla quale ha
giustamente dato una risposta negativa, giustificando la propria deci-
sione sulla base della natura della Convenzione in esame; non essendo
la Convenzione una convenzione che per la sua applicabilita richiede un
apposito accordo delle parti, in presenza di tutti i requisiti di applica-
bilita la Convenzione ¢ applicabile jpso iure17). Tl Tribunale di Padova
si & anche posto un altro problema, ossia se il mero argomentare sulla
base di un diritto nazionale (non uniforme), nel caso concreto il diritto
italiano, debba essere considerato come esclusione implicita della Con-
venzione in esame. A ragione!7) il Tribunale di Padova, come gia ad
esempio quello di Vigevano, ha dato risposta negativa, affermando che
per poter ammettere un'esclusione le parti devono se non altro essere
state consapevoli dell’applicazione della Convenzione stessa. Cid corri-
sponde anche all’'opinione prevalente, in base alla quale le argomenta-
zioni delle parti sulla base del solo diritto nazionale non uniforme pos-
sono essere considerate come accordo circa I'esclusione della Conven-
zione solo se «le parti avevano effettivamente la consapevolezza e la
volonta di un [siffatto] accordo. Un errore in fase processuale, vale a
dire 'argomentare sulla base di norme non applicabili, non pué certa-
mente essere inteso come esclusione»17%), Infatti, se «il comporta-
mento processuale [...] poi [si basa] non su una scelta consapevole del
diritro [nazionale] della veadita, ma sull’opinione che esso sia senz’altro
applicabile»17¢), in presenza di tutti i requisiti di applicabilita la Con-
venzione delle Nazioni Unite va senza dubbio applicata (ipso zure) 177)
in virtd del principio iura novit curia, come ribadito anche17%) dal Tri-
bunale di Padova.

9. Questioni di diritto sostanziale: termine per il pagamento del pravy

Una delle questioni di diritto sostanziale che il Tribunale di Padgyy
ha dovuto affrontare riguarda il termine per il pagamento del prezzo
dato che la socicti acquirente italiana aveva basato le proprie difese 1|::
sede di opposizione al decreto ingiuntivo sulla circostanza che la sociers
austriaca non I’aveva messa in mora, diffidando il pagamento, «cosi che
“nulla poteva sapere la soc. [acquirente] prima della notifica del decrey,
Ingiuntivo circa le pretese avversarie”»; affermando pertanto che «di
conseguenza non erano dovute le spese liquidate dal giudice al mo-
mento della concessione del decreto ingiuntivos.

Nell'affrontare questa problematica, il Tribunale di Padova ha richia-
mato innanzitutto 'art, 38, 1° comma, della Convenzione delle Nazioni
Unite, in virtii del quale, «sc il compratore non ¢ obbligato a pagare il
prezzo in un altro momento determinato, egli deve pagarlo quando, in
conformita al contratto e alla presente Convenzione, il venditore mette
a sua disposizione i beni o i documenti rappresentativi di essi [, ],

Come si evince facilmente dal testo appena citato, la Convenzione &
imperniata, come espressamente affermato dal Tribunale di Padova, sul
principio della contemporaneita del pagamento del prezzo rispetto alla
messa a disposizione dei beni o dei documenti rappresentativi della
merce '7%). Questo principio costituisce perd una mera default ruleso),
per cui esso & applicabile soltanto in mancanza della possibilita di indi-
viduare altrimenti il momento del pagamento. Di cid si & reso conto
anche il Tribunale di Padova, il quale ha esaminato se fosse possibile
individuare altrimenti il momento del pagamento del prezzo. A tale
riguardo la decisione in esame ha ovviamente — posto che la volonta
delle parti costituisce la fonte primaria della disciplina del contratto di
compravendita internazionale soggetto alla Convenzione in esame 181)
— esaminato in primo luogo il contratto fonte del debito, Dato che il
contratto era perd stato concluso oralmente, alla stregua della possibi-
lita data alle parti dall’art. 11 della Convenzione in esame, che sancisce
il principio dell’informalit gid ricordato#2), non pud sorprendere che
la corte sia giunta alla conclusione che le parti avevano concluso il con-
tratto «senza specificare un termine di pagamento del prezzo (termine
che non si pud evincere neppure dalle rispettive difese). Non ¢ dunque
dato sapere se le parti abbiano determinato il momento in cui 'obbli-
gazione del compratore doveva essere adempiuta. Si deve percid pre-
sumere che un termine non sia stato concordato tra le parti».

Tl Tribunale di Padova si & quindi posto la domanda se esistano usi,
rientrant in quelli che ex art. 9, 2° comma, prevalgono sulle disposi-
zioni della Convenzione, idonei a stabilire quale dovesse essere il mo-

Trattato di dirvitto privato, a cura di Rescigno, X1, Torino, 1984, 132;
CZERWENKA, o0p. cit., 170; F. Terrar1, Art. 6, in Kommentar zum
Einbeitlichen UN-Kaufrecht, cit., 113 e seg.; GARRO e ZuPrl, op. cit.,
98; HOLTHAUSEN, op. cit., 515; Lacassg, Le champ d'application de la
Convention des Nations Unies sur les contrats de vente internationale de
marchandises, in Actes du colloque sur la vente internationale, a cura di
Perret e Lacasse, Montreal, 1989, 37; L1GUORI, ap. cil., 158; LINDBACH,
op. cit., 253; NicHOLAS, op. cit., 208; Witz, Lexclusion, cit., 108.

167) Cfr. in questo senso anche Samson, op. eif., 931.

16%) V. in merito anche Rovevv, Couflitts tra norme della convenzione
e norme di diritto internazionale privato, in La vendita internazionale. La
convenzione di Vienna dell’ 11 aprile 1980, cit., 105.

16%) Per una simile, se non identica, valutazione del significato della
cancellazione dell’espressione in questione, vedi anche Official Records
of the United Nations Conference, cit., 17 (« The second sentence of the
ULLS, article 3, providing that “such exclusion may be express or implied”
bas been eliminated lest the special reference to “implied” exclusion might
encourage courts lo conclude, on insufficient grounds, that the Conven-
tion has been wholly excludeds).

Per affermazioni analoghe v. anche BeLL, op. cit., 255; BonELL, Art.
6, in Commentary on the International Sales Law, cit., 52; EBENROTH,
Internationale Vertragsgestaltung im Spannungsverbdltnis zwischen
ABGB, IPR-Gesetz und UN-Kaufrecht, in Juristische Blitter, 1986, 684;
ENDERLEIN ¢ MASKOW, op. cit., 48; FerraRr1, Specific Topies of the CISG
in the Light of Judicial Application and Scholarly Writing, cit., 145 e seg.;
Prr1z, op. wlt. cit., 48; REINHART, op. cit., 27.

%) BongLL, Commento all'art. 6 della Convenzione delle Nazioni
Unite sui contratti di vendita internazionale di beni mobili, in Legpi civ.
comm., 1989, 18, dove I'A. ricorda anche una sentenza della Cass., 20
marzo 1986, n. 1971, in Giur. It,, 1987, 1, 1,912, emanata sotto il regime
delle Convenzioni dell’Aja del 1964, dove si svolgono «argomentazioni
che possono essere trasposte alla Convenzione di Vienna». Infatti, la
sentenza afferma il principio della possibile esclusione implicita della
normativa uniforme, imponendo, perd, al «giudice nazionale chiamato,
in applicazione della /o7 uniforme, a conoscere di vendite internazionali,
grande prudenza nell'interpretazione delle clausole al fine di ravvisare
una deroga convenzionale e particolare attenzione nel desumere impli-
citamente dal contesto negoziale la volonta delle parti di discostarsi da
quella uniformita di disciplina che rappresenta un valore di certezzax.

V. in merito anche RoveLLr, ep. ¢it., 105, il quale ricorda che la men-
zionata «esigenza di certezza figura chiaramente anche nell’art. 2 della
Convenzione dell’Aja del 1955 dove ¢ detto che la designazione delle

parti “deve fare oggetto di una clausola espressa o risultare indubitabil-
mente da disposizioni del contratto” ».

1) Cosi anche BonELL, La nouvelle Convention des Nations Unies
sur ley contrats de vente internationale de marchandises, in Droit et Pra-
tigue du Commerce International, 1981, 13.

72) Tn questo senso si esprime anche HoNNoLD, cit., 80, il quale
afferma che I'esclusione puo essere anche implicita, purché «zmplied
Jrom facts pointing to real — as opposed to theoretical or fictious —
agreement.

1) Cour de Cassation, 26 giugno 2001, in Recuer! Dalloz, 2001, Jur.
3607.

'74) Cfr. FERRARI, Art. 6, cit., 116 e seg.

7%} ScuLECHTRIEM, Aufrechnung durch den Kéiufer wegen Nachbes-
serungsaufwand- deutsches Vertragsstatut und UN-Kaufrecht, in Praxis
des internationalen Privat- und Verfabrensrechts, 1996, 256; v. anche
SIEHR, op. cit., 80, il quale sostiene che accanto al riferimento delle parti
al medesimo diritto nazionale, deve esserci anche «la consapevolez-
za delle parti circa la sostituzione di un diritto fino allora applicabile
(CISG) con un nuovo diritto (nazionale) ». In questo senso anche FER-
RARI, Art. 6, cit.,, 116; Macgnus, Das UN-Kaufrecht: Fragen und Pro-
bleme seiner praktischen Bewdbrung, in Zeitschrift fiir enropiisches Pri-
vatrecht, 1997, 827; in modo equivoco invece Worr, Die Rechtspre-
chung des Gerichtshofs zum Kaufrecht, in Wertpapier-Mitteilungen,
1998, 41 e seg.

176) OLG Celle, 24 maggio 1995, rinvenibile su interner al seguente
sito: http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/152 . htm.

77} V, CA Paris, 6 novembre 2001, rinvenibile sul seguente sito in-
ternet: http://witz.jura.uni-sb.de/CISG/decisions/061101v.htm; Cour
de Cassation, 26 giugno 2001, in Dalloz, 2001, Jur. 3607.

'7%) Tn questo senso v. gia Trib. Vigevano, cit.

179) V. Karorrus, UN-Kaufrecht, cit., 168; Macwus, op. ult. cit., 520;
Romrto e SANT'ELIA, op. cit., 188.

180) Winsuip, Dowmesticating International Commercial Law: Revi-
sing U.C.C. Article 2 in Light of the United Nations Sales Convention, in
Lo‘}’ola Law Review, 1991, 61.

81) V. in merito AuDrt, op. cit., 37; FERRARIL, La vendita internazio-
nale di beni mobili, cit., 110; Hover, Der Anwendungsbereich des
Einbeitlichen Wiener Kanfrechts, cit., 41.

'82) Per un esame pit dettagliato del modo di operare del principio
di informalita sancito dall’art. 11 della Convenzione delle Nazioni
Unite, v. ad esempio E. FErrart, Writing requirements: Articles 11-13,
in The Draft UNCITRAL Digest and Beyond, cit., 206 ¢ segg.
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mento del pagamento’®) (domanda alla quale ha dato una risposta
negativa), stabilendo cosi la seguente gerarchia delle fonti per i contratti
di compravendita internazionale disciplinati dalla Convenzione della
Nazioni Unite: volonta delle parti, usi dei quali le parti sono a cono-
scenza o dei quali avrebbero dovuto essere a conoscenza e che, nel
commercio internazionale, sono generalmente conosciuti ¢ regolar-
mente osservati dalle parti di contratti dello stesso tipo nel settore com-
merciale considerato®), ed infine disposizioni della Convenzione delle
Nazioni Unite.

Solamente in mancanza della possibiliti di individuare altrimenti il
termine per il pagamento del prezzo opera il gia ricordato principio
della contemporaneita del pagamento del prezzo rispetto alla messa a
disposizione dei beni (o dei documenti rappresentativi della merce),
che non va confuso, come invece fa una parte della dottrina!#%), con la
contemporaneiti del pagamento del prezzo rispetto alla consegna della
merce. Infatti, i redattori hanno intenzionalmente collegato il paga-
mento del prezzo ad un momento che necessariamente precede la con-
segna della merce!86), anche per fare si che I'acquirente non possa po-
stporre il pagamento del prezzo arbitrariamente, non rendendosi dispo-
nibile a ricevere la consegna della merce 187).

Secondo una parte della dottrina, alla quale il Tribunale di Padova fa
espressamente riferimento 188), il principio ricordato andrebbe peré mi-
tigato laddove "acquirente non sapesse né fosse tenuto a sapere del
momento della messa a disposizione della merce da parte del vendito-
re'8?). In questa ipotesi, all’acquirente andrebbe concesso un termine
breve per I'adempimento della propria obbligazione, con la conse-
guenza che il prezzo sarebbe esigibile soltanto allo scadere di que-
sto!99). Nel easo concreto, tuttavia, essendo stata la merce consegnata
alla societa acquirente almeno sei mesi prima del deposito del ricorso
per ingiunzione, anche alla luce della tesi ora ricordata «la societa cre-

ditrice non poteva certo considerarsi obbligata ad attendere ulterior-
mente».

1l Tribunale di Padova ha poi sottolineato che era da escludere che la
societa creditrice «avesse lonere di richiedere per iscritto il pagamento
del prezzo, fissando al compratore un termine per adempiere, prima di
rivolgersi al giudice». Infatti, secondo I'art. 59 della Convenzione delle
Nazioni Unite «il compratore deve pagare il prezzo alla data determi-
nata o determinabile in base al contratto ed alla presente Convenzione,
senza bisogno di alcuna richiesta o formalitd da parte del venditores.
Ne consegue che con il solo mancato pagamento il compratore & in
mora!%l), senza, ciog, che occorra un ulteriore atto da parte del vendi-
tore, come affermato non soltanto in dottrina'®2), ma anche in giuri-
sprudenza1%?),

10. Segue: fa ¢.d. Nachfrist,

In caso di inadempimento da parte dell’acquirente ad una qualsiasi
delle sue obbligazioni, il venditore pud, fra le altre cose, «esercitare i
diritti previsti negli artt: dal 61 al 65»1%4). Tra questi va annoverato
quello previsto dall’art, 63, 1° comma, il diritto, ciog, di «fissare al com-
pratore un termine supplementare di durata ragionevole per I'adempi-
mento delle sue obbligazioni», diritto che il Tribunale di Padova ri-
chiama espressamente.

Questa norma, modellata sulla falsariga dell’istituto della Nachfrist
tedesca!?), come affermato anche dal Tribunale di Padova, e speculare
rispetto all’art. 47 della Convenzione che prevede lo stesso diritto in
capo al compratore %), prevede in capo al venditore la facolta¥?) (e
non, quindi, un onere, come vorrebbe una parte della giurispruden-
za) 198), di concedere una proroga ragionevole all’acquirente che sia ina-
dempiente rispetto non soltanto alla sua obbligazione di pagare il

183) Per un riferimento alla rilevanza in materia degli usi di cui all’art.
9, 2° comma, della Convenzione, v. anche MacGNus, op. alt. cit., 521;
PiLtz, op. ult. cit., 142.

184) Per un esame degli usi che ex art, 9, 2° comma, della Conven-
zione delle Nazioni Unite, possono prevalere sulle disposizioni della
Convenzione, v. Basusiavx, Conditions d’application des usages du com-
merce international sous la Convention de Vienne, in Dalloz, 2002,320 e
segg.; BAINBRIDGE, Trade Usages in International Sales of Goods: An
Analysis of the 1964 and 1980 Sales Conventions, in Virginia Journal of
International Law, 1984, 619 e segg.; BONELL, Die Bedeutung der Han-
delshriuche im Wiener Kaufrechtsiibereinkommen von 1980, in Juristi-
sche Bldtter, 1985, 385 e segg.; Bout, Trade Usages: Article 9 of the
Convention on Contracts for the International Sale of Goods, rinvenibile
su internet al seguente sito: http://cisgw3 law.pace.edu/cisg/biblio/
bout.html; De WiLnE, De interpratatie van bet verdrag van Wenen in-
zake internationale koop en de rol van de gebruiken, in Jura Falconis,
1988-89, 431 e segg.; F. FErRARI, Trade Usage and Practices Established
between the Parties under the CISG, in Revue de droit des affaires inter-
nationales, 2003, 571 e segg.; Ip., La rilevanza degli usi nella Conven-
zione di Vienna sulla vendita internazionale di beni mobili, in Contratto
e Impresa, 1994, 239 e segg.; GILETTE, Harmony and Stasis in Trade
Usages for International Sales, in Virginia Journal of International Law,
1999, 706 e segg.; GoLpstajn, Usages of Trade and Other Autonomous
Rules of International Trade According to the UN (1980) Sales Conven-
tion, in International Sale of Goods. Dubrovnik Lectures, cit., 55 e segg.;
Ho1vr e KeBLrr, Selbstgeschaffenes Recht der Wirtschaft und Einbeits-
recht - Die Stellung der Handelsbriuche und Gepflogenbeiten im Wiener
UN-Kaufrecht, in Recht der internationalen Wirtschaft, 1993, 457 e
segg.; Kaczorowska, Les wsages commerciaux dans les conventions re-
latives @ la vente internationale, in Revue Juridigue Themis, 1995, 427 e
segg.; OVIEDO ALBAN, La costumbre en la compraventa internacional de

-mercaderias: Comentarios a los articulos 8.3 y 9 de la Convencion de

Viena de 1980, in Revista de Derecho Internacional y del MERCOSUR,
2003, 17 e segg.

'¥2) In questo senso perd CoTTING, Commento agli artt. 57-59 della
convenzione delle Nazioni Unite sui contratti di vendita internazionale di
beni mobili, in Leggi civ. comm., 1989, 262, che parla del principio «del-
la contemporaneita del pagamento alla consegna»; cosi anche ENDER-
LEIN, MASKOW e STROHBACH, 0p. cit., 179.

186) MaGNuUs, op. ult. cit., 521 e seg.

'8y MaGNuUS, op. uft. cit., 520.

'¥8) V. Trib. Padova, che fa espressamente riferimento una parte della
dottrina che ipotizza «in capo al venditore un dovere di concedere un
breve termine all’acquirente necessario per il pagamento, nel caso in cui
questi non sapesse in anticipo del momento della messa a disposizio-
nes»,

189V, Huser, Der UNCITRAL- Entwurf eines Ubereinkonumens
iiber internationale Warenkaufvertrige, in Rabels Zeitschrift fiir auslin-
disches und internationales Privatrecht, 1979, 515.

1%0) Cfr. in merito ENDERLEIN, MASKOW ¢ STROHBAGH, op. ¢it., 181;
Karovrus, op. ult. cit., 171; Prurz, op. wlt. cit., 143; contra REINHART,
op. cit., 135,

1) V. in dottrina Maskow, Art. 59, in Commentary on the Interna-
tional Sales Law, cit., 433; Pitz, op. wlt. cit., 142; REINHART, op. cit.,

'137; Witz, SALGER ¢ LORENZ, op. cit., 383; in giurisprudenza, v. le

sentenze richiamate dallo stesso Tribunale di Padova: Handelsgericht
des Kantons Aargau, 5 novembre 2002, rinvenibile su internet al se-
guente sito: http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/715.htm; LG Sten-
dal, 12 ottobre 2000, in Internationales Handelsrecht, 2001, 30,

192) V. oltre agli Autori citati nella nota precedente anche CoTtTino,
op. cit., 262, che afferma che I'art. 59 «dispone che il compratore &
tenuto al pagamento al momento fissato o determinato nei modi sopra
visti senza bisogno di alcun interpello o del compimento di qualsiasi
altra formalitd da parte del venditore.

193) ¥, in merito ad esempio le sentenze citate dallo stesso Tribunale
di Padova: AG Viechtach, 11 aprile 2002, rinvenibile su internet al se-
guente sito: http://cisgw3.law.pace.edu/cisg/text/020411gl german,
html; Kantonsgericht Schaffhausen, 25 febbraio 2002, rinvenibile su
internet al seguente sito: http://www.cisg-online.ch/cisg/urteile/
723 htm; Landgericht Aachen, 3 aprile 1990, in Recht der internationa-
len Wirtschaft, 1990, 491 e seg.

194) Art. 61, 1° comma, lett. ), della Convenzione delle Nazioni
Unite.

19%) Der Duca e DeL Duca, Selected topics under the Convention on
Tnternational Sale of Goods (CISG), in Dickinson Law Review, 2001,
236-237; LANDO, Salient Features of the Principles of European Contract
Law: A Comparison with the UCC, in Pace International Law Review,
2001, 364; PiLiounis, The Remedies of Specific Performance, Price Re-

duction and Additional Time (Nachfrist) under the CISG: Are these wor-

thwbhile changes or additions to English Sales Law?, in Pace International
Law Review, 2000, 29; REINHART, op. ¢if., 142; Ricorrt, Commento
all’art. 63 della Convenzione delle Nazioni Unite sui contratti di vendita
internazionale di beni mobili, in Leggi civ. comm., 1989, 269.

196) MAGNUS, op. ult. cit., 551; SHEN, Declaring the Contract Avoided:
The U.N. Sales Convention in the Chinese Context, in New York Inter-
national Law Review, 1997, 20; Wast e Ounesorce, The 1980 UN
Convention on Contracts for the International Sale of Goads: A Compa-
rative Analysis of Consequences of Accession by the Republic of Korea, in
Transnational Lawyer, 1999, 94.

1%7) In questo senso v. anche Amissam, Missing Specifications in In-
ternational Sales: Article 65 of the United Nations Convention on Con-
tracts for the International Sale of Goods, in Pace International Law Re-
view, 1997, 252; KivBeL, Nachfrist Notice and Avoidance under the
CISG, in Journal of Law and Comnzerce, 1999, 307, nota 25; Paury, The
Concept of Fundamental Breach as an International Principle to Create
Uniformity of Commercial Law, in Journal of Law and Comnzerce, 2000,
232; Picuk, The Convention on Contracts for the International Sale of
Goods and the Uniform Commercial Code remedies in light of remedial
principles recognized under U.S. law: Are the remedies of granting adds-
tional time to the defaulting parties and of reduction in price fair and
efficient ones?, in North Carolina Journal of International Law and Com-
mercigl Regulation, 2003, 538; in giurisprudenza v. Cour d’Appel Gre-
noble, 4 febbraio 1999, rinvenibile su internet al seguente sito:
httIp://witz.jura.uni-sb.de/CISG/ decisions/040299v.htm.

) In questo senso si veda LG Gottingen, 20 settembre 2002, rin-
venibile su internet al seguente sito: http://www.cisg-online.ch/
cisg/urteile/655.htm: «Nach Art. 63 Abs, 1 nzuss der Verkidufer dem
Kiufer eine angemessene Frist zur Erfiillung seiner Pflichten setzen».
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prezzo o di prendere in consegna i beni!®?), ma anche di una qualsiasi
altra obbligazione derivante o dal contratto o dalla Convenzione stes-
sa2%), a condizione, tuttavia, che il venditore non si sia avvalso di un
rimedio incompatibile con la richiesta di adempimento20).

Da quanto detto si evincono le condizioni necessarie perché la con-
cessione di un termine supplementare per 'adempimento possa espli-
care gli effetti previsti dallo stesso art. 63, al 2° comma. Occorre, in
primo luogo, che al momento della fissazione del termine supplemen-
tare il compratore sia inadempiente [per cui non ¢ possibile, ad esem-
pio, concedere una proroga anticipatamente202), prima dell’inadempi-
mento]20%); infatti, il venditore non avrebbe ragione di concedere un
termine supplementare all’acquirente se questi non fosse ancora ina-
dempiente. Questo ragionamento trova conferma nel fatto che lo scopo
ultimo della disposizione in esame & da ravvisare, come affermato dal
Tribunale di Padova2%), nell’esigenza di garantire la certezza del dirit-
t029), nel senso che il meccanismo in esame viene concesso al venditore
che voglia, in caso di mancato adempimento dell’acquirente, risolvere il
contratto senza dover invocare I'art. 25 che prevede un concetto assai
vago di «inadempimento essenziale» in mancanza del quale non si po-
trebbe risolvere il contratto; la norma in questione, dunque, soddisfa
lesigenza di offrire un quadro di riferimento meno incerto per poter
decidere se optare per la soluzione risolutiva20s),

In secondo luogo, perché la concessione di un termine supplemen-
tare possa produrre gli effetti di cui all’art, 63, 2° comma, della Con-
venzione, occorre anche che il venditore, in una qualsiasi forma (scritta
od orale che sia)2%), fissi «un termine supplementare di durata ragio-
nevole per I'adempimento», con la conseguenza, ad esempio, che in
mancanza dell'indicazione di un termine preciso («entro 15 giornix,
«entro il 10 ottobre», «entro la fine del mese», ecc.), la fissazione non
produce alcun effetto; pertanto, la fissazione di un termine vago non
costituisce una proroga ai sensi dell’art. 632%8) come non lo costituisce
una diffida ad adempiere senza fissazione di alcun termine2%9) («si ri-
chiede pagamento immediato»)219), Lindicazione di un termine pre-
ciso non & tuttavia sufficiente, occorrendo anche che questo sia ragio-
nevole?!!); tale ragionevolezza, in mancanza della quale la proroga non
ha alcun effetto?12), deve essere determinata caso per caso21?), sulla
base anche degli svantaggi che dalla fissazione di un termine supple-
mentare possono detivare al venditore2!4), come ad esempio il peri-
mento della merce, i costi di custodia in magazzino e la mancanza di
liquidita213),

Per quanto riguarda le conseguenze della fissazione di un termine
supplementare, queste vanno distinte a seconda che il termine supple-
mentare sia scaduto o meno. Nel primo caso, la proroga impedisce al
venditore di avvalersi di un qualsiasi rimedio?!6), fatro salvo il diritto di
chiedere il risarcimento del danno2!7), per cui, come affermato dal Tri-
bunale di Padova, «se [...] il venditore fissa un termine supplementare,
fintanto che questo non sia scaduto egli non pué risolvere il contratto,

né agire per I'adempimentox. Il venditore non pué perd neppure ayyg-
lessi degli altei rimedi previsti dalla Convenzione, per cui non potry
effettuare la specificazione di cui all'art. 65, né potra provvedere allg
vendita delle merce di cui all’art. 88, 1° comma.

Scaduto il termine, il venditore pud di nuovo avvalersi di turti i ¢j
medi; inoltre, egli potra anche, come ribadito dal Tribunale di Padoyg
immediatamente?'#) chiedere la risoluzione del contratto?1%), e cig in.
dipendentemente dal fatto che I'inadempimento possa essere qualifi
cato come «essenziale»220),

11, Segue: compensazione ed altre questioni non disciplinate dalla Cop-
venzione delle Nazioni Unite.

1l Tribunale di Padova si & dovuto occupare anche della compensa-
zione, giacché la societd debitrice del prezzo aveva affermato di essere 2
sua volta creditrice nei confronti di Erzeugerorganisation Marchfeldge-
miise GmbH di una determinata somma e sostenuto che per questa
ragione poteva «operare listituto della compensazione», Ed & proprio
in relazione a questa problematica che il Tribunale di Padova ha avuto
modo di esporre le posizioni metodologiche in precedenza ricordate,
facendo notare che «’assenza di disposizioni in merito ha fatto sorgere
una disputa tra coloro che sostengono che la compensazione debbga
essere trattata come una questione disciplinata dalla Convenzione, an-
che se non espressamente (lacuna praeter legem), e chi invece riticne che
sia materia esclusa dall'ambito di applicazione della Convenzione (/z-
cuna intra legem). Nella prima ipotesi & possibile ricorrere ai principi
generali della Convenzione, mentre nella seconda occorre fare ricorso
alla giustizia di diritto internazionale privato per individuare il diritto
sostanziale applicabile». Tl Tribunale di Padova ha quindi affermato che
la compensazione «deve considerarsi una questione esclusa dall’ambito
della Convenzione, con la conseguenza che non si pud ricorrere, ex art,
7,2° comma, ai principi generali [...], nemmeno nel caso in cui i crediti
da compensare derivino tutti da contratti soggetti alla Convenzione
delle Nazioni Unite [...]. A questa conclusione si giunge in base alla
considerazione che la Convenzione non permette minimamente di ri-
solvere i problemi connessi all’istituto della compensazione (come ad
esempio I'individuazione dei requisiti che devono sussistere per potet
compensare reciproci debiti); del resto, nel corso dei lavori preparatori,
la questione non & mai stata affrontata, e cid spiega il silenzio del testo
sul punto. Pertanto, la ricerca della disciplina nell'ambito delle dispo-
sizioni della Convenzione (o meglio, dei suoi principi generali) sarebbe
fonte d'incertezza, per I'assenza di sicuri criteri di riferimento, con la
conseguenza che, anziché promuovere soluzioni uniformi, la Conven-
zione finirebbe per generare soluzioni interpretative ampiamente di-
screzionali, risolvendosi in definitiva in un ostacolo allo sviluppo del
commercio internazionale».

Cosi decidendo, il Tribunale di Padova ha accolto, a nostro avviso
giustamente??1), la tesi della dottrina???) e della giurisprudenza???)

199)

Unite.

200) Cosi anche ACHILLES, op. ¢it., 184; AuprT, op. cit., 148; MacNus,
op. ult. cit., 552; contra SAENGER, Art. 63, in BGB, cit., 2863; Wiz,
SALGER e LORENZ, op. i, 408-409.

200) V., Part. 62 della Convenzione delle Nazioni Unite: «Il venditore
pud chiedere al compratore il pagamento del prezzo, la presa in conse-
gna o 'adempimento delle altre sue obbligazioni, a meno che non si sia
avvalso di un rimedio incompatibile con tale richiestax.

2%2) Cosi anche KimBEL, op. cit., 329 e seg.; Knavp, Art. 63, in Com-
mentary on the International Sales Law, cit., 459,

293) V. ENDERLEIN, MASKOW e STROHBACH, op. cit., 469; contra
Wirz, SALGER e LORENZ, op. cit., 410.

204 V. Trib. Padova: «Questa norma, che ha lo scopo di offrire al
venditore — che voglia in caso d’inadempimento dell’obbligazione di
pagare il prezzo risolvere il contratto senza doversi chiedere se possa
trovare applicazione |'art. 25 (che prevede un concetto assai generico di
“inadempimento essenziale®) — uno strumento certo per ottenere la
risoluzione del contratto, & modellata sulla scorta dellistituto tedesco
della Nachfrist, e, come nel diritto tedesco, prevede una facolti e non un
onere»,

2%) Cosf anche FLECHTNER, Remedies Under the New International
Sales Convention: The Perspective from Article 2 of the U.C.C., in Jour-
nal of Laie and Commerce, 1988, 71; Friscr, Commercial Conmon law,
the United Nations Convention on the International Sales of Goods, and
the Inertia of Habit, in Tulane Law Review, 1999, 555; contra E. Sca-
NEIDER, The Seller’s Right to Cure under the Uniform Commercial Code
and the United Nations Convention on Contracts for the International
Sale of Goods, in Atizona Journal of International Law, 1989, 83, il quale
afferma che l'istituto creerebbe incertezza.

208) V. RicoLrt, op. cit., 269-270.

207 V. MaGNUS, op. ult. cit., 553.

208) . P1cH£, op. cit., 542,

2%%) Cosi anche Duncan, Nachfrist was Ist? Thinking globally and
acting lacally: Considering time extension principles of the UN. Conven-
tion on Contracts for the International Sale of Goods in revising the Uni-
form Commercial Code, in Brigham Young Law Review, 2000, 1383.

219) V. Witz SaLcER e LORENZ, op. cit., 410.

V. l'art. 64, 1° comma, lett. 4), della Convenzione delle Nazioni

2H) Con riferimento alla facolti del venditore di fissare un termine
supplementare di dutata ragionevole il Tribunale di Padova ha affer-
mato che «l'esercizio della facolta di concedere o no un termine sup-
plementare non pud avvenire in modo arbitrario, dovendo comunque il
venditore attenersi al criterio di correttezza [...], come del resto si
evince anche dal riferimento alla “durata ragionevole” del termine sup-
plementare [...]».

212) In questo senso anche AuprT, op. cit., 148; contra KaROLLUS, 6p.
wlt. cit., 139, secondo 1l quale il termine hon ragionevole viene commu-
tato in uno ragionevole,

213y Auprr, op. cit., 148; WikGAND, Die Pflichten des Kiufers und die
Folgen ibrer Verletzung, in Wiener Kanfrecht, a cura di Bucher, Berna,
1991, 159; Wr1z, SALGER e LORENZ, op. cit., 409.

214) AGHILLES, op. cit., 185.

2%) V, in metito anche HaGER, Art. 63, in Commentary on the UN
Convention on the International Sale of Goods (CISG), Monaco/
Oxford, 1998, 487; PicHf, op. cit., 543 e seg.; Wiz, SALGER e LORENZ,
op. cit., 409,

216) V. AcHILLES, 0p. cit., 185; DUNCAN, op. cit., 1385; Pz, op. ult.
cit., 263.

217) ENDERLEIN, MASKOW ¢ STROHBACH, op. ¢it., 193; GIRASA, Legfif
Aspects of Selling Goods Abroad: The United Nations Convention, i
Westchester Bar Journal, 1992, 155; PicHE, op. cit., 545.

218) V. anche Cour d’Appel Grenoble, 4 febbraio 1999, rinvenibile st
internet al seguente sito: http://witz.jura.uni-sb.de/CISG/decisions/
040299v.htm.

21%) V. RupovrH, Kaufrecht der Export- und Importvertrige. Ko
mentierung  des  UN-Ubereinkommens iiber  internationale Wa-
renkaufvertrige mit Hinweisen fiir die Vertragspraxis, Berlino, 1996,
338; v. in giurisprudenza Oberster Gerichtshof, 28 aprile 2000, in Zei-
sehrift fiir Rechtsvergleichung, 2000, 80; LG Bielefeld, 18 gennaio 1291:
rinvenibile su internet al seguente sito: http://www.cisg-online.ch/cisg
urteile/174.htm.

#20) V. HONNOLD, op. cit., 329; Macnus, op. ult. cit., 553; PICHE, 0D
cit., 339.

221) . B Ferrari, Scope of Application, cit., 107 e seg. L

222) Priyz, Newe Entwicklungen im UN-Kaufrecht, in Newe Juristische
Wochenschrift, 2000, 556; SAENGER, Art. 4, in BGB, cit., 2776; SCHLE-
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maggioritarie che ritengono che la compensazione costituisca una /s-
cuna intra legem, che essa rappresenta, in altre parole, una questione
non disciplinata, con la conseguenza che «come tutte le questioni non
regolate dalla Convenzione, anche la compensazione ¢& disciplinata, in
assenza di altra convenzione di diritto materiale uniforme, dal diritto
applicabile in virtd delle norme di diritto internazionale privato»224),

Per quanto riguarda il diritto applicabile alla compensazione, oc-
corre in primo luogo ossetvare che, essendo il contratto dal quale deriva
il credito rispetto al quale la societa debitrice oppone la compensazione
un contratto di vendita internazionale, il diritto-applicabile a tale con-
tratto va individuato a mezzo delle norme della Convenzione dell’Aja
del 1955. Questa Convenzione non prevede, tuttavia, un criterio di col-
legamento speciale per I'individuazione del diritto applicabile alla com-
pensazione, per cui si deve individuare la lex contractus, attraverso il
ricorso, in mancanza di una scelta della legge, all’art. 3, 1° comma, della
Convenzione dell’Aja, che rinvia al diritto del venditore e dunque, nel
caso concteto, al diritto austriaco. Il contratto dal quale scaturisce il
controcredito, in virti del gia citato art. 3, 1° comma, della Conven-
zione dell’Aja, sottosti invece al diritto italiano, facendo sorgere il pro-
blema del diritto applicabile alla compensazione. Infatt, se i contratti
che hanno fatto sorgere rispettivamente il credito ed il controcredito
fossero soggetti allo stesso diritto, questo sarebbe senz’altro applicabile
alla compensazione223). Non essendo questo il caso, il Tribunale di Pa-
dova, a nostro avviso correttamente, ha applicato il diritto applicabile al
contratto da cui nasce il credito oggetto della disputa, ossia quello con-
tro il quale & opposta la compensazione, sulla base del giusto presup-
posto che con I'eccezione di compensazione viene fondamentalmente
in questione una vicenda che riguarda il credito, «come confermato dal

fatto che l'accertamento del diritto opposto in compensazione (salvo
casi particolari) avviene in via meramente incidentale quale elemento di
fatto pregiudiziale all’accoglimento della domanda principale»226), I
Tribunale di Padova ha, quindi, rigettato la tesi di quella dottrina che
ricorre all'applicazione cumulativa dei diritti ai quali sono sottoposti
rispettivamente il credito ed il controcredito??7), facendo dunque di-
pendere l'estinzione dell’obbligazione dalla sussistenza dei presupposti
previsti da entrambi i diritti228),

Ovviamente la compensazione non costituisce I'unica questione non
disciplinata dalla Convenzione delle Nazioni Unite?2%), Di cid si & reso
conto anche il Tribunale di Padova che ha statuito obiter che sono
esclusi dalla portata della Convenzione anche, ad esempio, la prescri-
zione?*Y), la cessione di crediti?*!), la rappresentanza?*2) e la validita di
una clausola penale apposta dalle parti2??). Cosi facendo, il Tribunale di
Padova, nella persona del giudice unico Rizzieri, riprende un elenco gia
contenuto nella sentenza pit volte citata del Tribunale di Vigevano, resa
dallo stesso giudice Rizzieri.

Come abbiamo gia rilevato, la sentenza in epigrafe non costituisce
perd una mera copia-della sentenza del Tribunale di Vigevano; essa va
ben oltre, toccando alcune questioni non soltanto non trattate dal Tri-
bunale di Vigevano, ma addirittura mai trattate prima dalla giurispru-
denza italiana. Se poi si considera che tutte le soluzioni adottate dal
giudice Rizzieri sono da condividere, non resta che augurarci, come gia
abbiamo fatto commentando la prima sentenza del giudice Rizzieri in
materia di vendita internazionale, che «[il giudice Rizzieri] debba de-
cidere di altri casi aventi ad oggetto contratti di vendita internazionales.
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